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前 言 

在追求成功的道路上，不知要经历多少的坎坷，对于没有掌握成

功方法的人来说，每一次的成功，也许都要经历唐僧取经般的九九八

十一难。如果我们的生命真有无限长的话，即使把所有的路都走一遍

都无所谓，但事实是生命有限，人生苦短，人生真正能够做事的时间

不过是短短的几十年。 

鉴于此，我们编著了这套《教你成功丛书》，作为读者朋友面对

现实生活的一面旗帜，来感召、激励人生，共同朝着美好的未来前进。

这套书能为你的人生指点迷津：不可以背着沉重的历史上路，而是需

要汲取前人的经验；不可以复制他人的成功方法，而是需要学习成功

人士的奋斗精神；不可以接受单一的价值标准，而是需要认同那些有

益于人生的观念；不可以热衷于某些处事计谋，而是需要改善自己的

思维方式。 

书的力量是巨大的，它可以引导人的一生走向成功。 

卡耐基曾经说过：“人生的价值，就是创造有价值的人生。正是

如此，人生最值得回味的地方并不在功成名就之时。”这是一句至理

名言，也是一切励志理念的思想基础。因为只求功利性的“成功”，

而不追求有品质的生活，那么“励志”二字必然因其歧义而变成套在

人们脖子上的沉重的枷锁。 

朋友们，千里之行，始于足下，让我们充分汲取励志经典，并创

造性地用之于实践，一起来创造我们的传奇人生，成就我们的非凡梦

想吧！ 
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第一章 世界第一商族，诚实守信 

神密的犹太人 

在世界民族之林中，很难再找到一个民族像犹太民族那样，在

5000 多年的历史中，竟有 2000 多年流离失所，行走天涯，且屡遭屠

戮。但他们总能凭借自己顽强的毅力与神奇的智慧，创造出让全世界

叹为观止的经济、科学、文化、思想的奇迹。尤其是他们拥有的巨大

财富，使他们获得了人们的敬畏和推崇。从某种意义上讲，是财富为

他们赢得了尊严和生存的权利。 

犹太民族有自己国家的历史并不长，但是犹太人却为人类文明做

出了巨大的贡献。古代犹太人对人类文明的贡献仅次于古埃及人，近

现代犹太人则给世界带来了商业的高度繁荣、资本主义浪潮的兴起、

马克思主义、古典政治经济学、相对论、精神分析学等。 

犹太民族是世界上最富有的民族，有“世界的金穴”之美称。犹

太人口在世界所占的比例仅为 0．3％，却掌握着世界经济的命脉。

在经济高度发达的美国，犹太人所占人口的比例仅为 3％，但是根据

《财富》杂志所评选出来的超级富翁中，犹太企业家却占 20％-25％；

而在全世界最有钱的企业家中，犹太人竟然占到了一半。 

谈到犹太人对世界所产生的重大影响，有人这样说：“三个犹太

人坐在一起，就可以决定世界!” 

关于犹太人的财富问题，有这样一个非常经典的说法——世界的

钱，装在美国人的口袋里；而美国人的钱，却装在犹太人的口袋里。

这样一个伟大的民族，自然让世界为之震惊，并引起了世人广泛的关

注与研究。 
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众所周知，犹太人最让人钦佩的是他们惊人的富有和神奇的赚钱

能力。犹太民族是一个谜一般的民族，他们是世界上的少数人，但是

却掌握了世界上庞大的资产；他们遭受了千年的凌辱，倍受打击，四

处流浪，却惊人的富有；他们天马行空，行为诡秘，让世人觉得神秘

莫测；他们本没有什么资本，但是却始终处于财富的顶峰。 

于是，犹太人的金钱问题是大家非常关注的焦点，几乎所有的人

对于犹太人拥有的巨大财富都产生了浓厚的兴趣。基督教的牧师对之

诋毁，说犹太人是金钱魔鬼，而世间的贵族和王侯们为了得到犹太人

的金钱处心积虑，反犹太主义者对于犹太人所掌握的庞大金钱更是暴

跳如雷而又毫无办法，而犹太人对自己所掌握的巨大财富深为自豪而

且讳莫如深。他们的发财秘密从来不传于外人。世人对他们发财的神

奇秘诀感到不可思议的震惊和羡慕。 

权威人士推测，犹太人约占全美最富有的人的 20％。可以说，

犹太人是名副其实的世界上最富有的商人。 

在富有的商业大亨中，犹太人群体庞大，数不胜数。比如实业界

的一部分比较突出的犹太人或犹太血统的人中，就包括波拉劳埃德公

司的埃德温·兰德、西方石油公司的利昂·赫斯、哥伦比亚广播公司

的威廉·佩利、西北工业公司的本·海涅曼、三角出版公司沃尔

特·安尼伯格、联合食品公司的内森·卡明斯、杜邦公司新来的欧

文·夏皮罗、大陆谷物公司的米歇尔·弗里堡、MOA 的刘易斯·沃瑟

曼、迅捷公司的米苏莱姆·里克利斯、为波斯纳家族所有的公司的维

克托·波斯纳、海湾和西方工业公司的查尔斯·布卢德霍恩、伯勒斯

公司财政部以及本迪克斯公司的 W·米歇尔·布卢门切尔、西格莱姆

斯公司的埃德加·布朗夫曼，还有联邦广播公司的伦纳德·戈登森等。 
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犹太人的富有是和他们的宗教分不开的，是上帝特选之民的荣誉

感激发着他们。他们改变了这个世界，犹太人是伟大的，他们的精神

来源则是犹太教。人们都试图从他们的神秘文化和引导他们赚钱的宗

教这个最为基本的层面来深入解析他们的财富秘密。 

智慧的犹太人 

自古以来，犹太人以精于理财、善于经商而著称于世。长期以来，

一直作为商业民族而散居世界各地的犹太人确实比其它民族具有更为

强烈的经商意识和利润观念。马克思曾对其同族的商业特性有过大量

的论述及评判，他曾这样说过：“在他们（即犹太人）的眼里，整个

大地都是交易所，而且他们确认，在这块土地上，他们除了要比自己

的邻居富有以外，没有别的使命。生意控制了他们的全部思想，一种

生意换成另一种生意，是他们唯一的休息。他们在旅行的时候，也要

背上他们的店铺或账房，而且谈的不是利息就是利润，即使他们偶尔

没有考虑他们的生意，那也是想探听一下别人的生意做得怎样。” 

大财伐罗思柴尔德正是犹太商家的杰出代表，他的始祖名为梅

耶·亚莫夏。少年时在另一成功的犹太商贾处当学徒。后来自立门户

经营古董商店，以贵族巨贾为推销对象。在 18 世纪后半期至 19 世纪

的动乱期间，因善于应变和经营，获得了巨大的盈利。他的经商手法

可以说是犹太商人的典范，他的座右铭把犹太商人的思想表露得淋漓

尽致。 

例如： 

“塞满钱包并不是十全十美。但是钱包空空如也却是不可原谅的

罪恶。” 

“金钱会不断提供机会给你。” 

试读结束：需要全本请在线购买： www.ertongbook.com
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“金钱会给好人带来喜讯，使坏人更倒霉。” 

这就是犹太商人的金钱观念。为了赚钱，可谓用尽千方百计，绞

尽脑汁。 

超前的商业思维与经商风格 

在犹太民族中流传着这样一句话：“为了贫穷女孩子的一份嫁妆，

可以在犹太教堂里把《圣经》卖掉。为了使这个女孩子一生富足，她

的嫁妆里必须要有一部《塔木德》。” 

《塔木德》开启了思维，开始了犹太人最早的商业学习，很多人

研究后崇拜得五体投地。犹太人是这样规定的：5 岁的时候学习《圣

经》，10 岁的时候学习《密西拿》，15 岁的时候学习《塔木德》。

而这些经典里面充满了犹太式的智慧。犹太人之所以能够发财是和他

们几千年的灿烂文化密不可分的。 

在中世纪，基督教会是严禁放债收取利息的，教会认为这是一种

罪恶的行为，然而犹太教却不这样规定。《塔木德》说：“无论谁研

习《塔木德》，只要你用心去研习，均值得受到褒奖，而且整个世界

都将受惠于他，他会被称为一个朋友，一个可以尊敬的人，一个崇敬

上帝的人，他将变得谦恭、变得公正、虔诚、正直、富有信仰，他将

能远离罪恶，接近美德。通过他整个世界就有了聪慧、忠告、智性和

力量。赚钱吧，吃面包吧，喝酒吧，和心爱的女人共浴爱河吧，你的

行为己经得到上帝的恩准。” 

前面说过，《塔木德》是犹太民族的一个智慧基因库，也是犹太

商业智慧的基因库，是犹太人的行动指南，同时也对处于流散状态的

犹太人维护民族统一性，加强凝聚力起到了无比重大的作用。这种生

存状态的产生与持续存在，本是一个民族的文化与该民族历史遭遇之
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间相互作用的结果。犹太人确认自己是上帝的选民，才会如有神助似

的以这样一种“成文法”的形式，早早划定了民族的“边界”，使得

一个弱小而四散的民族能以非地域、非种族的文化特征，在同任何民

族的相处中，都如此判然有别地突现出来。 

有学者认为，这样的一本书作为一个民族的樊篱，其内容就必须

是闭合的。因为樊篱必须是闭合的，神圣的经典也必须是闭合的。但

生活本身是不闭合的，犹太人的生活更是不闭合的，历史遭遇强加给

犹太人的巨变也许远远多于人类历史上其他任何一个存在过的或存在

着的民族。他们被一再强行驱人大流散的洪流，去面对迥然不同的社

会文化环境。 

故而，在这个民族身上，几乎同时存在着对闭合性和开放性的极

端强烈的需要。没有闭合性，纯粹开放的犹太民族必将走上一条由局

部同化到完全同化的自行消亡之路；没有开放性，纯粹闭合的犹太民

族也只能走上一条自甘萎缩而被历史淘汰的道路。回溯漫长的人类历

史，有多少民族己经分别消失在这两条文化进化的歧路之上。 

因此，《圣经》必须闭合，但《圣经》又必须开放，这种闭合与

开放同存的要求，只能以补充一本“准圣经”——《塔木德》来给以

满足。从这种层面上说，《塔木德》的出现是一种必然。 

《塔木德》虽被称为犹太教仅次于《圣经》的法典，但绝对不具

有一般法典那种“言不二价”的特征。种种大相径庭的观点并列共存

而没有一个权威性结论，这种情况在《塔木德》中比比皆是。就像每

本《塔木德》或者探讨《塔木德》的书都必须从第二页起才印上页码，

以便让读者在那张空白的第一页上记下自己的观感一样，《塔木德》

的作者们更愿意让种种争论留下一个继续争论的余地。 
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一个著名的犹太先知曾说过：“假如《塔木德》是一些固定不变

的公式的话，它就不能存在下来。所以，摩西曾向上帝恳求说：‘宇

宙之主，请将关于教义和律法中每个问题的终极真理赐予我们。’上

帝的回答是：‘教义和律法中没有先期存在的终极真理，真理是每一

代权威注释者中大多数人经过思考得出的判断……’”“真理是每一

代权威注释者中大多数人经思考得出的判断”，由此看来，上帝才是

真正的“百家争鸣”的倡导者!神的存在本已使得人们在意见分歧之

时，一个人的意见不可能天然地凌驾于其他人的意见之上，何况上帝

还自愿将自己的最终裁决权悬置，放纵人们去“少数服从多数”而不

搞“一家做主”的理论垄断。多么明智的上帝，多么明智的拉比，多

么明智的《塔木德》!正因为有了这样一种难得的明智，《塔木德》

才能兼收并蓄地容纳了对《圣经》的各种解释，才能在接受新思想、

新观念的同时，保存各种观点，保存各种流派，保存它们所代表的各

种发展可能性，以及其所蕴含的各种智慧基因。 

一个屡屡被人称为顽固守旧的民族。却屡屡为人类做出各种开创

性的成就，甚至贡献出了与其人口数极其不成比例的世界级大师，其

秘诀就在于犹太民族特别善于保存其智慧基因，以适应新的环境、迎

接新的挑战。 

因为犹太民族很早就从事了商业性活动，所以他们很早就开始致

力于使商业活动规范化的工作。《塔木德》中提出的一些观念，被公

认为现代商业法规的思想渊源，并对以契约关系为基础的商业运作提

供了思想基础与法律规范。 

《塔木德》强调，必须注意公平交易原则，为此做出了种种规定。 

比如，用作丈量手段的绳尺，冬天和夏天的应当有所区别，因为

绳尺自身的长度会因热胀冷缩而有变化；作为量器的瓶子，底下不能
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有残留；砝码的底部必须经常进行清洁，以保持分量的准足。在卖方

计量不准的情况下，买方有权要求正确计量。 

在广告宣传方面，《塔木德》中有很多禁止弄虚作假的规定。比

如禁止卖牛时涂上不同的颜色；禁止给各类工具涂上颜色以旧充新：

把新鲜的水果放在陈旧水果上一起出售，也属被禁之列。 

关于商品价格问题，《塔木德》也有明确规定。当时虽然没有客

观的统一价格，成交价一般都是在讨价还价中达成的，但要是成交价

高于一般价格的 16％以上的话，则这一买卖行为自动无效，买方可

以退货。而且，如果买方买下的是自己不了解的物品。则有权利在一

天或一星期（视所买物品而定）内，向别人征求意见，最后决定是留

下还是退货。从中我们也不难发现商品经济必备的契约意识和法律意

识在犹太民族那里的萌生和早熟，犹太商人能成为举世公认的“世界

商人”也就成了一种历史和逻辑的必然。 

《塔木德》反对不合理竞争，规定在出售特定商品的店铺隔壁。

不能开同样的商店，卖完全相同的东西。对于降价竞争，大部分情况

下以是否有利于消费者为标准。 

另外还规定，不能买别人早已表示要购买的东西，《塔木德》中

有这样一个故事：  

有两个拉比都想买同一块地。第一个拉比先就这块地谈好了价格，

可第二个拉比跑来，二话不说就买了下来。 

有一天，有人来见第二个拉比，对他说：“有人想买糖果，来到

糖果店。看见已经有人在验看糖果的质量，但后到的人却抢先把糖果

买了下来，这样的人，你认为如何称呼为好?” 

第二个拉比回答说：“当然第二个人是坏人了。” 
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于是，那人就告诉他说：“你新近买下的土地，就相当后到者买

下的糖果。事先已经有人报出了价格，正在交涉之中，你怎么可以先

买下来呢?” 

事情最后是怎样解决的呢? 

第二个拉比认为把新买下的东西立刻卖出去，有些不吉利，而送

给第一个拉比，他又不舍得，于是，就把它捐赠给了一所学校。 

很明显，从《塔木德》的这些具体规定中，很容易发掘出现代公

平价格、正当利润、公平竞争、如实说明等商业法规的基本思想和原

始做法。犹太民族的先哲们在其他民族还处于农耕时，就预测到将来

社会的发展趋势，并做出种种规定，真可谓极具先见之明。而且这些

法规在现代生活中，已被证明为合理和有效的规定，对于商业史和法

律史都具有重大意义。 

《塔木德》中的这些对商业的基本思路和具体规范，对犹太商人

形成其独特的经营风格，对现代商业世界的价值标准以及对犹太商人

在今日商业世界的成功，都具有深远的影响。 

谜一般的民族——犹太民族发展史 

犹太民族发源于古代西亚闪米特（闪族）的一个支脉。公元前

18 世纪中叶，犹太人在其族长亚伯拉罕的带领下迁徙至迦南地（巴

勒斯坦地区的古称），被称为希伯来人，意即“河对岸的人”。后来，

为躲避自然灾害迁徙到了埃及尼罗河三角洲东部。公元前 13 世纪末

期，又返回迦南地，于公元前 11 世纪形成了统一的希伯来王国。大

卫王时夺取了耶布斯城（耶路撒冷的古称），并将首都建在城南的锡

安山上。公元前 926 年，希伯来王国分裂为以色列王国和犹太王国。
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公元前 722 年和公元前 586 年，两国分别被亚述人和巴比伦人所灭。

自此犹太民族开始了长达两千多年的流亡生涯和被迫害的历史。 

对于犹太人为何世代遭受世界范围的反犹排犹主义的迫害，观点

众多，莫衷一是。有的说是犹太人太过精明，“人至察则无徒”；有

的说是宗教原因，因为基督教信奉的耶稣基督就是被犹太人出卖而遭

杀害的；还有学者认为，在中世纪，基督教国家视放债收息为罪孽，

然而当时各国都禁止犹太人从事其他“正当”职业，他们只能从事这

种“罪孽”的行当，这更加深了其他人对犹太人的仇视。长期的反犹

排犹史，犹太人被打上了惟利是图的奸商或守财奴的烙印，就连莎士

比亚也没摆脱对犹太人的偏见，他笔下的夏洛克曾被认为是犹太人的

代表。 

自命不凡的犹太人，不仅自称为上帝的选民，而且还敢跟上帝较

量。他们向人类贡献了《圣经》（旧约），亿万信徒在这里找到了精

神归宿；他们收租放债的“罪孽勾当”奠定了商业时代的金融法则：

他们以占世界人口不到 0．3％之势，获取了诺贝尔奖的 30％之多。

犹太人传统上非常重视教育，他们不干粗活，铺路、盖房、种田和收

垃圾等重体力劳动多雇佣阿拉伯人或者其他外籍劳工承担。 

犹太是个古老的民族。犹太人有着多灾多难的历史。最早的记载

就是所谓出埃及，摩西带领不甘做奴隶的犹太人千辛万苦地返回故乡。

刚刚把国家建设得有点模样，就让好战的巴比伦人给灭了，犹太人只

好四处逃难。耶路撒冷城破之日，大批贵族被流放巴比伦，这就是史

称的“巴比伦之囚”。于是，作为犹太王国遗民的犹太人开始出现。 

巴比伦衰亡后，犹太人赶紧利用这千载难逢的机会重建了犹太国。 

以后，希伯来人又先后处于波斯人和马其顿人的统治之下。此后

虽曾有过 100 年的独立，但不幸的是，他们随即又被罗马人所支配。
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