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前 言

如何看待金钱与人生的关系一直以来都是人们关注的

话题。特别是在当今世界经济的浪潮中，摆正金钱在我们

人生中的位置对我们拥有健康幸福的人生有重要意义。

人的一生离不开金钱，衣食住行样样都离不开它，但

是金钱不是人生的全部，更不是衡量我们生命价值的标准。

金钱可以买到豪宅，但买不到内心的平安; 金钱可以买到

名利，却买不到人间真爱; 金钱可以换来更多享受的机会，

却不能挽回已逝的生命……这世上许多珍贵的东西，如生

命、真爱、幸福和平安等却不是用金钱买得到的。拥有正

确的金钱观，帮助我们生活得更有智慧。

对于成长中的青少年来说，树立正确的金钱观，对他

们的人生发展的方向有重要意义。因此，本书选编了一百

五十多篇有关金钱与人生的励志小品，并从多个角度来与

青少年分享我们对金钱的态度。在第一辑中，你会看到，

拥有金钱的人往往都是那些拥有智慧的人; 在第二辑，你

会发现，金钱最好的主人是知足; 在第三辑，你会明白，

那些拥有金钱的人是比别人更懂得付出的人; 在第四辑，

你会领悟，真爱的价值超越金钱的价值; 在第五辑，你会

懂得，人格魅力是人生最大的财富; 在第六辑，你会确信，
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你的人生永远不会贬值。在每一篇小品后面附有相关的箴

言，这些箴言沉淀的是许多人关于金钱与人生的智慧，愿

这些短小的文字能带给你生命的亮光。

愿本书能帮助读者正确认识金钱在我们人生中的位置，

使金钱成为我们人生的祝福，也使我们成为他人生命中的

祝福。

编 者
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第
一
辑

靠智慧能赢得财产，但没人能用

财产换来智慧。

———贝·泰勒

三个忠告

有一位勤劳节俭的商人，积敛了上百万的财富。临死的时候，

他把唯一的儿子叫到床前，给了他三个忠告:

“孩子，爸爸辛劳一生，给你留下了上百万的资产。但这不是主

要的。我现在要告诉你三句真言，希望你谨记在心。

“第一，财富是流动的，到手的财富不能随意挥霍，否则它会很

快流走。

“第二，财富是流动的，已经失去的财富不要为之惋惜。

“第三，财富是流动的，财富没有固定的主人，该花的钱一定不

要怜惜。”

老商人死后，儿子转眼就把父亲的忠告抛到了脑后，认为那是

父亲在弥留之际说的胡话。父亲生前对他百般约束，现在他成了这

笔巨额财富的主人，他决定尽情享受一番。

他辞掉了工作，在海边买了一套豪宅，终日和一帮酒肉朋友吃喝，
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好像他父亲用血汗挣来的钱是天上掉下来的，他一点都不懂得珍惜。

不出一年，他就把父亲留给他钱的全花光了，他的豪宅也让酒

店老板拿去拍卖抵了债，那帮酒肉朋友也走得一个不剩。他用剩下

的一点小钱在贫民区租了一间四面透风的瓦房，靠给富人打些散工

艰难度日。

直到这步田地，儿子才想起了父亲的忠告，承认父亲果然有先

见之明，后悔没听他的话。他决心要认真对待父亲的忠告并把它当

作传家宝。

他严格遵循第二个忠告，不再终日长吁短叹为失去的财富惋惜，

从早到晚愉快地打工挣钱。

新年的第一天，儿子早早地打开房门，看见外面的雪地里蜷缩

着一个衣衫褴褛的年轻人。望着眼前这个可怜人，儿子想起父亲的

第三个忠告，就把身上仅有的一点钱和父亲留给他的一只金镯子送

给了他。

几年后，那个贫困潦倒的年轻人成为一位富翁。他找到那个帮

助过他的商人的儿子，并提出愿意与他合伙做生意。不久，商人的

儿子又变得和父亲一样富有了。

至理箴言

财富掌握在意志薄弱、缺乏自制、缺乏理性的人手中，就

可能会成为一种诱惑和一个陷阱。 ———塞缪尔·斯迈尔斯

富翁的炼金术

泰国有个叫奈哈松的人，一心想成为大富翁，他觉得成功的捷

径便是学会炼金术。他把全部的时间、金钱和精力都用在了炼金术
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的实践中。不久，他花光了自己的全部积蓄，家中变得一贫如洗，

连饭也吃不上了。妻子无奈，跑到父母那里诉苦，她的父母决定帮

女婿改掉恶习。他们对奈哈松说: “我们已经掌握了炼金术，只是现

在还缺少炼金的材料。”

“快告诉我，还缺少什么东西?”

“我们需要从香蕉叶下搜集起来的三公斤白色绒毛，这些绒毛必须是

你自己种的香蕉树上的，等到收完绒毛后，我们便告诉你炼金的方法。”

奈哈松回家后立即将已荒废多年的田地种上了香蕉，为了尽快

凑齐绒毛，他除了种自家以前就有的田地外，还开垦了大量的荒地。

当香蕉成熟后，他小心地从每张香蕉叶下搜刮白绒毛，而他的

妻子和儿女则抬着一串串香蕉到市场上去卖。就这样，十年过去了，

他终于收集够了三公斤的绒毛。

这天，他一脸兴奋地提着绒毛来到岳父母的家里，向岳父母讨教炼

金术。岳父母让他打开了院中的一间房门，他立即看到满屋的黄金，妻

子和儿女都站在屋中。妻子告诉他，这些金子都是用他十年里所种的香

蕉换来的。面对满屋实实在在的黄金，奈哈松恍然大悟。

至理箴言

工作中，你要把每一件小事都和远大的固定的目标结合起

来。 ———马雅可夫斯基

一美元的贷款

犹太商人巴拉尼走进一家银行的贷款部，大大咧咧地坐了下来。

“请问，有什么需要帮忙的吗?”贷款部经理一边问，一边打量

着一身名牌穿戴的巴拉尼。
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“我想贷款。”

“好啊，您要贷多少?”

“一美元。”

“啊? 只需要一美元?”

“不错，只贷一美元。可以吗?”

“当然可以。只要有担保，再多点也无妨。”

“好吧，这些担保可以吗?”巴拉尼说着，从豪华的皮包里取出

一堆股票、国债等等，放在经理的写字台上。说: “这些东西的总价

值大概有五十多万美元，够了吧?”

“当然，当然! 不过先生，您真的只要贷一美元吗?”

“是的。”说着，巴拉尼接过了一美元。

“年息为百分之六。只要您付出百分之六的利息，一年后归还，

我们就可以把这些股票还给您。”

“谢谢!”说完，犹太人就准备离开银行。

这家银行的行长一直在旁边冷眼观看，他怎么也弄不明白，一

个拥有五十万美元的有钱人，怎么会来银行贷一美元。他匆匆忙忙

地赶上前去，对巴拉尼说: “啊，这位先生请留步!”

“有什么事情吗?”巴拉尼问。

“我实在搞不明白，您拥有五十万美元，为什么只贷一美元呢?

要是您想贷个三四十万美元，我们也会很乐意的……”银行行长说。

“谢谢你的好意。看在你这么热情的份儿上，我不妨将实情告诉

你。”巴拉尼微笑着说，“我是来贵地做生意的，感觉随身携带这么

多的钱很碍事，就想找个地方存放起来。在来贵行之前，我问过好

几家金库，他们保险箱的租金都很昂贵。所以嘛，我就准备在贵行

寄存这些股票。租金实在太便宜了，一年只需花六美分……”

至理箴言

一钱谨慎胜过一磅智慧。 ———德国谚语

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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唯一的财富就是智慧

在奥斯维辛集中营，一个犹太人对儿子说: “现在我们唯一的财

富就是智慧，当别人说一加一等于二的时候，你应该想到一加一大于

二。”纳粹在奥斯维辛集中营毒死了五十多万人，两父子却活了下来。

1946 年，他们来到美国，在休斯敦做铜器生意。一天，父亲问

儿子一磅铜的价格是多少。儿子答: “三十五美分。”父亲说: “对，

整个得克萨斯州都知道每磅铜的价格是三十五美分，但作为犹太人

的儿子，应该说三十五美元。你试着把一磅铜做成门把手看看。”

二十年后，父亲死了，儿子独自经营铜器店。他做过赤铜鼓、

做过瑞士钟表上的簧片、做过奥运会的奖牌。他曾把一磅铜卖到三

千五百美元，这时他已是麦考尔公司的董事长。

然而，真正使他扬名的是纽约州的一堆垃圾。1974 年，美国政

府为清理给自由女神像翻新扔下的废料，向社会广泛招标。但好几

个月过去了，没人应标。正在法国旅行的他听说后，立即飞往纽约，

看过自由女神像下堆积如山的铜块、螺丝和木料，未提任何条件，

他当即就签了字。

纽约的许多运输公司对他的这一愚蠢举动暗自发笑。因为在纽

约州，垃圾处理有严格规定，弄不好会受到环保组织的起诉。就在

一些人要看这个得犹太人的笑话时，他开始组织工人对废料进行分

类。他让人把废铜熔化，铸成小自由女神像; 把水泥块和木头加工

成底座; 把废铅、废铝做成纽约广场的钥匙。最后，他甚至把从自

由女神身上扫下的灰尘都包装起来，出售给花店。不到三个月的时

间，他让这堆废料变成了三百五十万美元现金，每磅铜的价格整整

翻了一万倍。
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至理箴言

靠智慧能赢得财产，但没人能用财产换来智慧。

———贝·泰勒

十万美元的一单生意

一个乡下来的小伙子是个文盲，他去应聘一家 “应有尽有”百

货公司的销售员。好在老板不看重文凭，只重视工作经验，就问

他说;

“你以前做过销售员吗?”

他回答说: “我以前是村里挨家挨户推销的小贩。”老板喜欢他

的踏实勤奋，但只答应让他试做一段时间，因为对于小伙子能否胜

任大公司的销售员还是心存疑虑。

第一天下班后，老板问小伙子说: “你今天做了几单买卖?”

“一单。”年轻人回答。

“只有一单?”老板很不满意，因为他麾下的售货员一天基本上

可以完成二十至三十单生意。“那你卖了多少钱呢?”老板有点儿不

耐烦地问。

“十万美元。”年轻人回答道。

“你怎么卖那么多钱的?”目瞪口呆、半晌才回过神来的老板

问道。

“是这样的，”小伙子说， “一个男士进来买东西，我先卖给他

一个小号的渔钩，然后是中号的渔钩，最后是大号的渔钩。接着，

我又卖给他小号的渔线、中号的渔线，最后是大号的渔线。我问他

上哪儿钓鱼，他说海边。我建议他买条船，所以我带他到卖船的专
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柜，卖给他长二十英尺、有两个发动机的帆船，然后他说他的大众

牌汽车可能拖不动这么大的船。于是我带他去汽车销售区，卖给他

一辆丰田新款豪华型汽车。”

老板欣喜若狂，同时又难以置信地说: “一个顾客仅仅来买个渔

钩，你就能卖给他这么多东西? 你这经验要向其他销售员推广。”

“他并不是来买渔钩的，”小伙子回答道， “他只是来给他妻子

买卫生棉的，我就建议他周末应该去钓鱼。”

至理箴言

坚定不移的智慧是最宝贵的东西，胜过其余的一切。

———德谟克利特

冒险是一种投资行为

美国速递大王、联邦快递公司的总裁弗雷德·史密斯先生说:

“我认为， ‘商人’一词在某种程度上应当赋予它赌徒的含义。因

为，在许多时候，采取冒险行动并不是最危险的，最危险的倒是坐

失良机。”

1962 年，史密斯进入耶鲁大学，专攻经济学和政治学。大学三

年级的时候，他写了一篇学术论文，分析运输业的现状。史密斯认

为，如果开办一家运送诸如医药和电子元件之类需要优先考虑的、

时间性极强的货物公司，一定会大有市场。传统的，采用像邮局、

铁路、特别火车这样的运输工具，几乎没有几件包裹能直接送到他

们的目的地，而大多数包裹送到目的地以前，要从这一城市到另一

城市或者从这条航线到那条航线来回地折腾。这样做，不仅浪费金

钱，而且浪费时间，因此，应当采用一种特殊的运输方式来解决这
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些问题。这种见解无疑是十分有见地的，可是当时却没有人欣赏他，

因为这是一件非常冒险的事情，没有人愿意去冒这种风险。

1969 年，史密斯决定自己创业，抓住机会来实现心中的梦想。

首先他着手买下了阿肯色州飞机销售公司的主要股份，这家公司以

小石城为基地，主要为涡轮螺旋桨飞机公司的喷气式飞机提供维修

服务。该公司的销售额为一百万美元，经常亏损，显然没有什么前

途。史密斯接手这家公司后，着手改善它的经营状况，把它变成购

买和出售旧喷气式飞机的交易场所，这种变革很成功，在短短的两

年内，公司收入增加到九百万美元，赢利达二十五万美元。

在这一时期，史密斯仔细考虑要建立一个能在一夜之间就把小

包裹传递到目的地的公司。当时，干这一行的已经有好几家公司，

其中埃默是最大的公司。1969 年，它们每家的收入都已达一亿美元

以上。

面对这样的市场环境，史密斯认为只有提供比这些公司更好的、

更可靠的服务，才能获得成功。于是，史密斯委托两家咨询公司来

研究这种市场形势。研究结果表明，人们对目前的运输业极为不满，

顾客们投诉说，他们投递邮件极不准时，经常误期。总的来说，很

不可靠。顾客的不满中蕴藏着巨大的商机，顾客们需要有一家公司

能够在甲地把汇集的小包裹及时地在很短的时间内投递到乙地。研

究结果还表明，顾客们愿意为有保险的投递公司支付额外的费用。

经过一系列的调查论证之后，史密斯开始筹办这种公司。史密

斯孤注一掷，拿出他所有的本钱八百多万美元作资本，准备大干一

场。他的这种投资胆量影响和吸引了一些投资者，他们纷纷加盟，

又增加了四千万美元的投资。几家银行这时也对他的这一行为产生

兴趣，投入了四千多万美元。

这个公司总投资额高达九千万美元! 这在当时是美国有史以来

企业作出的最大的单项投资。

1971 年 6 月 1 日，公司成立了，这便是 “联邦快递公司”。
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1971 年至 1980 年，公司的总收入已达五亿九千美元，史密斯的投资

决策是十分正确的。史密斯说: “我们的冒险终于有了回报。事实证

明，我们的冒险不是盲目的，是富有远见卓识的投资行为。”

因为主动出击，史密斯终于成了美国的速递大王。美国的商业

学校把他的冒险创业经历作为创业典范加以分析研究。

至理箴言

生活就像海洋，只有意志坚强的人，才能到达彼岸。

———马克思

经营的智慧

特奥的父母辞世后，给特奥和哥哥卡尔留下了一个小小的杂货

店。他们的小店设施简陋，他们只能靠着出售一些罐头和汽水之类

的食品勉强度日。

兄弟俩不甘心这种穷苦的状况，一直寻找发财的机会。

有一天，卡尔问弟弟: “为什么同样的商店，有的赚钱，有的只

能像我们这样惨淡经营呢?”

特奥回答说: “我觉得我们的经营方式有问题，如果经营得好，

小本生意也可以赚钱的。”

“可是，如何才能经营得好呢?”于是，他们决定去其他商店看

一看。

一天，他们来到一家 “消费商店”，这家商店顾客盈门，生意红

火，引起弟兄俩的注意。他们走到商店外面，看到门外有一张醒目

的告示上写着:

“凡来本店购物的顾客，请保存发票，年底可以凭发票额的百分
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之三免费购物。”

他们把这份告示看了又看，终于明白这家商店生意兴隆的原因

了。原来顾客就是贪图那百分之三的免费商品。

他们回到自己的店里后，立即贴了一个醒目的告示: “本店从即

日起，全部商品让利百分之三，本店保证所售商品为全市最低价，

如顾客发现不是全市最低价，本店可以退回差价，并给予奖励。”

就是凭借这种 “偷”来的智慧，他们兄弟俩的商店迅速扩大，

成为世界上最大的连锁商店之一。

至理箴言

智慧源于思考。 ———佚名

明智的决策

1916 年，初涉股市的霍希哈以自己的全部家当买下了大量雷卡

尔钢铁公司的股票，他原本认为这家公司能够走出经营的低谷，然

而，事实证明他犯了一个不可饶恕的错误。霍希哈没有注意到这家

公司的大量应收账款实际上已经成为了死账，而它背负的银行债务

即使是用最好的钢铁公司的业绩水平来衡量，也得用三十年时间才

能偿清。

结果雷卡尔公司不久就破产了，霍希哈也因此而倾家荡产，他

只好从头开始。

这次失败，让霍希哈一辈子都牢记在心里，永远不会忘记。在

1929 年的春天，也就是举世闻名的世界大股灾和经济危机来临的前

夕，当霍希哈准备用五十万美元在纽约证券交易所买一个席位的时

候，他突然放弃了这个念头。霍希哈在事后回忆道: “当你发现全美
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