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福尔摩斯
●

序 言

语文新课标指定了中小学生的阅读书目，对阅读的数
量、内容、质量以及速度都提出了明确的要求，这对于提高学
生的阅读能力，培养语文素养，陶冶情操，促进学生终身学习
和终身可持续发展，对于提高广大人民的文学素养具有极大
的意义。

中、小学生是未来的主人，必须适应现代竞争激烈和交
际广泛的世界生活，在心理、性格、思维、修养等内在素质铸
造方面必须积极做好充分准备，同时在语言表达、社会交往
等才能方面也必须打下良好的基础，这样才能顺应未来社会
的发展潮流。

现代中、小学生不能只局限于校园和课本，应该广开视
野，广长见识，广泛了解博大的世界和社会，不断增加丰富的
现代社会知识和世界信息，这样才有所精神准备，才能迅速
地成熟地长大，将来才可以自由地翱翔于世界的蓝天。否
则，我们将永远是妈妈怀抱中的乖乖宝宝，将永远是温室里
面的豆芽菜，那么，我们将怎样走向社会、走向世界呢?

世界文学名著是世界各国社会和生活的结晶，是高度艺
术化的精神产品，具有永久的闪光魅力，非常集中、非常形
象，是中、小学生了解世界和社会的窗口，简直是走向世界、
观摩社会的最佳捷径。这些世界文学名著，伴随着世界各国
一代又一代的青少年茁壮成长，具有广泛的影响和深远的意
义。特别是带着有趣的欣赏的心态阅读这些美丽的世界名
著，非常有利于培养青少年积极的和健康向上的心理、性格、
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思维和修养，有利于青少年了解世界各国的社会和生活，不
断提高语言表达和社会交往的才能，这样就可以早日走向社
会，走向世界。

这套世界少年文学名著按照语文新课标指定阅读书目
进行了精选，集中体现了语文新课标的精神。我们考虑到广
大中、小学生的学识和时间有限，而许多世界文学名著又是
卷帙浩繁，不便于中、小学生阅读，我们在参考和借鉴以前译
本许多优点和长处的基础上，在忠实原著的基础上进行了高
度浓缩，保持了原著的梗概和精华，还配有形象的插图和助
读的注解，图文并茂，深入浅出，使之尽量符合时代和社会的
发展，尽量适合少年儿童阅读，这就便于广大中、小学生轻松
阅读和理解吸收了。

著名语言学家、北京大学教授陆俭明说: “语文负载着传
承祖国文化和民族精神的任务，有着极其丰富的文化内涵，
极其辉煌的人文精神，应当使语文的工具性与人文性水乳交
融。为此，语文课程标准要求，在语言能力发展的同时，培养
爱国主义情感，社会主义道德品质，逐步形成正确的价值观
念和积极的人生态度，提高文化品位、审美情趣。比如，在阅
读中，要求学生不仅做到文通字顺，而且通过阅读作品，向往
美好的情境，关心自然和命运，关心作品中的人物命运和喜
怒哀乐，向往和追求美好的理想，从中获得对自然、社会、人
生的有益启示。”

这就是我们出版这套世界少年文学名著的初衷，因此，
具有特别重要的意义，有着极强的启迪性和价值性，非常适
合广大青少年阅读和收藏。
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证券经纪人的书记员

我婚后不久，在帕丁顿区买了一个诊所，诊所是从老
法夸尔先生那儿买下来的。老法夸尔的诊所的业务曾有一
个时期很红火，可是由于他的年龄大了，精力不好，又加
上一种疾病的折磨，他的诊所来就诊的人渐渐少了。这是
因为，人们都极自然地遵守一条原则: 医生必须自己是健
康的，才能把病人治好; 如果连自己的病都治不了，人们
自然不相信他的医道了。因此，我的这位前辈身体越差，
他的收入就越少。当我买下这诊所时，他的收入已经从每
年 1200 英镑降到 300 多英镑了。但是，我对自己正当壮年
精力充沛的身体颇为自信，坚信不用几年，这个诊所的生
意就会和以往一样红火了。

开业后三个月里，我一直忙于治病，见到歇洛克·福
尔摩斯的次数很少。由于我抽不出时间，我就没有到他那
里去，而福尔摩斯除了侦探业务的需要，很少到外面去。
六月的一个早晨，吃完早饭，我坐在椅子上读 《英国医务
杂志》，忽然听到门铃响了，接着传来我那老伙计有点独特
而高亢的说话声，这让我很感意外。
“啊，亲爱的华生，”福尔摩斯迈着大步走进房内说道，

“见到你很高兴! 我想，‘四签名’案件中尊夫人受到的惊
吓，现在一定完全康复了。”

我热情地握着他的手说: “谢谢你的关心，我俩都非常
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好。”
“我希望这样，”他坐到摇椅上说道: “尽管你要照料你

的病人，可我要提醒你千万别忘了我们小小的推理方法。”
“正好相反，”我回答说，“就在昨天晚上，我还把我的

笔记又读了一遍，并且将它们分类进行了整理。”
“我相信，你不会认为那些资料的整理就到此为止了

吧?”
“怎么会呢? 我盼望这样的经历越多越好!”
“假如今天就去，怎么样?”
“好呀，要是你愿意，咱们今天就去吧。”
“到伯明翰那么远的地方，你能去吗?”
“当然可以，就听你的。”
“你的诊所让谁干呢?”
“这好办，以前我邻居有事外出，我就替他行医。他正

想还我这份人情呢。”
“是吗，那太好了!”福尔摩斯向后仰靠在椅子上，他

的那双锐利的眼睛盯着我， “我发现你最近身体不怎么好，
夏天里感冒总是让人厌烦的。”
“上周我患了重感冒，我三天都没出门。现在，我已完

全好了。”
“不错，看起来你很健康。”
“可是，我不明白你是怎么知道我生过病的?”
“我的好伙计，你清楚我的经验。”
“那么，又是靠你的推理了。”
“没错。”福尔摩斯自信地说。
“怎么说呢?”
“看看你的拖鞋。”
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我低头看了看我穿的那双新漆皮拖鞋，“你到底是怎样
……”我刚要说，福尔摩斯抢先在我面前开口说开了。
“你的拖鞋是新买的，你买来没几个星期。可是我发现

冲着我这边的鞋底都烧焦了。起先我还以为是鞋弄湿了后，
在火上烘干时烧焦的。但是鞋面上有个小圆纸片，上面写
着店员的代号。若是鞋子沾过水，这代号纸片早就没了。
因此你一定是靠着炉子烧焦了鞋底。一个人若是无病无灾，
在六月份这样潮湿的天气里，怎么会去烤火呢?”

和福尔摩斯所有的推断一样，事情一经他的解释，一
切看起来极其简单。他从我的脸上看出了我在想什么，他
笑了笑，现出有点嘲讽的意味。
“我这么一解释反而显得多余了，”他说道，“只告诉结

果不讲原因会给人留下深刻的印象。怎样，准备到伯明翰
去吗?”
“当然去了。讲讲这桩案子好吗?”
“在火车上我再把经过讲给你听。我的委托人在外面四

轮马车上等着呢! 你能抓紧时间吗?”
“稍等一会，”我赶忙给邻居留下一张便条，跑到楼上

向我妻子说明后，就赶到门外石阶上追上了福尔摩斯。
福尔摩斯朝着隔壁门上的黄铜门牌点头示意说: “你的

邻居也是一个医生。”
“不错，他同我一样，也有一个医疗所。”
“他那个医疗所以前就有吧?”
“和我的一样，房子一建成，两个诊所就建成了。”
“是吗，你那边来看病的比较多。”
“你说的对。你怎么看出来的呢?”
“我是从台阶上看出来的，我的朋友。你家台阶比他家
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的磨损得厉害。请允许我介绍一下，马车上这位先生是我
的委托人，霍尔·派克罗夫特先生。哎，车夫，快些跑吧，
我们得准时赶上火车。”

我坐在派克罗夫特先生对面，他是一个身材高大、气
宇不凡的年轻人，表情真诚坦率，他的小胡子有点卷曲，
戴一顶大礼帽，穿着一套整洁而朴素的黑衣服，这让我们
一眼就瞧得出他原来是那种聪明机灵的城市青年，他们属
于“伦敦佬”的那一类人，英国最有威名的义勇军团，就
是由这类人组成的; 在英伦三岛中，这一阶层中涌现出来
的优秀运动员和教练比别的阶层都多。他那红润的圆脸庞
上很自然地带着喜悦的神情。可是他嘴角下垂，这暗示着
他有一种异样的悲伤。可是，直到我们坐在头等车厢，在
赶往伯明翰的途中，我才知道他碰到的麻烦事。他就是因
为这件事才来请歇洛克·福尔摩斯帮助的。
“我们的旅程得需要一小时十分钟，”福尔摩斯说道，

“霍尔·派克罗夫特先生，你说的那些事情很有趣，请你再
讲详细一些，让我的朋友听听。这对我也有用。华生，这
桩案子可能有些味道，也可能没有。不过，至少能带给我
们所喜欢的那种离奇、荒诞的特征，现在，派克罗夫特先
生，我请你开始吧。”

我们的委托人用那双闪光的眼睛望着我。
“这件事情让人窝囊的是，我似乎完全上当了。尽管从

表面看起来没有上当，但我知道已经受骗了。不过，若是
因这件事情丢了饭碗，我就啥都没了，那么我真是傻透了。
华生先生，我不善言辞，我把经过尽可能详细地说说。
“我以前是在德雷珀广场的考克森和伍德豪斯商行供

职，不料今年春，我们就卷入委内瑞拉公债案，直到今天
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我还是极度失望。商行破产了，全部二十七名职员都解雇
了。我在那里勤恳工作了五年，老考克森给了我一份评价
很高的鉴定书。我四处找活，可是许多人同我处境一样，
很长一段时间我无事可作。我在考克森商行每周有三镑的
收入，我大约蓄存了七十磅，我就是靠这点积蓄维持生活，
但不久就用光了。我到了无路可走的地步，几乎连应征广
告的回信信封和邮票都买不起。我不停地往返于公司、商
店之中，上下楼梯把靴子都磨破了，可是我的工作仍是没
有着落。
“这时，我听说龙巴街的一家大证券商行———莫森和威

廉商行有一个空缺。可以这样说，你们或许对伦敦东部中
央邮政区的情况还不太了解，我可以告诉你，这是伦敦一
家最富的商行，只能通过信函应征招聘广告。我把我的鉴
定书和申请书都寄了出去，并没抱多大希望。没想到我竟
收到了回信，信上说，如果我的仪表符合要求的话，我礼
拜一就可以任新职。谁也不知道怎么选中了我。有人说，
可能是经理把手伸到一堆应聘书里，随手抽出一份。不管
怎样，我被幸运地选中了，我高兴极了。工资起初是一星
期一镑，职位和我在考克森商行一样。
“现在我就要说到这事的蹊跷之处了。我住在汉普特街

附近的波特巷 17 号的一个寓所。还有，就在我被任用的那
天晚上，我正在抽烟，房东太太进屋时拿着一张名片。上
面写着‘财政经理人阿瑟斯·平纳’。我从未听说过这个名
字，而且我想不出他找我做什么。可是我还是请他进来坐
一坐。他是中等身材的人，黑头发、黑眼睛、黑胡须，鼻
头上发着亮光。他走路轻捷，说话急促，看上去像个珍惜
时间的人。
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“‘你是霍尔·派克罗夫特先生吗?’他问道。
“‘是的，先生。’我答道，拉过一把椅子让他坐。
“‘你以前是在考克森和伍德豪斯商行上班吗?’
“‘是在那儿，先生。’
“‘做的是莫森商行新录用的书记员吗?’
“‘没错。’
“‘啊，事情是这样的，我听说你在管理帐务方面颇有

能耐，并有许多不凡的业绩。你记得考克森的经理帕克吧，
他对你总是赞不绝口。’
“‘他能这样说，我感到特别高兴。我在工作上一向勤

勤恳恳，从未想过别人称赞我。’
“‘你的记忆力很不错吗?’他问我。
“‘还可以。’我谦虚地回答道。
“‘你没工作以后，对商情还关注吗?’他问道。
“‘是的。我每天清晨都要看看证券交易所的牌价表。’
“‘你真是热心呀!’他大声喊道，‘这才是敬业之道呢!

你不反对我来问你一个小问题吧，请问埃尔郡股票价是多
少?’
“‘一百零六镑五先令至一百零五镑十七先令半。’
“‘新西兰的统一公债呢?’
“‘一百零四镑。’
“‘英国布罗肯·希尔恩股票呢?’
“‘七镑至七镑六先令。’
“‘太棒了!’他举手欢呼道，‘这和我了解的行情一样。

我的朋友，我的朋友，你到莫森商行去当书记员，真是大
材小用了!’
“你想想，他那狂喜的样子让我纳闷。 ‘啊，’我说道，
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‘别人可没这么想，平纳先生。我找份差事可难了，我很喜
欢这份工作。’
“‘先生，别这么说，你理应飞黄腾达。我要告诉你，

我对你的才能非常重视。我给你的职务和收入，还配不上
你的才干，但和莫森商行相比，也可以说是天壤之别了。
请告诉我，你准备什么时间到莫森商行去上班?’
“‘下礼拜一。’
“‘哈，哈! 我想你根本不要去那儿，别去了。’
“‘不去莫森商行上班?’
“‘是呀，先生。因为到那天你会成为法国中部五金有

限公司的经理，这家公司在法国城乡有一百三十四家分公
司，此外，在布鲁塞尔和圣雷莫还各有一家分公司。’
“这让我吃惊不小。‘我怎么从未听说过这家公司?’我

说道。
“‘这很有可能。公司的资本是向私人筹集的，一直在

悄悄忙碌运行着，生意不错，根本不需要做宣传。我兄弟
哈里·平纳是创办人，他是总经理，也是董事会的一员。
他知道我在这儿交游甚广，让我帮他找一个有潜力，年轻
而又年薪不高的小伙子。帕克找到了你，于是我今晚特地
来看你。我们开始只给你较低的年薪，五百镑。’
“‘一年五百镑!’我都不敢相信。
“‘不，这只是在开始的时候，除此之外，凡是你的销

售商完成的营业额，你都可以从中提取百分之一的佣金。
你一定要相信我的话，这可比你的薪水还要多。’
“‘我对五金一点不通呀。’
“‘没什么，我的朋友，你精通财会呀。’
“我的精神高涨，连椅子都坐不稳当了。可是，突然一
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个疑问涌上来了。
“‘我可以坦率地告诉你，我对他说，莫森商行只给我

一年二百镑，可莫森商行是稳定的。说实在的，我对你的
公司不了解……’
“‘说得对，实在精明!’他看起来喜形于色，喊道，

‘我们需要的就是这样的人。你是不会被人劝服的，这很
好。看，这是一百镑的钞票，若是你愿意成交，那你就把
它当作预支收入吧。’
“‘行，我愿意，’我说道，‘我什么时间去任职呢?’
“‘明天一点到伯明翰去，’他说道，‘我口袋里有一张

便条，你可以拿着它去见我兄弟。你可以到这家公司的临
时办公室科波莱森街 126 号乙去找他。当然，你的上任必须
要得到他的认可，但这件事很不成问题的。’
“‘说实话，我真不知怎样来感谢你，平纳先生。’我说

道。
“‘我的朋友，没什么。这是你应得的。可是你必须办

清楚一两件小事，这不过是手续上的事。你手边有一张纸，
请你在上面写上: 我完全自愿担任法国中部五金有限公司
的经理，年薪不少于五百镑。’
“我照他说的做了，他把这张纸条放进口袋里。
“‘还有一件小事情，’他说道，‘你对莫森商行的事如

何应付呢?’
“我把莫森商行的事差点忘了。‘我写信辞职就可以。’

我说道。
“‘我不希望你这样做。你知道，为你的事，我和莫森

商行的经理争执过。我去打听关于你的事，他相当无礼，
责问我为何要把你从商行骗走等等。我忍耐不住地说: ‘若
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是你要用有才能的人，就应当给他们优厚的收入。’他说:
‘我们把他从贫民窟中解救出来，他一定会领我们的低薪，
也不会去拿你们的高薪。’我说: ‘我和你赌五个金镑，若
是他接受我们的聘用，那么你就不会再听到他的音讯了。’
他说: ‘走着瞧吧! 我一定会赢的。’他就是这么说的。’
“‘这个无礼的家伙!’我喊道，‘我们从未谋面，我为

何非要他照顾不可呢? 若是你不愿意让我给他写信，我自
然不想写了。’
“‘好! 就这样吧!’他从椅子上站起来说道，‘好，我

很高兴替兄弟找到了你这样有才干的人。这是你的一百镑
预支薪金，这是那封信。请把地址记下来，科波莱森街 126
号乙，请记住约好的时间，明天下午一点钟。朋友，晚安，
祝你一切顺利!’
“这就是我能记起的两人谈话的全部内容。华生医生，

你可以想象，我为交了这样的好运有多么高兴。我暗自庆
幸，半夜了还未睡着。第二天我乘火车到了伯明翰，因而
我有充足的时间去赴约。我把我的行李放在新大街的一家
旅馆里，然后，我就按照他告诉我的地址去寻找了。
“我比约定的时间早了一刻钟，可是我想，这应当不会

有什么问题。126 号乙是夹在两商店中间的一个通道，尽头
是一条弯曲的石梯，石梯的尽头有不少套房，租给一些公
司或自由职业者当办公室。墙上写着租户的名牌，却没有
法国中部五金有限公司的名牌。我惊恐地站了一会儿，想
弄明白整个事件可能是一个精心策划的骗局，这时，过来
一个人向我打招呼，他很像昨晚我见到的人，同样的身形
和嗓音，可是胡子刮得很光，头发的颜色也比较浅。
“‘你是霍尔·派克罗夫特先生吗?’他问道。
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“‘是的，’我说道。
“‘呀! 等的正是你，你比约定的时间提前了一点。我今

天早晨收到我哥哥的一封来信，对你很是夸赞。’
“‘就在刚才，我正在寻找你的办公室。’
“‘我们上周刚租到这几间临时办公室，由于工作繁忙，

我们还未来得及挂公司的招牌。请你跟我来，我们把公事
谈谈。’
“我随他走上高楼的最顶层，就在楼顶的石棉瓦下面，

有两间空荡荡、满是尘埃的小房子，里面既无窗帘，又无
地毯。他领我进去。我注意到屋里只有一张小桌子、两把
松木椅子和一个废纸篓，哦，在桌子上放着一个帐目本，
这就是全部的摆设，除此之外，什么都没有，这和我想象
中的宽敞明亮的办公室、干净整齐的桌椅、一排排的职员
在忙碌地工作等情景一点也不一样。
“‘请别泄气，派克罗夫特先生，’我的新伙伴看出我脸

上露出不快的神情，说道，‘罗马城也不是一天建成的，我
们资金雄厚，但从不在办公室里摆阔气。请随便坐，把那
介绍信递给我吧。’
“我把信交给他，他特别认真地看了一遍。
“‘我哥哥阿瑟对你的印象很深刻，’他说道，‘我明白

他知人善任，而且不会看走眼。他很信赖伦敦人，而我信
赖伯明翰人，但这次我接受了他的建议，你已被正式录取
了。’
“‘我的工作是干什么呢?’我问道。
“‘你的工作是管理巴黎的大货栈，把英国产的陶器源

源不断地运往法国的一百三十四家代售店。我们这个周就
会备齐这批货，在这几天内你要在伯明翰做些有用的事。’
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“‘干什么呢?’
“他没有回答我，从抽屉里取出一本很大的红皮书来。
“‘这是一本巴黎工商行的名录，’他说道，‘每个人的

名字后面都有行业的名称。你把它带回去，把五金商行的
名字和他们的地址都抄下来。这对我们大有用处。’
“‘一定照办，但为什么不用分类表呢? 这样会省去好

多时间。’我建议道。
“‘这些分类表不可靠。他们的分类和我们的不一样。

快点抄吧，请在礼拜一十二点把单子交给我。派克罗夫特
先生，再见。若是你继续表现得热情而能干，你会了解公
司是一个好的东家。’
“我夹着那本大书回到旅馆，心里感觉矛盾重重。一方

面，我已被正式录用了，而且我的兜里还装着预支的一百
镑的薪水; 另一方面，这个办公室很不像样，公司也没有
招牌，以及其他一些让人一目了然的情况，这使我对东家
的经济情况印象不好。可是，不管怎么说，我拿了人家的
钱，就得坐下来抄录。整个星期日我都在埋头苦干，可是
到了礼拜一我才抄到了字母 H。我就去找我的东家，最后在
那间像是被洗劫过的屋子里找到了他。他对我说要一直抄
到礼拜三，然后再去找他。我到星期三也没抄完，又苦干
到星期五，就是昨天。于是我把抄好的东西带去交给哈格
里·平纳先生。
“‘很是谢谢你，’他说道，‘我可能把这项任务的艰难

低估了。这份单子对我很有用。’
“‘我花了很多的时间，’我说道。
“‘现在，’他说，‘我要你再抄一份家俱店的清单，这

些家俱店都出售瓷器。’
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