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第一章 有好人缘应先有好人圈 
好人缘与好人圈 

朋友圈 

朋友圈是一个总称，是关系最为密切的一群人的总称。同学是朋友，

战友也是朋友；老乡是朋友，同事一样是朋友。所以，"朋友"一词的内

涵很丰富也很含糊，它甚至包含了 所有的社会交往。 

因此，不同的人、不同的环境、不同的价值取向、不同的生活方式，

会有不同性质的友情。 

闲人为耍为玩，因此玩出了一大堆的牌友、酒友、钓友、文友、书

友等；商人为捞为赚，奉行"有利时就来，无利时就走开"的交友原则，

因此只与财大气粗者为朋，只与掌握权力者为伍；有钱人为名为官，穷

苦人为吃为穿，所以便有了互相利用的朋友，关键时刻卖友求荣的"朋友

"；一人得道鸡犬升天的"搭车"式朋友，利益分配不均反目成仇的朋友；

或先是趋炎附势，后是树倒猢狲散的朋友...... 

当然，朋友也有俞伯牙与钟子期高山流水的佳话；刘备、张飞和关

羽桃园结义的慷慨；荆轲与燕太子丹易水送别的悲壮；苏轼与黄庭坚良

师益友的情怀：毛泽东与柳亚子诗词唱和的豪迈...... 

总之，根据不同的目的，总能够交到不同性质的朋友。 

第一种朋友只关注利益，所以进入圈子的人，除了友谊以外，很多

是带有个人目的的。为了达到目的，很多事情，尽管不喜欢，很多人，

尽管不想打交道，你也得硬着头皮应付，因为圈内规则是大家慢慢制定

的，除非你"跳出三界外，不在五行中"，否则，你只得承受煎熬。 

某医药代表，经常泡在业务圈内。这个圈子有个游戏规则，即大家

一起泡吧、一起策划、一起制定攻守同盟协定。为了巩固自己的利益，

他经常喝得酩酊大醉，深夜回家。他也考虑离开圈子，但一想到离开圈
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子，自己很可能得不到最新的销售动态，为利益所趋，他只得硬着头皮

待在圈内。 

第二种朋友关注的是快乐。因为生活在利益圈内太累，有些人不免

发展可以让自己"喘息"的圈子。而这样的善待自己放松心情的圈子，快

乐的成分更多，譬如几个女友一起利用周末美容、唱唱歌跳跳舞、搞搞

家庭派对。 

第三种是为了排遣寂寞。有些人入圈，纯粹是因为寂寞，圈子内的

温情给你归属感。 

第四种则是因为共同理想走到了一起；马克思、恩格斯因胸怀共同

的志向——为全世界无产阶级解放事业而奋斗，便一见如故，真诚合作

了数十年。为了帮助马克思进行革命理论的研究与写作，恩格斯放弃自

己的工作，甘当马克思的秘书和生活侍从，为马克思奉献了自己的时间、

精力和资财。马克思逝世后，恩格斯又继承马克思的未尽事业，完成了

《资本论》的写作。由于他们精诚合作，共同创立了马克思主义哲学、

政治经济学和科学社会主义理论。他们的主义盖天下，他们的英名昭日

月，他们的朋友情谊也将成为人类历史上永远的佳话。 

那么，作为一个有志于成功的人，要交些什么样的朋友呢?很简单，

第一点，三教九流的朋友都要交，谈得来，交得上，就好像十八般兵刃，

到时候不定就用上了哪般。 

胡雪岩交朋友，官场上的，商场上的，洋场上的，黑白两道上，三

教九流中，无所不交，无处无友。比如刘不才，纯粹是一个嗜赌如命的

花花公子，一个规模不错的药店被他输得精光。在别人眼里，他绝对是

一个不可救药的败家子，甚至连他的侄女芙蓉，都认为他三叔"除掉一样

吃鸦片，没出息的事情都做绝了"。但胡雪岩看到的却是他的另一面：第

一，他赌得再狠，手上的几张祖传秘方却不当赌注押上，这说明他心里

头存在着振兴家业的念头；第二，虽然吃喝嫖赌样样都来，但是绝不抽
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大烟，这说明他还没有堕落到自暴自弃的地步。就凭着这两条，胡雪岩

不但看出刘不才有本事，也还有志气，"人虽然烂污，只要不抽鸦片，就

不是无可救药"，那么他会玩便是自己用得着的地方。于是，胡雪岩让他

充当了一名特殊的"清客"角色，专门培养他用来和达官阔少打交道。刘

不才果然不负众望，成长为胡雪岩手下一名得力干将。 

孟尝君蓄养门客有这样一个信条，即无论有无本领，只要看得上我

孟尝君的，尽管到我府上来求吃求喝。这叫养兵千日，用兵一时。果然

在后来的危险中，总有门客挺身而出，多次救了孟尝君的性命。其中还

有一则被传为佳话的鸡鸣狗盗助其成功逃逸的故事。可见，朋友尤如资

本金，对我们来说是多多益善。"在家靠父母，出门靠朋友"、"多一个朋

友多一条路"乃是至理名言。一个人如果不能交朋友，没有几个朋友，肯

定只有死路一条。 

那么交朋友有没有什么法则呢?我想是有的，一是最少是要真心，虚

情假意交来的只能是同样性质的友谊。 

二是要有时间去"泡"，据说这是时下最流行的"圈内人语"："工作是

干出来的，钞票是挣出来的，友谊是泡出来的。" 

譬如：老同学聚在一起；老战友互相走动；干买卖的混在一起......

尽管目的不一，想法各异，但中心思想都是为了发展友谊走到一起来的。

确实，有了意向相对一致的圈子，彼此就有了志趣相投的"朋友"，然后，

朋友的朋友又会带来更多的朋友，彼此那么一泡，不相识的成了朋友，

不相干的成了伙伴。于是，怀旧的找到了知音，寻老乡的碰到了知遇，

觅商机的搭识了知己，友谊就这样泡出来了醇味或异味。 

其三就是要宽容、大度。 

"海纳百川，有容乃大"，没有足够的气量和胸怀，交不到一个知心

的朋友。只有当你具备了容人之量，才能使朋友由衷地归附和尊敬你，
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才能为你卖命。凡是小肚鸡肠、心胸狭窄者，交到的朋友大多是泛泛之

交，更不用说同甘共苦了。 

孟尝君是一个大度之人，因此网罗了像冯谖这样足智多谋之人。 

冯谖是一位春秋时期足智多谋而又颇有远见的智者。因家境贫困而

投奔到孟尝君门下，曾几次三番地试探过孟尝君的容人之量。他来到孟

尝君府的第一餐就是极其简陋的饭菜，借此冯谖想到了一个好办法。故

作发疯地唱起来："剑哪，咱们走吧，这里没有鱼吃!"两位门客听到了，

去禀告孟尝君，说："有位新来的门客，嫌弃饭食粗糙，还大声歌唱!扰

乱了大家的正常生活......"他们本还以为孟尝君会非常气愤，不料孟尝

君居然果决地答应了冯谖的请求，吩咐门客说："去，给他准备鱼肉，令

他受到食客的待遇。"两位门客虽然认为他根本不该有这样的高贵地位，

但又不得不为他准备丰盛的饭菜。于是，第一次的估测令冯谖很满意，

但日久见人心，冯谖准备再测试几次孟尝君，观察他到底有没有耐

心...... 

过了不久，他又似乎得寸进尺地唱道："剑哪，我们回去吧，这里出

门没有车可以坐!"两位门客又听到了，都嘲笑他，心想："看这次孟尝君

怎么惩治你!"于是禀告孟尝君，说："那位不久前嫌弃菜品的门客又觉得

出门没有车坐!您说是不是太过分了，这也......"门客还没有说完，孟

尝君又说道："准了，去，给他备车，令他受车客一样的待遇。"两位门

客更加不服气，但是还是为他准备了马车。冯谖坐上马车，拿着剑，在

街上哼着小曲，街上的人们都用不解的目光看他。他到他的朋友家里，

对他的朋友炫耀说："孟尝君收我为车客了!"他的朋友当然也很高兴，两

人聊得非常尽兴。于是，第二次的估测也令冯谖很满意，但冯谖似乎认

为这还不足以令自己为他效劳...... 

又过不久，冯谖又唱道："剑哪，咱们回去吧。这里没有养家的东

西!"这次，两位门客实在不耐烦了，认为他贪求还不满足，于是，又禀
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告孟尝君："那位喜欢嫌弃的门客又嫌弃起来，认为府上没有养家的东西!

您说他是不是......"孟尝君说："那又怎样?准了，给他养家的东西不就

可以了。这个人哪，活着就应该尽全力令别人满足，自己不就满足了?"

孟尝君倒把两位门客教导一番。两位门客更加厌恶冯谖了，但还是照孟

尝君的意思侍候了他。 

经过这几次的测试，冯谖渐渐发现，孟尝君是一位很大度很仁慈的

君主，一定懂得怎样爱护老百姓。所以，他准备用自己的足智多谋辅佐

这位原本与自己素不相识的主人，令他更加成功，也盼望自己的聪明才

干可以为天下的老百姓排忧解难，令国家更加富强。 

有一次孟尝君让冯谖去封地薛，向农民收租子。冯谖到了薛地，当

着贫苦百姓的面，一把火把债券全烧了，相当于说：各位贫苦的农民兄

弟，今年你们的农业税全免了!他还假传"圣旨"说这是孟尝君本人的意思。 

冯谖回来复命。孟尝君问：收上来什么奇珍异宝?冯谖说：我看你的

仓库里什么宝贝都不缺了，唯独缺乏"仁义"，所以就给你收回一堆"仁义

"。孟尝君听了很不高兴，但也没有勃然大怒，而是对冯谖挥挥手说，算

了算了，你下去吧。 

事情就这么巧，后来这孟尝君落难如丧家犬般逃入薛地，薛地百姓

箪食壶浆、夹道相迎，孟尝君大为感动。冯谖对孟尝君说，这就是我为

你收回的宝贝——"仁义"。 

孟尝君门客之中，有个人十分爱慕孟尝君的夫人。有人把这事告诉

了孟尝君，并说："食君之禄，却爱君之夫人，此人也太不够义气了，阁

下何不杀了他?"孟尝君说："悦人之貌，渐生爱心，此亦人之常情，你可

不要再提此事啦。" 

过了一年，孟尝君召来那个爱慕夫人的门客，对他说："你在我处时

日也不算短了，一直未能为先生觅到好职位。小官职先生又会不屑一顾，
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田文又不敢委屈大才，恰好如今的卫君与田文是布衣之交，田文愿替先

生准备车马钱币报效卫君。"这个门客去到卫国以后，很受卫君的看重。 

后来齐、卫两国关系一度出现剑拔弩张的局面，卫君极想纠集诸侯

进攻齐国。这时那个门客站出来对卫君说："孟尝君不知道臣无德无能，

把臣推荐于王。臣曾闻先王之事，过去齐、卫两国君王杀马宰羊，彼此

立下盟约：'齐、卫子孙，不得刀兵相向，若违背誓言出兵攻伐的，下场

有如此马此羊!'如今大王约集诸侯，准备进攻齐国，正是违背先君盟约，

同时也欺骗了孟尝君。臣希望大王息怒，不要再计划伐齐的事了!大王听

从臣的劝告也就罢了，如若不听，像臣这样不肖的，也会把自己颈项之

血溅在您的衣襟之上!"卫君于是打消了伐齐的念头。 

齐人听到这件事，都赞叹道："孟尝君真可谓善于待人处世，因此能

够转危为安。" 

乡党圈 

当今社会人口的流动性很大，许多人离开家乡，到异地去求职谋生。

身在陌生的环境里，拓展人脉资源有一定的难度，这时就不妨从同乡关

系入手，打开局面。 

"富贵不还乡，如衣锦夜行"。项羽入咸阳后，一把火烧了阿房宫，

然后要回他的楚国老家去，有人劝他在关中称王，他便理由十足地说了

上面这句话，被人讥为"楚人沐猴而冠"。 

富贵了，就是要让乡亲们看一看。这种炫耀乡里的心态，固然显示

出的是无大志无见识，但是浅薄之中，还是能显出对乡里的情意的。 

中国人有着强烈的乡土观念，其表现之一就是对同乡人有一种天生

的热情，尤其是到外地上学或谋生之时，这种同乡感情就愈发强烈。 

在大学里经常可以见到有某地学生组织有同乡会性质的"联谊会"，

有人觉得这些人落后狭隘，后来发现有些教师也参加其活动，更感到不
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