


前言 

追求成功，获得财富是每一个不甘平庸的人梦寐以求的事情，如果想让自己

变得富有，就必须要打破常规。只有当你跳出常规思维之后，你才能够做到“见

人之所不见”，从而抓住转瞬即逝的赚钱良机。 

财富在很大程度上是与心态相连的，一个人要是有百万富翁的心态，一旦有

机会，或许他真的会成为百万富翁。而目标是照亮成功道路上的明灯。每个富闲

者，他们之所以达到成功，是因为他们有明确的人生目标。然后要有冒险的精神，

因为冒险有时候是一切成功的必要前提，没有冒险就没有成功，风险与机会同在，

规避掉风险之后，机会便犹如淘金槽中留下来的金粒一般。 

而且很多的成功者他们最大的成功之处都是因不断地积累人脉，因为丰富的

人脉关系永远是制胜的法宝。良好的人脉更是人生财富的扩大器，它能将自身能

量无限度地扩大，从而使你赢得无限多的财富。 

同时，追求成功还要具备诚信，因为“诚实守信”是华夏文明的精髓、中华

民族的传统美德，也是财富积累中一个重要的内容。信息是一种软资源，拥有了

它，也就等于掌握了致富的主动权，聪明的致富者会把信息当做指导和调节致富

生产经营的杠杆，掌握了信息就有机会成为致富的赢家。 

但是，面对金钱，你要知道：赚钱的目的是为了更好地活着，但活着的目的

不仅是为了赚钱。不管什么时候人都想拥有健康，因为健康是人进行活动的基础，

没有健康，其他都是虚无缥缈的。健康肯定能换到金钱，但是金钱却不一定能买

到健康。或许健康代表的就是平淡的人生，而金钱显示着辉煌的旅途，但是你不

能说健康和金钱孰轻孰重。金钱和健康在取舍之间，仁者见仁，智者见智。 
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第一章 拨云见日，20 几岁你该懂得的财富真相 

财富在很大程度上是与心态相连的，一个人要是有百万富翁的心态，一旦有

机会，或许他真的会成为百万富翁。而目标是照亮成功道路上的明灯。每个富闲

者，他们之所以达到成功，是因为他们有明确的人生目标。如果你还没有制订出

很具体明确的摆脱穷忙目标，那么你也很难摆脱穷忙。 

 

金钱没有高低贵贱之分 

金钱是没有国籍的，要是坏人得到了金钱，金钱就会变成罪恶；如果善良的

人再赚回来，那么金钱就又变得善良了。 

金钱无姓氏，更无履历表。金钱是世俗的上帝。金钱对顾客不带一丝成见，

均是平等对待。贸易之中无成见，要想赚钱，就得打破现有的成见。除了犹太人

之外，其他人都被称为外国人。金钱是没有国籍的，要是坏人得到了金钱，金钱

就会变成罪恶；如果善良的人再赚回来，那么金钱就又变得善良了。商人的天职

就是赚钱，此外的一切东西都只不过是赚钱的工具和手段而已。 

想要理清弥漫于毕业生就业时的“职业有贵贱”之类的思想源头及其衍生过

程，还是挺难的。古人重文轻理重仕轻商，如今，经济的大潮早就把类似的观点

颠覆掉了；希望集团刘氏兄弟在最初创业时从孵小鸡、养鹌鹑开始；连续数年位

居《福布斯》中国富豪排行榜前列的李晓华，出身贫寒，只有初中毕业文化程度，

他的第一桶金是靠在北戴河贩卖所谓“美国冷饮”掘得的。 

小李毕业于某大学，十多年前放弃了公务员职务毅然下海，倒腾过白酒和房

地产，打造过苹果醋，如今卖肉成了千万富翁。数年前，某大学毕业生当屠夫的

新闻曾一度传遍大江南北，并引发了人们关于此行为是否浪费人才的大讨论。数

年之后，另一位才子小李也悄悄进入养猪行业，并在不到两年的时间在广州开设

了近 100 家猪肉连锁店，营业额达到 2 个亿，被人称为广州“猪肉大王”。这回

人们的关注点不再是大学生该不该卖猪，而是探究小李在卖猪肉行业掀起的这场

“变法革命”。 

小李进入了养殖业，卖猪肉依靠的武器是分众销售，又称“精细化营销”。 

2006 年，小李在湛江和广西交接处附近打造他的土猪养殖厂，2007 年开始
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在广州开猪肉档卖猪肉。在短短两年时间里，发展成为广州乃至广东最大的猪肉

连锁店“壹号土猪”。 

希尔顿说的：“世界上没有卑微的职业，只有卑微的人。” 一个资产百万的

老板是从搓澡工起家的，他说，如果连基本的生活问题都解决不了，你就没资格

说别人高低贵贱。“我一直想自己做老板，我就不断地去争取！做老板要有资本，

所以我从帮人搓澡开始积累。” 

吕蓝是扬州著名的修脚师，15 年前，17 岁的她顶住社会的偏见和巨大压力，

成为扬州第一批女修脚工，吕蓝坚信“三百六十行，行行出状元”，在修脚技艺

上精益求精，刻苦钻研，练就了熟练的技术。在练习修脚功夫时，首先手感要好，

这就得先用竹筷竖着一层层地削，越削刀工越细，削下来的筷子就越薄。一年下

来，她削掉的筷子整整有一箩筐。刻苦钻研再加上用心，她很快成了修脚女工中

的佼佼者，成为扬州修脚业的“第一高手”。 

可社会的偏见差点让她改行，男朋友们听说她是修脚的，不愿与她交往，她

先后谈了几个对象也没有谈成。尽管她也知道修脚业是很光荣的，服务行业也是

为人民服务，工作不应该有贵贱之分，但眼看着师姐师妹们都转行了，她也坐不

住了，想转行。是师傅的鼓励，顾客的支持，让她重新树立起了干好修脚业这一

行的信心。 

“吕蓝脚艺”的商标叫响全国，偏偏就在这时，国有浴室纷纷倒闭，吕蓝也

下岗了。但她坚信靠自己的手艺能够吃饭，于是她向亲朋好友借了点钱，走上了

自主创业的道路。经过多年的磨练，吕蓝的名气打响了，成了扬州修脚业的一块

金字招牌，外地人到扬州都点名让吕蓝服务。就连香港的政界要人及演艺明星也

时常请她去香港修脚。随着生意的扩张，她先后在北京、南京、杭州、常熟等地

开了分店，由输出修脚技艺发展到输出扬州修脚业的品牌。 

富人是让金钱和社会为他工作，相反穷人是为政府和自己工作。当今社会，

好的主意和资本永远是最重要的。富人的思想开放，勇敢且而富有理性；穷人则

思想封闭，害怕承担风险，因此比较感性。犹太人不是把钱存在银行，而是放在

银行的保险箱里。“有钱不置半年闲。”生意做大，既要为自己赚取可观利润，又

要满足社会需要。 

职业没有贵贱，社会分工没有优劣。当理想受到现实的摔打时，当努力收获
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无奈的嘲弄时，这种就业的反差所带来的折磨既痛苦又酸涩。这时，放眼长远、

接受社会的选择才是明智之举。思维转变了，那么，对于大学生是否应该选择服

务员或其他服务岗位，也就不再是问题了。 

无论何种职业只有性质与分工的不同，并无贵贱之分。大学生在就业的磨练

过程中走向成熟、走向理性，也是必修课。怀着一个普通劳动者的心态和定位去

参与就业选择和就业竞争，是大势所趋。 

成功的机会总是留给有准备的人，马云也曾经当过小贩，李嘉诚也是从学徒

开始的，曾宪梓也曾骑车串巷卖领带。在没有好的工作的时候我们先选择能让自

己生存的工作，努力学习，不断地储备经验，当机会来临的时候不至于与机会擦

肩而过。 

绕来绕去，一句话最明白，那就是职业无贵贱，才能有高低，摆稳心态，核

心还得靠你自己。 

 

【财富金句】 

穷人之所以穷，是因为穷人没有富人的理财意识；富人之所以富，是因为富

人在不断寻找致富的途径和理财的知识。 

 

会攒钱的人不如会赚钱的人 

理财的最终目的是为了使全家人的生活质量不断提高，而不是只攒钱，不花

钱，没有什么比自信自己能赚钱而不是攒钱更为重要。 

什么是钱？有人会认为放在自己的口袋里或存在银行的钞票就叫钱。但是犹

太人却不会这么认为，在他们看来，世界上最不懂钱的人就是只知“省钱”，不

知“生钱”的人，他们认为这种人只是金钱的牺牲品，却不懂得真正的爱钱之道。

真正的爱钱之道就是宁可让钱生钱，也不要让人省钱。犹太商人有白手起家的传

统，但没有靠攒小钱积累的传统。 

犹太人不但爱钱，而且对于怎样得到钱也有其独到的见解。立足于赚钱而不

是攒钱，是犹太商人独有的经营哲学。有这样一个笑话： 

卡恩站在百货公司的前面，在他身旁有一个体面的绅士，站在那里抽雪茄。

卡恩恭敬地对绅士说：“您的雪茄很香，好像不便宜吧？”“两美元一支。”“好家
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伙……您一天抽多少呀？”“10 支”“天哪！您抽多久了？”“多年前就抽上了。”

“什么，您仔细算算，要是不抽烟的话，那些钱就足够买这幢百货公司了。”“那

么说，您也抽烟了？”“我才不抽呢。”“那么，您买下这幢百货公司了吗？”“没

有啊。”“告诉您，这一幢百货公司就是我的！” 

不能说卡恩不智慧，第一，他账算得很快，一下子就计算出 40 年的雪茄烟

钱可以买一幢百货公司；第二，他懂勤俭持家由小发大的道理，并身体力行。但

是，谁也不能说卡恩有“活智慧”，因为他不但没抽上雪茄更没有攒下百货公司。

所以说卡恩的智慧是死智慧，而绅士的智慧则是活智慧，那就是：钱是靠钱生出

来的，而不是靠克扣自己攒下来的！ 

有这么个故事：某证券公司的散户股民几乎人人赔钱，只有门口看自行车的

老太太赚了个钵盈盆满，于是大家纷纷向她讨教炒股秘方。她说：“门口的自行

车就是我的炒股教练，自行车少、股市萧条的时候我就买股票，自行车多、人人

都抢着买股票的时候我就清仓。”这就是说：随大流不赚钱，反其道而为之才能

发财，实际上，这位老太太不知不觉中运用了逆向思维。 

伊索寓言中有这样一个故事：一位富人把金子藏在花园的树下，每周挖出来

我陶醉一番，可是有一天他的金子被一个发现秘密的贼偷走了，此人捶胸顿足，

痛不欲生。邻居们询问事情的经过：“你从来没有花这些钱吗？”他回答：“没有，

我只是每周挖出来看看而已。”邻居告诉他：“有没有这些钱对你来说不都是一样

吗？” 

现在，这种“富人”在我们的生活中也很常见，理财的最终目的是为了使全

家人的生活质量不断提高，而不是只攒钱，不花钱。如果那样的话即使他的收益

再高，攒的钱再多，也不能算得上是科学理财，充其量也就是“很能攒钱”。 

从犹太商人集中于金融行业和投资回收较快的行业来看，他们是把注意力集

中在“钱生钱”上面。靠攒小钱的人是不可能有犹太商人身上的那种冒险气质的。

在业务方面，犹太商人精打细算到了无以复加的地步，成本能省一分就省一分，

价格能高一点就高一点，利润一定要算税后利润。但在生活上，类似于每天吸

10 支 2 美元一支的雪茄，却并不是罕见的现象。像英国犹太银行家莫里茨·赫

希男爵那样，在自己的庄园里招待上流社会人物，在历时 2 周的款待中，光是狩

猎游戏中宾主射杀的猎物就达 1．1 万头。即使节俭到冬天不生火炉的上海犹太
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商人哈同，也舍得以 70 万两银元修造了上海滩最大的私人花园，且时常在花园

举行“豪门宴”。犹太商人的这种总体上的生活方式，令同为当今世界著名商人

的日本人叹为观止。 

犹太人那种挣钱观能使敢于追求财富的人发挥所有的能力和才智，成为一个

真正成功的大商人。 

 

【财富金句】 

对于一个商人来说，没有什么比自信自己能赚钱而不是攒钱更为重要。 

 

让赚钱从包袱变成享受 

赚钱的快乐，不是因为钱本身，而在于通过赚钱，证明了自己的能力，实现

了自我的社会价值和个人价值。 

快乐是人类行为的最高准则，富人之所以会赚钱，因为赚钱是快乐的。 

周扒皮，从没睡过囫囵觉，每天半夜起床，天寒地冻，担惊受怕，你说他容

易吗？说穿了，他是为了实现利润的最大化。试想，要是赚钱没有那么强烈的快

感，周扒皮怎么可能有如此强烈的自觉性呢！ 

以现在的眼光，周扒皮只能算个土财主，和巴尔扎克笔下的葛朗台老头差不

了多少，他们的快感，在于钱本身所带来的满足，在于对钱的拥有。 

其实，钱再多，也只能一天吃三顿饭，只需要一张床睡觉 ，从需要的角度

讲，很多钱财都是多余。因此周扒皮们的财富观，从现代人的角度来看，不但可

笑并且可怜。 

有钱的感觉，并不在于钱本身。有钱的感觉之所以美好，很多时候在于它给

人精神的满足，有钱就代表成功，有钱就代表有尊严，有钱就代表是上等人，有

钱就代表少受白眼。 

巴菲特：“我很享受我所从事的工作，我并不是为了赚钱而工作。我想要赚

钱，那是因为这是我为成千的投资者所做的工作，我希望伯克希尔哈撒韦公司有

一个很优秀的记录。我为我今天从事的工作感到高兴，我在 25 岁的时候会为此

感到高兴，现在我依然为此感到高兴。如果我现在回到 25 或者 30 岁，我当然会

更加高兴，但是我现在已经感到很高兴了。”  

试读结束，需要全本PDF请购买 www.ertongbook.com
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我们需要在工作中寻找乐趣，而不是在工作中寻找痛苦，我们要为今天从事

的工作感到高兴，而不是痛苦。我们要享受工作而不是把工作当成煎熬。马丁·路

德金说：“这个世界上，没有人能够使你倒下，如果你自己的信念还站立着的话。”

他告诉我们这个世界上除了你自己没有人能让你痛苦，也没有人能让你倒下。 

更重要的是，实现价值的过程，本身就是一种快乐，就比如有人喜欢下棋，

有人喜欢跑步，下棋下得眉头紧锁，跑步跑得汗流浃背，旁人看着他们比较辛苦，

他们自己却是其乐无穷。各人的苦乐，只有自己最清楚。其实在很多情况下，工

作本身就是件幸福的事情，智力和体力的付出，都是一种享受。 

赚钱的最高境界是什么？快乐赚钱。随你的爱好——快乐赚钱看起来是一件

很不现实的事情，但是不少人还是做到了。 

“我赚钱啦赚钱啦，我都不知道怎么去花，我左手买个诺基亚右手买个摩托

罗拉。我移动、联通、小灵通一天换一个电话号码呀，我坐完奔驰开宝马，没事

洗桑拿吃龙虾……”这是一种快乐，它把快乐以彩铃的方式带给人们，这不仅是

打电话的人快乐，同时编写彩铃的人也一定非常快乐！ 

当你从事的工作与你的爱好相符时，你很幸运。当把赚钱建立在爱好的基础

上的时候，你是在快乐地赚钱。快乐赚钱的典型例子当数漫画家朱德庸。 

朱德庸上学的时侯，并不是一个受老师喜欢的学生。同学们每周都要调换座

位，只有他必须坐在靠窗的位置上。原因是只有望着窗外他才能安静地上课，否

则就会闹出点出格的事来。当他好不容易熬过上学时代，本以为可以摆脱束缚了，

却又发现每天工作的几个小时同样使他不快乐。因此，每天他都会在家里磨蹭到

不能再呆时才出家门。出门之后，还要先顺路拖着脚步走一会儿，直到剩下十几

分钟时才打车去单位。这样过了几年，他干脆直接辞职了，拿起画笔，靠画漫画

赚钱。刚开始，赚钱不多，但他很快乐。后来，成名了，就愈发快乐地赚钱。他

笑称：总算自己还有一项可以养活自己的爱好。 

在不少人的意识里，快乐与赚钱不可能同时并存。快乐就意味着要花钱，赚

钱就意味着要失去快乐。要将两者完全融合，并不容易，不过时下还真有这样一

批快乐地赚着钱的人们，他们做着自己喜欢的事情，且快乐地赚着钱。将赚钱建

立在自己的爱好之上，还有什么比这更让人快乐和羡慕的呢？ 

人的一生会有很多想做和不想做的事情，如果职业恰好与你的爱好相符，那
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么财富就是你快乐工作的副产品，事业也就成了一种赏心悦目的事情。因为，当

你对某个领域感兴趣时，你就会在走路、上课或洗澡时都念念不忘你在该领域内

取得的成功。还有就是，要是你对该领域充满激情，你就可以为它废寝忘食，或

许就连睡觉时想到一个主意，都随时会跳起来。这时，你就不再是为了成功而工

作，而是为了“享受”而工作了。也正因为如此，人的能动性就被自发地调动起

来了，那么成功也就有了可能。 

比尔·盖茨曾说：“每天清晨当我醒来的时候，都会为技术进步给人类生活

带来的发展和改进而激动不已。”从这句话中，我们不难看出他对软件技术的兴

趣和激情，以及从中获得的巨快乐。1977 年，由于对软件的热爱，比尔·盖茨

放弃了数学专业。假如他留在哈佛继续数学专业，并成为了数学教授，那么我们

很难想象他的潜力将被压抑到什么样的程度。2002 年，比尔·盖茨在领导微软

25 年后，毅然把首席执行官的工作交给了鲍尔默，原因是只有这样他才能投身

于他最感兴趣的工作——担任首席软件架构师，专注于软件技术的创新。虽然比

尔·盖茨曾是一个出色的首席执行官，但当他改任首席软件架构师之后，他对公

司的技术又作出了重大的贡献。最重要的是，他更有激情、更快乐了，这也鼓舞

了所有员工的士气，从而为公司带来了更大的财富。 

我们生活在财富迅速膨胀的时代，每个人都以自己的方式创造财富、享受财

富。每个人对生活的改善、自我价值的实现、社会效益的达成以及每个个体的人

格魅力和行动轨迹，都在以一种创造财富的方式得以实现。因此，我们应该发现

并创造人生的工作机会，从而踏踏实实去创造更多的财富。 

 

【财富金句】 

赚钱的快乐，不是因为钱本身，而在于通过赚钱，证明了自己的能力，实现

了自我的社会价值和个人价值。 

 

贪婪是获得财富的不竭动力 

人类的物质欲望之水才是人类社会发展的主要动力，是真正的财富之父。而

物欲之水有多深，那么堆积起来的财富就有多高。 

上帝说：“富人要进天堂，比骆驼穿过针眼还难。” 
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为什么富人进天堂会这样难？那么天堂究竟会是一个什么样的所在和去处

呢？ 

财主和富人的内心通常都是被财富占的满满的，因此很难留有天堂的位置和

处所。与此同时，为聚敛财富，他们必然是绞尽脑汁，费尽心思，甚至不惜尔虞

我诈，坑蒙拐骗，甚至于兄弟反目，朋友成仇。一旦拥有了财富，却又开始担心

失去、别人会来偷、来抢，以至终日心神不宁，愁眉不展甚至寝食难安……于是，

贪婪的厚度不但决定了财富的厚度，也决定了地狱的深度。 

其实，富人如果想要上天堂，也还是可以独辟蹊径的，那就是“千金家财还

散尽，万盏慧灯且点明”，让自己在由物质的富人摇身一变为穷人，也由精神的

“穷人”一夜发迹而变为“富人”。 

美国哈佛大学前校长德里克·博克曾写过一本叫作《幸福政治学》的书，他

在书中提到：虽然很多人坚信这样一种观念，即财富越多他们就越幸福，但研究

显示，这基本上是不正确的。他以美国社会为例，发现尽管实现了经济的巨大增

长，但美国人的整体幸福水平在过去的半个世纪中几乎没有任何提高。于是他问：

“如果在过去几十年经济愈加繁荣的同时幸福感的变化如此之小，那么政府官员

把经济增长视为国家进步尺度，进而赋予其重要意义有何道理？” 

其实这个问题对于我们每个生命个体，意义也是非常重大的———如果财富

并不总是能带给我们幸福，那么我们为什么还要放纵内心那股盲目的物质欲望的

深流到处东奔西突呢？ 

庄子曾说：“我宁游戏污渎之中自快，无为有国者所羁。”那是庄子身处一个

“礼崩乐坏”的急剧变革的时代，因为不愿与当政者合作而发出的感慨。假如他

生活在今天，这样一个物欲横流的时代，那么他是否还会发出“无为财富所羁”

的感慨呢？ 

9 月正是大连本地苹果开始成熟的季节。一位叫张柯的水果罐头加工商，为

了在这个季节得到农民的信任，多收购苹果，每次都会亲自到苹果园。且拿现金

与农民结算。每年他都要为收购水果，而准备 5000 多万的现金，之所以要收购

这么多的水果，是他在大连拥有一家东北最大的水果罐头加工企业。 张柯的创

业极具传奇色彩， 1994 年他从大连一家外贸公司辞职，用 10 万元建了一个小

型的罐头加工厂。因为一次向日本出口红豆罐头时，每瓶少装了 5克遭到了日本
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客商索赔 80 万。 张柯说：“那个时候我想我也就 26 岁吧差不多，也确确实实是

好像从来没有想象当中自己的身体可以能抵抗住这么大的压力，从来没想过。” 

然而，欠下 80 万外债，并没有压垮张柯。为了事业成功，张柯要找朋友借 100

万重头再来。1995 年时，凭借自身一种与众不同的性格，他不但把产品卖到了

全世界 30 多个国家，而且国内市场的销售额也超过了一亿五千万。 张柯说：“我

就是这样一个渴望成功的人，而且是极度渴望成功，我认准的事，我骨子里往外

都觉得肯定能做成。” 

财富之水的本质是一种被物化了的人类的欲望之水。在人类的经济活动中凡

是出现泡沫的地方，就一定潜藏着人类物质欲望的深流。这个深流流量的大小和

流速的快慢，也通常决定了泡沫的大小和多寡。 

在改革开放前的中国，先不说三年自然灾害时期，即便是正常的年景，物质

贫乏也是正常现象，因此，怎样吃饱穿暖，曾一度是每名中国公民必须面对的最

重要的生存课题，人们遇到之后，最寻常的问候语就成了“吃过了吗？”当时除

了有限的工资收入外，粮票、肉票、布票和烟票的多少，就一时成了衡量人们是

否富有的“试金石”。改革开放以后，温饱问题似乎早已解决(尤其在城市)，餐

馆、食堂餐桌上留下的大量残菜剩羹随处可见，即便是农人养的猪，也或多或少

染上了“高血脂”、“脂肪肝”这样一些人类独有的“富贵病”……人们似乎不再

满足于“吃”，而更喜欢出入美容院、洗脚店、歌厅和咖啡馆等场所了。 

两种截然相反的社会景象，折射出社会政治结构的调整和政策的变迁所带来

的变化之大。隐藏在变化之后的，是整个社会物质欲望之水的日益高涨…… 

于是，假如我们换一种眼光来审视经济活动，就会发现：电脑屏幕上那一根

根曲线所反映的股市波动，其实是人类物质欲望之水的潮起潮落。那些好象是一

夜间矗立的高楼大厦，也并非钢筋、水泥和砖块砌成，而是人类物欲之水的固态

体现———既可以看作是“冰雕”，也可看成是“雪楼”。而那居高不下的房价，

分明也是铺天盖地一大团不断膨胀着的物欲深流搅起的巨大泡沫。 

所以说，人类财富的多少表象上好象是与人类付出的劳动相关，但本质上却

是与人类物质欲望深流的大小成正比的。财富之水其实也就是人类的物欲之水。

没有人类物质欲望的深流经年累月的汩汩流淌和辛勤浇灌，人类就不可能拥有今

天这样一片浩瀚的财富的汪洋。 
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【财富金句】 

人类的物质欲望之水才是人类社会发展的主要动力，是真正的财富之父。而

物欲之水有多深，那么堆积起来的财富就有多高。 

 

【从选择果汁测试你的贪婪指数】 

宴会上，服务生端着果汁走过来，托盘里的杯子有不同分量的果汁，你会选

择哪一杯？ 

    A 空杯，正准备要倒入。 

B.半杯。 

C.七分满。 

D.全满。 

 

解析： 

A：你是一个对金钱欲望非常强烈的人，常常搞不清自己到底有多少钱，是

个很会赚钱的穷人。 

    B：你是一个做事非常谨慎的人，对金钱也同样谨慎，是对钱欲望不强的人。 

    C：你凡事都会留后路，自制能力强，不会轻易进行危险的金钱交易，是个

对金钱欲望强烈且善于支配的人。 

    D：你是一个非常贪婪的人，对金钱的占有欲极强。 

 

我就是下一个富翁：心态决定人的命运 

财富在很大程度上是与心态相连的，一个人要是有百万富翁的心态，一旦有

机会，或许他真的会成为百万富翁。而心态上一直认为自己本来就是个“穷光蛋”，

这样即使有富裕的机会或许也会与他擦肩而过。 

世界上，之所以会有贫穷与富裕之分，是因为富人与穷人各自观念之间的对

比和选择的结果所致，也正是由于这种对比和选择才决定了穷人与富人截然不同

的一生。 

穷人与富人对于金钱的理解往往存在着特别大的差异，就像有人常说“贪财

乃万恶之源”；而有人却说“贫困才是万恶之本”。富人之所以富，穷人之所以穷，
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其主要原因之一就是他们对于金钱的不同的观念所致。其实，绝大多数人都是从

父母那里了解到钱的真正涵义。贫穷的父母在培养孩子的致富观念时，会说：“在

学校里要好好学习。”于是，他们的孩子就可能会以优异的成绩毕业，并秉承了

贫穷父母的致富观念。因为家长的灌输，孩子在很小的时候就已经形成这些观念。

但是学校过于注重学术知识和专业技能的教育和培养，因而忽视了致富技能的培

训。因此，经常可以看到很多精明的才华横溢的“穷人”在学校时成绩优异，毕

业后却穷其一生在为自己的财务问题而大费脑筋。 

在推销员的群体中，流传着这样一个故事： 

两个欧洲人到非洲去推销皮鞋。由于炎热，非洲人向来都是赤脚。第一个推

销员看到非洲人都是赤脚，立刻失望了：“这些人都是赤脚，怎么会要我的鞋呢？”

于是沮丧而归。但是另一个推销员看到非洲人都是赤脚，却惊喜万分：“这些人

都没有皮鞋穿，市场就会大得很呢！”于是想方设法，引导非洲人购买皮鞋，最

后大获成功。 

一念之差导致天壤之别的结果。同样的市场，由于一念之差，一个人灰心失

望，不战而败；而另一个人却满怀信心，大获全胜。 

观念对人的一生有着重大的影响。例如，穷人经常会说“我可付不起”；而

富人则会说：“我怎样才能付得起呢？”一个让你放弃，而另一个则促使你去想

办法。说“我付不起”这种话会阻止开动脑筋想办法；而说“怎样才能付得起”

则开动了智慧大脑。 

事实上，这里只是强调要不停地锻炼我们的思维，培养正确的致富观念。富

人常说：“脑袋越用越活，脑袋越活，挣钱就越多。”在他们看来，一个人如果轻

易就说“我负担不起”这类话其实是一种精神上的懒惰。 

现实中，穷人与富人在工作时都很努力，但一旦遇到与金钱有关的问题时，

富人就会去想办法解决，而穷人则习惯顺其自然。长期下来，富人的致富能力越

来越强，而穷人则相反越来越弱。 

雨后，一只蜘蛛艰难地向墙上爬去，由于墙壁潮湿，它爬到一定的高度的时

候，就会掉下来，它一次次地向上爬，又一次次地掉下来……一只燕雀看到了，

叹了一口气说：“我的一生不正如这蜘蛛吗？忙忙碌碌而又无所得，何必呢？”

于是，它日渐消沉。一只雄鹰见了，也感叹到：“我的一生正如这蜘蛛，即便是
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