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LECCION 1 PROGRAMA DE

ACTIVIDADES

TEXTO I (L.1)

Liu:

Director de Ventas de PEKITEX (La Corporacién
de Importacién y Exportacion de Textiles de Bei-

jing)

Manuel Garcia: Comerciante sudamericano

Intérprete:

Intérprete:

Garcia:

Intérprete:

Liu:

Garcia:

Liu :

Buenos dias, sefior Garcia. Este es su apellido, éno es
cierto? Yo soy Huang, su intérprete.

Mucho gusto en conocerlo.

Permitame que le presente al sefior Liu, Director de
Ventas de PEKITEX.

Encantado de conocerlo, sefior Garcia. Sea utsed
bienvenido a nuestra Corporacion.

El gusto es mio. Estoy muy contento de poder realizar
esta visita a su pais, gracias a su gentil invitacién.
Entiendo que su estadia aqui en China no puede durar
mucho. Cuatro dias solamente, hasta el préximo

martes, Si No me equivoco.



Gareia;

Liu;

Garcia:

Liu:

Exactamente. lamento no poder quedarme tanto
tiempo como me hubiera gustado. He oido hablar mu-
cho de este pais y desde hace tiempo ansiaba venir a
conocerlo.

Si no tiene inconveniente, propongo que hablemos
primeramente sobre las actividades de estos dias.

Por supuesto. En el FAX que les mandé senalé al-
gunos de los objetivos de mi visita.

Precisamente por eso hemos programado lo siguiente.
Después de esta reunién, se entrevistara con gente del
departamento de ventas de nuestra Corporacion.

Por la tarde tendra usted su primer contacto con la
Corporacion de Artesanias.

Esta noche tengo el honor de invitarle a una comida en
el Restaurante “El Pato Pekinés”.

En la mafiana del sibado visitara la Corporacién de
Magquinaria.

La tarde quedara libre por si acaso surge algin impre-
visto.

El domingo tenemos dispuesto un recorrido por la
Gran Muralla y las Tumbas Ming, que ocupara el dia
entero.

El lunes por la mafiana nos reuniremos otra vez para
dar los toques finales a nuestras conversaciones.
Dejamos libre la tarde.

El avibn para Hongkong partirda el martes a las



10:00, ;verdad?

Garcia: Este programa me cae estupendo. No tengo en reali-
dad nada que anadir, todo estd perfecto. ¢Dice usted
que no hay nada programado para la vispera de mi sal-
ida? Es decir, (el lunes por la tarde?

Liu: Asi es.

Garcia; En tal caso, me gustaria ofrecerles una comida de des-
pedida. {Qué le parece?

Liu: Muchas gracias. Estoy muy complacido.

Si necesita nuestra ayuda, podra usted acudir a
nuestro intérprete. Estoy seguro que esta dispuesto a
hacerle los arreglos necesarios.

Garcia: Es usted muy amable, y le estoy muy agradecido por
su gentileza.

Liu: Senor Garcia, como ya hemos definido su programa,
ime permite que lo deje? pues tengo otra entrevista
justamente ahora. Nuestro intérprete lo llevari a la

sala de negocios para conversar con los encargados de

las ventas.
Garcia: Gracias por su colaboracion.
Liu: Hasta la vista.

PARTE COMPLEMENTARIA TEXTO I (L.1)

1. Qué decir cuando se hace la presentacién:
a) Sefior Garcia, permitame que le presente al sefior Liu, Di-
rector de Ventas de PEKITEX.



b) Tengo el honor de presentarle a uno de mis colegas, el
sefior Luis Rodriguez.
¢) Senor Garcia, éste es el sefior Liu, Jefe de la Delegacion
Comercial.
Qué decir cuando se hace la auto-presentacién.
a) Permitame usted que me presente. Soy Luis Rodriguez,
Director de Compras de HERMANOQS, S.A.
b) Me tomo la libertad de presentarme. He aqui mi tarjeta.
¢) Soy Manuel Garcia, Director de Ventas de CASA
GARCIA, S.A.
Cuando se hace la presentacién, qué decir al estrecharse la
mano:
Sefior A: Mucho gusto en conocerlo. (conocerla)
Encantado de conocerlo (conocerla)
Mucho gusto.
Encantado/a.
Sefior B puede contestar: Mucho gusto.
Encantado.
El gusto es mio.
Qué decir cuando se acoge a un huésped/ recién llegado;
a) Sea bienvenido/a a mi casa/ a Beijing. . ..
b) O bienvenido/a a mi casa/ a Beijing. ...
¢) jLe doy la bienvenida, sefior Garcia!
Qué responder a estas palabras de bienvenida:
a) Muchas gracias.

b) Estoy muy agradecido/a.



c¢) Es usted muy amable.
d) Le agradezco mucho su acogida.
5. tener-p.p./ adj. -una cosa
Ej.: Esta noche tengo prevista una comida con el sefior
Rodriguez.
‘Si no tiene inconveniente, propongo que hablemos
ahora del programa.
Tenemos dispuesto un recorrido por la Gran Muralla
el préximo domingo.
6. por si acaso. ..
Ej.: La tarde quedara libre por si (acaso) surge algtin
imprevisto.
Dejaré el ntimero de mi habitacién por si (acaso)
quiere verme alguien de la Corporacion.
Lleven todo este dinero por si (acaso) lo necesitan

en el camino.

VOCABULARIO TEXTO I (L.1)
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TEXTO II (L.1)

Lin H

Gutiérrez:

Lin:

Gutiérrez:

Lin:

Director General de la Corporacién de Cereales y Pro-
ductos Alimenticios.

Secretario del sefior Villaverde, Director General de

BARNA ALIMENTOS, S.A.

Bienvenido a Beijing, sefior Gutiérrez. ¢ Cémo le fue
en su largo viaje? Debe sentirse muy cansado.

Buenas tardes, sefior Lin. jCuénta alegria encontrarlo
otra vez équi! El viaje fue mégnifico aunque, para de-
cirle la verdad, no me gustan mucho estos viajes en
avion.

Sentémonos, y hablemos acerca del programa de visi-

" tas.



Gutiérrez:

Lin:

Gutiérrez:

Lin:

Gutiérrez:

Lin:

Gutiérrez:

Es usted muy amable, gracias.

Quisiéramos que su corta estadia en Beijing sea muy
agradable. ¢ Sabe usted cuando llegara el Director
General. el sefior Villaverde?

Tiene previsto salir de Frankfurt en vuelo directo
hoy, es decir, que llegara mafana a las 14:00.
Entonces, trazaremos un programa provisional y,
luego lo someteremos al sefior Villaverde para su
aprobacion. Si él quiere modificar algo, haremos los
cambios necesarios, ¢qué le parece?

Estupendo. El sefior Villaverde me pidi6 que se in-
cluyera en el programa un recorrido a la Gran Mural-
la, v una visita al Palacio de Verano. Su sefiora tiene
mucho interés en contemplar un especticulo de Opera
de Pekin.

No habra problema alguno. Aprovecharemos toda la
tarde del sibado para visitar el Palacio de Verano y to-
do el domingo para la Gran Muralla y las Tumbas
Ming, que estan situadas en el camino. ¢Cuando le
conviene ir al espectaculo?

;El sabado por la noche?

¢Se podra aprovechar otra noche para el especticulo?
Porque esa noche tenemos prevista una comida con el
sefior Consejero Comercial de nuestra Embajada, que
es muy amigo del sefior Villaverde. El viernes me

parece perfecto.



Lin:

Gutiérrez:

Lin:

Gutiérrez:

Lil’l:

Gutiérrez:

De acuerdo.

Como nuestra estadia es corta, aprovecharemos bien el
tiempo para nuestras negociaciones. A propdsito,
épodria incluir una visita a alguna fabrica de productos
alimenticios? Ya sabe que estamos en esta linea, y nos
interesa mucho conocer mas equipos de ustedes. Asi
tendriamos una idea mas completa con el propédsito de
ofrecerles nuestros méas modernos y tltimos equipos.
Seria algo tarde para un arreglo semejante, sin embar-
go haremos todo lo posible para que esta visita culmine
con pleno éxito.

Mis colegas me han hablado mucho de la hospitalidad
del pueblo chino, y hoy he llegado a sentirla profun-
damente, al encontrar gente como ustedes.

Muchas gracias, pero no es para tanto. Creo que nos
hemos propuesto un plan bastante agotador. Y si lo
cumplimos nos daremos por satisfechos.

Seguramente.

PARTE COMPLEMENTARIA TEXTO I (L.1)

1.

10

Qué preguntarle a uno luego de un largo viaje:

a)
b)
c)

¢ Cémo le fue en el viaje?
¢ Cémo fue su viaje?

¢Esta usted muy cansado del viaje?

La respuesta sera:

a) El viaje fue magnifico.



b) Fue un viaje bastante agotador.
¢) A mi no me gustan los viajes en avion.
2. tener interés en/por (algo)
interesarse en/por (algo)
(algo) interesarle (a uno)
estar interesado/ en/por
Ej.: La sefiora tiene mucho interés. en contemplar un
espectaculo de Opera.

Veo que tienen ustedes mucho interés por las pinturas
tradicionales chinas, aprovechemos la tarde para
hablar acerca del tema.

No estoy muy interesado en el producto que usted
acaba de recomendarme.

Las sefioras estan interesadas en esta fabrica de
artesanias. Quieren visitarla si es posible.

Nos interesa mucho conocer los equipos de ustedes.

Este articulo no me interesa. Lo dejamos por ahora.

Los sefiores se han interesado mucho por los dltimos
inventos en este aspecto.

Nos interesamos particularmente en maquinas de alta
tecnologia.

3. Aprovechar
Ej.: Quisiera aprovechar esta oportunidad para expresarle
nuestros mas sinceros agradecimientos.
Aprovechamos toda la tarde para visitar el Palacio del
Pueblo.
11



Aprovecharon su estadia en Beijing para visitar algunos
lugares de interés.
Mejor seria que aprovechara estas dos horas libres para
repasar las lecciones. Se acerca el examen.
4. Hacer todo lo posible por-inf.
Ej.: Haremos todo lo posible para que esta visita culmine con
pleno éxito.
Hicieron todo lo posible por conseguirme dos entradas
para el espectaculo de esta noche.
Hemos hecho todo lo posible, pero lamento decitle que
no hay maés plazas para el vuelo directo a Frankfurt.
5. tener previsto/a (una cosa)
Ej.: Tenemos prevista una comida con el Consejero Comercial
de nuestra Embajada.
Tengo para todo el dia de hoy previsto un recorrido por
la Gran muralla.
El sefior Alvarez ya tiene previstas dos entrevistas para
esta tarde.

Hasta el momento, nada tengo previsto para esta noche.

tener previsto -inf.

Tiene previsto salir de Frankfurt en vuelo directo para
Beijing.

Las sefioras tienen previsto salir-de compras esta tarde.

Tenemos previsto hacer un recorrido por la ciudad,
mafana por la mafana.

12



