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La entrevista laboral
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Bloque 1

Llamada Inicial 5k JR 88 1%
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Llamaba por el anuncio en el diario. . .
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A: {Buenos dias! ¢(En qué le puedo ayudar?

B: jBuenos dias! Llamaba por el anuncio en el diario de
hoy para el puesto de gerente de mercadotecnia.
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Mandenos su curriculum vitae por fax.
BERESRN—BENITA®HE.
A: jCOomo no! Mandenos su curriculum vitae por fax.
¢, Tiene lapiz y papel para anotar el nimero?
B: Un momentito, por favor. . . Ahora si. ¢Cual es el nimero?
A: 456—1000. Mandelo a la atencién de la Sra. Marcela
de Recursos Humanos.
B: Muchas gracias.

1. La entrevista laboral 1. 14735
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Bloque 2

Concertando una cita <&

Estamos interesados en hacerle una entrevista de trabajo.

FRNBLLES MR N A B TIEER.

A jHola! ¢Se encuentra el Sr. Padilla?

B: Si, soy yo.

A. Soy Alicia Machado de Acme y estamos interesados
en hacerle una entrevista de trabajo.

B. jOh, estupendo! ¢Cuando podria ir?

A: fRiF! BERGEEY?

B: LR
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¢ Qué le parece este miércoles?
ZR{Ex,TEA=mm
A: ;Qué le parece este miércoles a las 2 de la tarde?
Déjeme ver---Lo siento, pero tengo una reunién muy

@

: ¢Qué le parece el jueves a las diez de la mafiana?
De acuerdo.
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¢Necesita nuestra direccion?
BEERNAHbUEG?

A: ¢Necesita nuestra direccion?

B: No, gracias. Ya la tengo.

A: Muy bien, yo estoy en el tercer piso. Nos vemos el
jueves.

B: Perfecto. Entonces el jueves, a las diez. Muchas gra-
cias.

A: BHRERN AL ?

B: AHT .- KELEAHT .

. La entrevista laboral

importante con unos amigos. L
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Bloque 3

Durante la entrevista Hi® 425

¢Por qué desea dejar su trabajo actual?

A LAEFHERENTIE?

A:
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Soy Pablo Padilla. Mucho gusto.
Alicia Machado, mucho gusto. Tome asiento, por favor

. Gracias.

Cuénteme un poco acerca de usted.
¢Por qué desea dejar su trabajo actual?

: Bueno, hace tres afios que estoy trabajando en la mis-
ma compaiiia. Me ascendieron a gerente de mercado-
tecnia hace siete 7 meses.

Pero la compafiia es muy pequefia y no veo posibili-
dades de ascender.
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