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Unité 1 Le commerce extérieur et

la politique de coopération économique de Chine
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(1)

Bonjour!

Bonjour! Bienvenu! Vous venez de quel pays?

Je viens de France, plus concrétement de Marseille, qui se trouve dans le sud
de la France. Je pense que vous connaissez cette ville.

Oui, je la connais, car elle tient une place importante dans le commerce
extérieur de la France. Le port de Marseille est aussi trés connu, ¢’ est 1’ un
des plus grands ports du monde. Ou se trouve votre sidge social?

Il est & Marseille. Mais nous avons des succursales partout en France. Nos
activités sont principalement & Marseille. Comme vous 1’avez dit tout &
1’ heure, cette ville est un des plus importants centres commerciaux en France.
Bienvenu, Monsieur! Je suis tr2s content de vous voir.

Moi aussi, gé me fait plaisir de vous rendre visite.

C’ est la premiere fois que vous venez en Chine?

Oui. Avant, je n’avais pas d’ occasion de venir ici parce que je m’occupais
des affaires en Afrique. Maintenant je suis chargé des affaires en Asie, il me
faudra peut — étre vous rendre visite tres souvent. Bien que ce soit ma premiere
visite, je sais bien qu’il y a de grands changements en Chine. Quels change-
ments sont survenus exactement dans votre pays ces dernires années?
Beaucoup d’ amis étrangers nous ont posé cette méme question. En bref, ces
changements sont attribués a 1’ application d’une politique de réforme et
d’ ouverture sur 1’ extérieur.

Quand votre pays a pratiqué cette politique?

En 1978. Cette date marque un tournant dans 1’ histoire chinoise.

Pouvez — vous m’ expliquer cela? Je ne le comprends pas bien.
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C’est & la lumigre de cette politique que les grandes priorités de notre pays sont
centrées sur le développement économique pour construire un pays socialiste &
la chinoise. Ayant fait des efforts considérables depuis plus de 20 ans, on a
obtenu de grands progres dans tous les domaines. Comme vous le voyez, la
Chine a beaucoup changé.

C’ est fantastique! Votre pays est déja devenu une grande puissance économigue
trés développée.

Oh, on ne peut pas encore dire cela pour le moment! Tl est vrai que 1’ économie
chinoise a connu un grand essor, mais la Chine n’ en est pas moins un pays en
voie de développement. Il parait encore trés arriéré dans certains secteurs.
Donc, elle doit encore poursuivre sa politique d’ouverture dans certains
secteurs, accélerer son rythme de réformes afin d’ améliorer le niveau de vie de
la population et ainsi rattraper les pays développés.

Le niveau de vie du peuple chinois s’ est beaucoup é&lévé.

C’est vrai. Notre niveau de vie a une amélioration bien nette par rapport &
celui du passé. Mais il existe encore un grand écart entre la Chine et les pays
développés dans ce domaine.

Les revenus moyens par habitant en Chine ne sont pas treés élevés, mais les
dépenses de la vie courante sont aussi trés faibles. L’ opinion mondiale! mon-
tre que 1’ économie chinoise s’ est développée & un rythme assez &tonnant pen-
dant des années. Cela prouve bien que la politique pratiquée par notre pays est
vraiment juste et clairvoyante.

Merci de votre compliment !

Puis — je vous poser une question?

Quelle question? Je vous écoute.

On dit que la politique de réforme et d’ouverture s’ applique essentiellement
dans des régions citieres, est— ce vrai?

Dans un premier temps, ce fut vrai: la politique d’ ouverture ne s’ appliquait
qu’ aux régions cotidres et encore & des régions bien précises. Les secteurs ou-
verts sont assez limités. Mais au fur et & mesure du développement, elle
s’ étend dans chaque région et dans chaque secteur. Ces dernieres années,
notre gouvernement encourage & 1’ exploitation des régions de 1’ Ouest qui sont

moins riches et relativement arriérées, et a pris une série de mesures adaptées
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aux conditions locales pour favoriser le développement et le redressement de
leur économie.

La Chine a remporté des succes remarquables dans son aménagement du pays et
dans sa construction économique.

Tout cela est pour 1’ édification de la modemisation socialiste de notre pays.

Je suis sfir que votre grand pays réalisera avec succes son objectif bien précis

dans un proche avenir.

(2)

Quels sont les changements dans le secteur économique, puisque les différents
secteurs se sont ouverts avec 1’ application de la politique de réforme et
d’ ouverture?

L’ essentiel, c’est la transformation radicale du systdme d’ administration. Il
s’ agit de remplacer 1’ économie d’Etat planifiée par 1’ économie socialiste de
marché, de sorte que s’ établit un systtme de marché ouvert, concurrentiel et
bien intégré et que la Chine se rapproche du développement du marché intema-
tional. Si la Chine veut faire des progres fondamentaux, elle doit assurer la
croissance de son économie nationale, faire des réformes de son ancien systéme
économique et metire en oeuvre le role de régulation du marché.

N’importe quel pays devrait faire le bilan des expériences et des lecons
accumulées dans sa marche en avant, tout en rejettant ce qui est négatif et en
apprenant ce qui est utile pour lui & 1 étranger afin d’assurer un
développement constant.

Vous avez raison. Avec 1’ établissement du systtme de 1’ économie de marché,
des milliers et des milliers de sociétés publiques, privées ou d’autres formes
juridiques sont apparues en Chine, faisant du commerce intérieur ou du com-
merce international. Cependant, toutes ces sociétés doivent répondre a la de-
mande du marché, faire face & la concurrence et créer leur image de marque.
Le marché chinois devient ainsi plus dynamique.

Toutes les sociétés, nationales ou privées, pourraient faire une concurrence li-
bre au marché chinois, c’est ce que vous dites, n’ est — ce pas?

Qui. Cette situation est sans doute normale dans le monde. Certaines sociétés
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chinoise méme certaines sociétés étrangdres implantées en Chine, seront
éliminées dans cette concurrence libre si leurs résultats ne sont pas bons.

Les sociétés étrangeres? Elles sont autorisées & développer leurs activités
économiques et commerciales en Chine?

Oui. Laissez — moi vous en expliquer. Depuis le lancement de la politique de
réforme et d’ouverture et 1’ élargissement de ses secteurs de construction
économique, la Chine a rencontré la difficulité du manque de capitaux. Pour
assurer le développement, notre gouvernement a changé sa politique économique
antérieure. Tout en encourageant les compagnies étrangeres & créer des en-
treprises & capitaux mixtes (ou celles & capitaux exclusivement étrangers) et a
développer leurs activités, il a adopté une politique préférentielle pour ces
activités en vue d’ attirer les capitaux étrangers et d’ introduire des technologies
et des expériences de gestion avancées pour élever son niveau sur ces plans et
compléter ce qui lui manque.

Voild la raison. Y a -t~ il beaucoup de sociétés étrangeres qui ont investi en
Chine?

Oui. Le nombre des sociétés étrang®res qui y sont implantées augmentent
d’ année en année. Jusqu’'au mois de juin 2001, le gouvernement chinois a
approuvé plus de 300 000 projets d’ investissement. Le volume des capitaux
étrangers effectivement utilisés a atteint 374,5 milliards de dollars. La Chine
est ainsi devenu le pays en développement qui attire le plus d’ investissements
étrangers pendant six ans consécutifs. En outre, plus de 300 des 500 grandes
multinationales du monde se sont installées en Chine.

Mais certaines personnes pensent que la politique en Chine n’est pas stable.
Alors, ces sociétés étrangeres ne craignent — elles pas qu’un jour votre poli-
tique change?

Cela explique une chose. Ces gens — la ne connaissent pas réellement la Chine
d’ aujourd’ hui. En réalité, la situation politique de notre pays est toujours sta-
ble et son environnement d’ investissement est trés favorable. Au moment on la
Chine a décidé d’introduire des réformes, elle a solennellement déclaré au
monde entier que le but de cette réforme était d’ accélérer 1’ ouverture sur
1’ extérieur, d’ouvrir 1’ économie nationale & 1’ économie intemationale et

d’ accroitre sa compétitivité sur les marchés étrangers. Ainsi cette politique
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est — elle une politique fondamentale de 1’ Etat & long terme. D’ ailleurs, des
dispositions et des mesures pour encourager les investissements étrangers sont
mises en vigueur pour assurer les intéréis légitimes tirés par ces sociétés de
leurs investissements.

Je comprends maintenant pourquoi tant de sociétés étrangdres ont investi en
Chine. Je pense qu’il y a encore un point important & prendre en
considération, c’est que la Chine a une population trds nombreuse, donc sans
doute un des plus grands pools de consommateurs potentiels du monde. Pour
les hommes d’ affaires étrangers, ils veulent tous naturellement y investir et
vendre leurs produits pour gagner du profit. C’est une chose bien claire. A
propos, je voudrais avoir quelques informations sur les changements de votre
commerce extérieur.

Oui. Un des objectifs de la politique de réforme et d’ ouverture de notre pays
est de développer le commerce extérieur, et d’ élargir la coopération économique
et les échanges techniques avec 1’ étranger. Donc, la Chine souhaite établir les
relations amicales et mutuellement bénéfiques avec les hommes d’ affaires des
autres pays du monde sur une base d’ égalité et d’ avantages réciproques. C’est
la base de nos activités économiques et commerciales.

Vos activités s’ effectuent aussi selon la pratique intemnationale?

Bien sr! Dans les activités commerciales internationales, la Chine respecte
strictement les diverses regles établies par CCI et par OMC. Elle s’ efforce de
parvenir & des accords qui soient équitables et avantageux pour les deux par-
ties, et s’ oppose & ce qu’une partie s’ arroge des conditions avantageuses et
accroisse ainsi que ses profits. Quant aux conditions de transaction, aux
modalités de paiement et tout ce qui conceme le contréle des marchandises, les
droits de douane, les assurances et 1’ arbitrage, elle se conforme & 1’ usage in-
ternational en cette matiére. .

Et bien, y a - t- il des changements sur les méthodes commerciales?

Oui. Auparavant, on était assez sclérosé, mais on est plus souple maintenant.
De quoi s’ agit — il plus concrétement?

Ce que je voudrais signaler, c’est qu’apres 1’ application de la politique de
réforme et d’ouverture, nous commengons & avoir des échanges commerciaux

sous diverses formes trés souples. En d’ autres termes, nous avons, dansle
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commerce extérieur, adopté une série de méthodes d’ usage international comme
le traitement de matériaux foumis, le traitement sur échantillons foumnis, la
commande sur marque déterminée, le commerce frontalier, le commerce de
transit, le commerce de compensation, le troc et le commerce par correspon-
dance, etc.

C’ est formidable! C’est ainsi que nos secteurs de coopération sont beaucoup
plus larges qu’ auparavant.

C’ est exact. Les hommes d’ affaires étrangers sont toujours bienvenus en Chine
pour y investir et créer des entreprises. Parallélement, nous voulons coopérer
avec eux dans tous les secteurs économiques et commerciaux .

La Chine est vraiment un endroit idéal pour les investissements, car elle dispose
d’un immense territoire, d’abondantes ressources naturelles et d’une
main — d’ oeuvre bon marché. De quels avantages les investisseurs étrangers
jouissent — ils?

Notre gouvemnement a accordé une politique préférentielle & tous les investis-
seurs étrangers et protege fermement leurs droits et leurs intéréts légitimes, tant
qu’ils respectent les lois et les réglements mis en vigueur en Chine.
Concernant la politique préférentielle, voudriez — vous la préciser?

Il faut du temps pour vous expliquer cette politique. Je pense que le mieux est
de vous donner quelques documents sur ce sujet demain, pour que vous puissiez
les consulter tranquillement. Qu’en pensez — vous?

C’ est mieux!

Bon. Veuillez venir demain, je vous les remettrai.

(3)

Cher ami, vous allez bien! Ca fait longtemps que vous n’étes pas venu en
Chine et que nous ne nous sommes pas vus non plus.

Tout va bien! J’ avais vraiment envie de vous rendre visite. Mais j’ avais telle-
ment de travail que je n’ ai pas pu le faire. Je pense souvent & vous. Vous allez
bien aussi?

Trés bien, merci! Comment vont vos affaires?

Ca va!
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Vous n’ étes pas venu en Chine depuis longtemps. Et cette fois — ci, vous pou-
vez rester a Beijing pour quelques jours de plus.
Je 1’ espere. Mais le travail ne me permet pas d’y rester longtemps, je ne
séjournerai que 3 jours.
Pourquoi &tes — vous si pressé?
Il me faut aller en Corée du Sud pour résoudre un probleme délicat.
Malgré cela, vous devriez faire attention & votre santé, parce que vous n’ étes
plus tout jeune.
Merci de votre sollicitude. Aujourd’hui je viens ici pour deux choses:
d’ abord, il faut rendre visite & mes vieux amis, puis, passer quelques com-
mandes pour certains articles que j’ ai achetés auparavant. Par ailleurs, j’ ai lu
beaucoup d’ articles et vu des reportages sur la Chine mais je veux me faire ma
propre idée. .
Ca fait plusieurs années que vous n’ étes pas venu chez nous. Pendant ces
années ~ 1a1, la Chine a connu un grand changement dans tous les domaines, et
surtout dans la réforme de la structure économique et du systeme
d’ administration, elle évolue vite.
Je sais bien que ces demitres années, votre pays s’ est développé rapidement,
et le niveau de vie du peuple s’ est beaucoup élevé. Je crois que ce sont des
résultats réalisés grace & 1’ application de la politique de réforme et d’ ouverture
sur 1’ extérieur.
C’est exact. Au bout d’une dizaine d’ années de réforme, la Chine a ouvert
ses portes au monde entier. Son économie a enregistré un fort essor, mais elle a
encore besoin des capitaux et des techniques etrangdres. C’est pourquoi notre
pays va attirer continuellement les investissements étrangers, et en combiner
1’ utilisation avec notre restructuration économique. En fait, 1’ entrée de nom-
breux capitaux étrangers a élargi 1’ envergure de notre commerce extérieur et fait
également progresser les technologies des entreprises qui s’y rapportent.
Y a-— t— il de nouveaux changements dans les activités économiques et commer-
ciales avec 1’ étranger?
Pour s’ adapter au nouveau contexte créé par la mondialisation, notre pays va
poursuivre la réforme du systtme du commerce extérieur en vue de participer,

sur une plus grande échelle, avec un champs d’action plus vaste et & des
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niveaux plus élevés, & la coopération et la concurrence intemnationales sur les
plans économique et technique. Les dispositions prises sont les suivantes: uni-
fier les politiques du commerce extérieur, élargir le droit d’ opération
d’impon— export, augmenter la transparence en ce domaine, encourager la
concurrence équitable et 1’ intégration de la production industrielle et du com-
merce, généraliser le systtme des agents. De plus, les sociétés chinoises vont
créer de grands groupes plus puissants par la biais de réorganisations,
d’ associations ou fusions, afin de pouvoir supporter plus de risques et
d’ accroitre la compétitivité sur les marchés étrangers. Donc, on peut dire que
la réforme de 1’ économie et du commerce a pour objectif de mettre en place des
mécanismes de fonctionnement de notre commerce extérieur conformes & la pra-
tique de 1’ économie intemnationale, d’élargir sans cesse le commerce des

marchandises et le commerce des services de notre pays.

Client: C’est parfait! Je crois que la Chine va devenir une grande puissance
économique. Y a— t — il aussi de nouveaux changements en ce qui concerne
les sociétés & capitaux mixtes?

Chinois: ~ Oui. Les secteurs de coopération sont élargis, leurs formes sont plus souples et
variées. Par exemple, la création d’ entreprises & capitaux mixtes, la produc-
tion en coopération ou les sociétés & capitaux exclusivement étrangers sont de-
venues les formes essentielles d’ utilisation des investissements étrangers directs.
Ces formes de coopération favorisent le développement de 1’ économie nationale
chinoise et elles sont protégées naturellement par la loi en vigueur en Chine.

Client: Les secteurs d’application de coopération dépassent largement ce que
j’ imaginais !

Chinois:  Je ne suis pas quelqu’ un qui aime exagérer! Tout ce que je dis est vrai.

Client: Je le crois bien. Laissez — moi réfléchir, et je vous contacterai par fax
ultérieurement .

Mots et termes BREARIE

une place importante HERHLAL

le siege social N E T TEHL

le centre commercial Rk A

la politique de réforme et d’ ouverture BUE T BB
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un pays en voie de développement
un pays socialiste

a la chinoise

les secteurs d’ ouverture

accélérer le rythme

un pays développé

le niveau de vie

le revenu par habitant

la région cétiere

la région de 1’ Ouest

le redressement de 1’ économie

la construction de la modemisation
le systeme d’ administration

I’ économie de marché

1" économie planifiée

se rapprocher de. . .

1’ ancien systéme économique

la régulation de marché

une société d’ Etat

une enireprise privée

le commerce intérieur et extérieur
s’ orienter vers le marché

créer 1’ image de marque (ou la crédibilité)
la concurrence de marché

éliminer des sociétés

les activités économiques et commerciales
les spheres d’ activité

élargir les secteurs de construction
une entreprise & capitaux mixtes
une société d’ investissement étranger
attirer les capitaux étrangers

la technologie avancée

1’ environnement d’ investissement
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la loi fondamentale de 1’ Ftat & long terme KR A EEK
protéger les intéréts légitimes RIP G AR
le principe d’ égalité et d’ avantages réciproques 55 5 F) JR )
Chambre du Commerce International BN
Organisation Mondiale du Commerce R 5 A
la relation amicale et mutuellement avantageuse RIFHFXFR
la coopération économique KU 1E

les échanges de techniques AR W

les formes de transaction souple RIERG IR
le traitement de matériaux foumnis b LT

le traitement sur échantillons fournis KA T

la commande sur marque déterminée FE I

le commerce frontalier HIER 5

le commerce de transit UL

le commerce de compensation *MER 5

le troc SRR 5

le commerce par correspondance HR I B 5

les investissements élrangers VAN e
créer une usine 4 capitaux mixtes cyioiva

la production en coopération (L

la politique préférentielle B
ouvrir les portes SN

la mondialisation de 1’ économie Lk
poursuivre la réforme AL
unifier la politique du commerce extérieur FK—HABOR
élargir le droit d’ opération d’ import — export PR OB
augmenter la transparence i B
encourager la concurrence loyale RABAFTS
assumer soi — méme ses profits et ses pertes ARAS
intégrer 1’ industrie et le commerce THRES
pratiquer le systeme des agents HEAT AR
créer de grands groupes HEER A

le commerce de marchandises Lk



E—F PEANHFHELFSEHR 11

le commerce de services

B 22 1R R AR iE

EFr A5
HFR5
xt5h 5 5
FEWMETF
HORZ B
T 55 3P

PR T
KB )

R EE

i E bR AR T RS

Hbr RS M RTR=
HRBAYE R
BATE, B
FARLARFE
REL A F

Rty 23 7]

RS T

BBAH
IR

B A A BR 22 )
REARAF

g N

JTEAF]

YN

o [ 2 VA 2
o = R BT H5 24 7]
HhESME AT
i RE B A H N AT

55 B 5

Mots et termes supplémentaires

commerce international

commerce mondial

commerce extérieur

macro — économie

micro — économie

Ministere du Commerce

Département d’ Asie de 1’ Ouest et d’ Afrique
Département d’ Europe

- Administration générale des Douanes

Conseil chinois pour le Développement du Commerce in-
ternational

Commission d’ Arbitrage du commerce international
Bureau d’ Etat pour le contréle des technologies

société générale, société mere

succursale, filiale

compagnie d’ assurance

société par actions

société holding

société d’ investissement (ou placement)

compagnie de crédit interational

société anonyme par actions

société & résponsabilité limitée

société transnationale, société multionationale

société de publicité

société d’ emballage

Société nationale chinoise de Transports maritimes
Compagnie nationale chinoise de Sauvetage maritime
Compagnie nationale chinoise de Consignation maritime
Société nationale chinoise d’ Exportation des Equipements

complets



