


剑桥商务英语证书（简称BEC）考试，是英国剑桥大学考试委员会

根据英语为非母语国家的人员进行国际商务活动的需要设计的。它主要

从听、说、读、写四个方面考查考生在一般工作环境下和商务活动中使

用英语的能力。BEC以其高度的实用性和权威性，在英国、英联邦各国

及欧洲大多数国家的商业、企业部门获得认可，作为确认证书持有者英

语能力证明的“首选证书”，它也是在所有举办该项考试的国家和地区

求职者的“通行证”。目前我国已有数百家外企把BEC证书作为衡量应

聘人员英语水平的唯一标准。

在BEC备考过程中，积累丰富的词汇量是取得好成绩的有力保证，

但由于商务英语有其特殊的背景和应用环境，所以只掌握词汇的常用意

义远远不够，词汇的商务意义从而成为商务英语学习的难点。目前市

场上的BEC应考书籍多为原版引进或全部用英语编写，由于缺少汉语说

明，不利于考生掌握同“词”异“义”，所列的词汇表也大多只有词条

解释，没有具体的语境来说明它们真正的含义和使用场合。

鉴于此，我们编写了“商务时文贯通BEC必考词”系列，它以商

务文章为主线，涵盖了BEC考试要求的核心必考商务词汇。该系列包

括《商务时文贯通BEC必考词（中级）》和《商务时文贯通BEC必考词

（高级）》两本书。其中，《商务时文贯通BEC必考词（高级）》是专

门为BEC高级考生编写的。

本书共遴选商务英语相关时文24篇，内容包括：世界经济动态、国

际贸易长廊、经贸知识须知、商务谈判沟通、国际财政金融、企业管理

经营六个单元。

本书以专题为主线编排文章，文章均选自英美等国家经贸专业著

作和著名商业报刊（如: The New York Times, Financial Times, Wall Street 
Journal, The Economist等）中与商贸、经济有关的文章。这些文章内容新

颖、题材广泛、涉及当今世界最热门的话题，具有很强的时效性；每篇

文章开头均提供“时文概要”，令读者迅速进入商务语境；文章中有原

汁原味的汉语翻译，帮助读者攻克阅读障碍，提高阅读理解能力。

本书针对高级考试中对商务英语词汇的要求，通过：“语境”、

“短语”、“搭配”、“ 助记”四部分，在商务情景中对词条进行全

面讲解。书中绝大部分词汇和例句选自历年BEC考试真题和原版商务书

籍、英美报刊及原版辞典，务求让读者在大量生动的例句中认知词汇、

在真实的语境中学习语言，从而真正提高自己的商务知识和英语水平。                 

由于作者水平有限，书中纰漏之处，敬请同行专家和广大读者给予

批评指正。
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