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为自己的人生喝彩

我是个在农村长大的孩子" 没读过高中" 更没上过大学#

那时候" 一辈子脸朝黄土背朝天的父母是多么希望我能考上大

学跳出 $农门% 哪" 可我还是让他们失望了" 连考两年均以两分之

差名落孙山# 当我看到邻家的同学拿着录取通知书兴高采烈由父母

陪同去上学的时候" 我的眼泪流了下来" 除了对同学的羡慕之外"

泪光中更多的是对未来的迷茫#

这世界上" 难道除了上高中考大学外" 就再也没有什么别的出

路了吗&

我上初中时就喜欢文学" 自小就有一个绮丽的作家梦# 我当时

就想" 别人能干成的事儿我为什么就不能干成& 我何不从用自己的

爱好出发做一个作家呢& 于是" 我还就堂堂正正地作起了作家梦#

于是" 没事儿的时候" 读书写作就成了我生活中不可分割的一部队

份" 就是到地里头锄草" 我也忘不了揣上一本书来读#

俗话说" 宝剑锋从磨砺出" 梅花香自苦寒来# 我知道" 文学这

条道路布满荆棘" 也是独木桥" 不过我想" 只要我肯付出了" 就会

有所收获# 这就好比爬山" 不经过一番尝试又怎能知道知道山那边

的风景呢& 为了补充足够的 $营养%" 我钻进了书的海洋里如饥似

渴地汲取着养分# 可是我的举动" 还是遭受到了许多人的不理解"

他们讥笑我是在白日做梦" 可是我却更坚定了创作的决心#

事情果真没有我想象的那样简单" 年终下来" 退稿积攒了一大

堆# 我当时也对自己的理想发生了置疑# 这时" 妻子及时地鼓励我
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说" 凡事得慢慢来" 无论什么事情总得有个过程" 谁又能一口吃下

个胖子呢& 我坚信你会成功的# 这时候一些热心肠的编辑也来信鼓

励我" 他们都说我的文笔不错" 只是没有把握好思路" 建议我对症

下药" 多买几本他们的刊物看看" 有的故事编辑怕我买不到他们的

刊物" 干脆就免费赠阅#

于是" 我试着改变路子" 写出了几篇故事" 竟出乎预料的顺利#

特别是本书中收录的 '我到美国种荸荠( 这篇稿子发表后" 我不仅

接到了 '今古传奇!故事版( 编辑谢云老师热情洋溢的鼓励电话"

同时" 国内热心读者的电话" 也是不断# 特别是一位中国的留学生"

他在留美取得了硕士文凭后" 回国创业" 遇到了前所未有的困难"

他看到了这篇故事" 也通过编辑部" 急切地找到了我的电话" 这名

留学生在电话里激动地对我说) $这篇故事虽然是虚构" 但他却从

这篇故事当中" 看到了自己过去在美国留学打工时候的影子" 想起

了那时候艰苦的岁月" 现在还有什么困难不能克服呢&*%

直到这时候" 我才知道" 故事的力量" 竟然如此之大# 通过这

篇令我深有感触的故事" 我的世界观都为之改变# 是故事令我的人

生从此不同# 是故事使我的境界上了更高的一个台阶#

我不敢说我的成功的" 至少我在尝试一条一般人不敢走的路"

这条路也是很多文学青年的理想" 现在" 他们不止一次地和我交

流" 试探着迈出了令人欣喜的一步#

我常常把这种生活比喻为键盘上的舞蹈" 我像一名生活的舞

者" 在岁月的键盘上翩翩起舞# 也许会有一天" 我会偶尔跌倒" 但

我仍会把它看作生活的馈赠" 它使我学会坚强" 并慢慢领悟生活的

真谛#

我想" 能够从事自己所喜欢的工作" 这本身就是一种成功#

我要为自己的人生喝彩*

李洪文
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第一辑!不一样的人生

当!藏红花"的感觉 "##$

暗度周仓 "##%

出监礼 "#&&

捆蟹的草绳卖高价 "#&'

第二辑!不一样的精彩

鳄鱼走进超市来 "#('

神奇的广告牌 "#$(

温暖人心的灯火 "#$)

我到美国种荸荠 "#*+

一双白玉手 "#%$

第三辑!不一样的感动

英雄不流泪 "#+&

至尊神仙汤 "#+'

踢树的男孩 "#'$

卖楼就凭一棵树 "#')
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一生之舞 "#)*

第四辑!不一样的幸福

子龙脱袍 "#,$

今天你!甲克"了吗 "#,,

做个威客也幸福 "&#%

大知宾 "&&&

第五辑!不一样的体验

雕根雕心 "&(&

飘香的虾油 "&('

在美国放羊 "&$*

吴名异 "&*#

九曲子母结 "&*+

百年伏龙肝 "&%(

玉山大酒海 "&%,

三叠壶 "&+%

!!!#!

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com



书书书





!!!"#### !

当 !藏红花" 的感觉

肖鹤是大地饲料公司的副经理" 可谓劳苦功高" 可是今年企业

高层赴西藏旅游的名单上却没有他" 他来到董事长办公室" 正要和

韩少平说理" 没想到韩董拿起一份英国传真" 上面是伦敦一家畜牧

公司发过来的订货单" 原来那里的饲养场最近新引进了一种荷兰产

的肉牛" 需要一种更好更新的饲料#

韩少平的意思是叫肖鹤赶快把这种新饲料配方搞出来# 肖鹤推

脱道$ %前几天我接到电话" 说我母亲病了" 我想请假回家一趟&'

韩少平看着肖鹤" 点了点头" 准了他的假# 肖鹤憋着一肚子气"

回到了苏州的老家" 他母亲高血压的老毛病又犯了" 他父亲正在院

子里的老柳树下熬红花降压汤呢#

肖鹤把自己遭冷遇的经过讲了一遍# 肖鹤的父亲也不说话" 他

找了个瓷碗" 把药壶里面黑色的药汤先倒了出来# 然后取过一只酒

杯" 倒上黄酒" 把 !" 多个藏红花的干花放进了黄酒中#

肖鹤父亲把那只装着藏红花的黄酒杯用开水烫了一会" 然后将

里面变成红色的黄酒浸液倒进了药碗" 老爷子一边用筷子将药汤搅

匀" 一边慢吞吞地说道$ %这藏红花非常珍贵" 它不能和别的中药

一起熬( 只能单独处理啊))想要享受这个高规格的待遇" 首先要

做的" 就是要把自己变成一朵 %藏红花' 啊&'

肖鹤等母亲病情稳定" 他急忙回到了大地畜牧饲料公司" 一个

星期后" 一种全新配方的肉牛饲料被他搞了出来# 配制成功后" 空
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运到了英国" 经过伦敦的饲养场试用" 效果非常不错" 伦敦肉牛饲

养厂老总亲自打来电话" 邀请大地畜牧饲料公司派专人去伦敦" 他

们正等着签署长期供料的合同呢#

韩少平走到肖鹤面前" 变戏法似的拿出了签证和直飞英国的机

票" 韩少平对着发愣的肖鹤笑道$ %签了合同之后" 不要着急回来"

伦敦塔桥" 白金汉宫))你要好好地在英国玩几天啊&'

肖鹤终于能展颜一笑了" 当 %藏红花' 的感觉真好啊&

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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暗度周仓

袁凡当过兵" 干过工人" 现在是龙翔化工厂的厂长# 他今年还

不到 #" 岁" 脸上虽然还是棱角分明" 可是脑门上的头发已经开始见

稀疏了# 他名下的龙翔化工厂占地一百多亩" 是南坪市纳税的第一

大户" 龙祥化工厂最主要的产品就是号称塑料王的聚四氟乙烯#

聚四氟乙烯在工业中用途很广" 市场竞争也是异常激烈" 袁凡

聘用了 !" 多名销售人员" 可是他最大的目标用户***南国聚四氟乙

烯轴承集团公司却始终不肯用他们厂的产品#

袁凡面对日益艰难的经营形势" 一咬牙" 做出了一个无奈的决

定" 还是先从管理层开始裁员吧&

人事部的部长已经把裁员的名单报了上来" 袁凡正要提笔签

字" 就听门外响起了秘书吴倩的敲门声# 原来是销售部的雇员周仓

找上门来" 他一定要见袁凡#

周仓进化工厂的购销部还没有一个月" 由于资历太浅" 这次裁

员名单中第一个就是他# 别看周仓和庙里给关老爷扛刀的周仓同

名" 可他却是一个戴着眼镜" 模样很英俊的小伙子#

周仓进门先说了一句***总经理好" 然后就变戏法似的从西服

里面抽出了两条中华烟" 轻轻地放到了袁凡的办公桌上# 看样子他

这是给袁凡送礼来了" 袁凡一皱眉头" 将中华烟推到了一旁" 说道$

%公司对裁员的取舍" 主要是看个人的工作能力))你这是干

什么+'
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周仓结结巴巴地说道$ %是" 您说的对" 可是" 可是))' 原

来周仓的父亲周大海是个农民" 他辛辛苦苦把周仓供到了大学毕业

真的很不容易" 周大海明天就要来市里看儿子" 周仓本来已经和父

亲说好" 要先带他到龙翔化工厂参观# 如果今天被炒鱿鱼了" 他父

亲心脏不好" 真要是明天一难过))那可真够叫他后悔一生的了&

袁凡两手一摊" 为难地说道$ %小伙子" 那你叫我怎么办+'

周仓的意思很简单" 迟一天解雇他" 他明天要当两个小时的购

销部主任" 用购销部主任堂皇的名头安慰父亲一下" 然后再叫袁凡

邀请他们父子俩吃个便饭" 当然吃饭的钱周仓会暗中买单的))

袁凡一见周仓如此孝心" 不觉得心头一软" 他点了点头" 说道$

%好吧" 我同意" 不过你当完两个小时的 %购销部' 主任后" 我们

还是不能留下你啊&'

周仓一见袁凡同意了他的要求" 高兴得一下子跳了起来" 他冲

着袁凡伸手一晃说道$ %明天晚上 # 点" 我过来请您吃饭" 吃完饭

我就离开公司&'

袁凡正要叫周仓把烟拿回去" 可是这个周仓早就一溜烟地跑没

影了#

第二天" 周仓的父亲周大海果然来到了南坪市# 周仓的父亲周

大海倒像极了庙里的周仓" 身材魁梧" 说话大嗓门" 他下午四点钟

来到了龙翔化工厂" 他跟在儿子身后" 到购销部先转了一圈" 看着

儿子那套豪华的办公桌椅" 他不由得连连点头" 看来化工厂对儿子

这个 %购销部的主任' 还是很重视的啊&

参观完购销部的办公室" 周大海连声说好" 周仓脸上满是得意

的神色" 他领着周大海直接来到了袁凡的办公室" 周仓刚给两个人

介绍完毕" 周大海就上前一把抓住了袁凡的手" 他激动地说道$

%袁经理" 久闻大名啊" 我把儿子就交给您了" 这小子要是不好好

干" 您就找根皮带狠狠地抽他&'
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原来这个周大海也当过兵啊" 袁凡一问他部队的番号" 真是

巧" 两个人曾经同在一个部队" 竟都是衡阳守备团的战友呢&

周仓见两个人唠得热火朝天" 他在一旁焦急地直看手机上的时

间" 眼看过了 # 点" 周仓凑到父亲的耳边" 低声说道$ %袁总很忙"

咱们是不是找个地方边喝边聊啊+'

袁凡点头笑道$ %去老战友酒店" 今天我请客&'

袁凡开着奥迪车" 拉着周家爷俩直接来到了老战友酒店" 袁凡

点了一桌子的衡阳菜" 酒是 $" 度的衡阳老白干# 周仓不喝酒" 可是

倒酒却倒得非常勤快# 袁凡和周大海推杯换盏" 喝到了掌灯的时

分" 他们两个都有五分醉意了# 就在两个人兴高采烈的时候" 就听

包厢的外面传来轻轻的敲门声" 开门一看" 竟是购销部的小张" 小

张手里拿着一份购销的意向书" 他这是找周仓和袁凡 %签字'

来了#

袁凡看着周仓竟将假戏做得如此之真" 心里也是有点喜欢上了

这个鬼精灵" 袁凡心里正在盘算着明天是不是叫这小子继续上班的

时候" 周仓拿着那份购进耐酸泵的计划书凑到了袁凡的身边#

龙翔化工厂的主要产品是聚四氟乙烯" 生产聚四氟乙烯是需要

大量的硫酸的" 抽取硫酸的耐酸泵自然必不可少# 世界上最好的耐

酸泵是德国产的%&'衬氟泵" 他们的保用期限是 ( 年" 当然价格也

是最高的# 而日本的衬氟泵价格是德国的 )"*" 可是保用期限是

两年#

龙翔化工厂开业至今已快 ( 年了" 那批德国进口的衬氟泵马上

就要被淘汰了" 究竟是用德国的还是日本的耐酸泵" 袁凡这几天也

在踌躇" 要知道 #" 多台耐酸泵" 他可得花 +"" 多万美元的外汇啊&

这份意向书明显就是周仓复印的" 只要袁凡草草签署一下" 就

算给了周仓这个假 %购销部主任' 的面子了# 袁凡拿出了签字笔"

正要签字" 没想到周大海在旁边一伸手 %砰' 地一声" 把袁凡的手
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抓住了#

周大海从袁凡的手里接过合同" 他看了几眼" 摇摇脑袋说道$

%袁老弟" 你不应该买这两家外国厂子的耐酸泵啊&'

袁凡听周大海讲完" 有点发愣" 他说道$ %周大哥" 可是除了

这两家的耐酸泵信誉卓著外" 其他家的耐酸泵我都不敢相信啊&'

周大海听袁凡讲完" 他把酒杯里的酒 %咕嘟' 一声" 灌进了喉

咙" 他放下了酒杯" 大声说道$ %你买我们厂的耐酸泵吧" 我保你

用得住&'

周大海讲完" 摸出了自己的名片" 这个周大海竟是萧山耐酸泵

厂的厂长啊& 袁凡看着名片" 就觉得脑袋 %嗡' 地一声" 脑门立刻

流出了一层冷汗" 他当时的酒就醒了三分#

谁会想到" 这个周仓竟然是周大海派到龙翔化工厂的卧底啊#

今天这个饭局竟是他们父子二人定下的一个计策啊& 看着袁凡脸上

充满警惕的表情" 周大海笑得直抹眼泪# 他伸手拍了拍袁凡的肩

膀" 说道$ %老弟你放心" 我们爷俩可都不是骗子啊&'

周大海从皮包里拿出了盛松牌耐酸泵的合格证书" 他说道$

%老弟刚建厂的时候" 我就上门推销过盛松牌的耐酸泵" 可是你根

本就不见我))没有办法" 现在老哥我只好明修栈道" 暗度陈

仓了&'

国内的耐酸泵虽然价位较低" 可是质量却不过关" 算上因为修

理耐酸泵所造成的停产损失" 用国产泵比买外国泵花的钱多啊&

周大海听袁凡讲完" 他摇了摇头" 从皮包里又掏出了一张图

纸" 说道$ %你看完这张图纸" 就一定能下决心购买我们厂的耐酸

泵了&'

周大海带来的图纸画得很是详细" 在原来一台耐酸泵的单独管

路旁" 周大海竟然又串联上了一个管路" 也就是说" 周大海在同一

台管路上" 并联上了两台耐酸泵#
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盛松牌耐酸泵的保用期限是一年半" 但任何一台耐酸泵连续工

作一年是绝对没有问题的# 买一台日本耐酸泵的钱" 就能买 ( 台盛

松牌的耐酸泵啊# 输送硫酸的管路经过周大海的串联改造后" 如果

一台耐酸泵出了毛病" 直接开启另外一台备用的耐酸泵即可" 根本

不需要停工检修和替换新泵啊&

听周大海讲完" 袁凡也是忍不住直点头# 周仓为了叫他更放

心" 在一边接着说道$ %您放心" 改造管路的钱也是我们耐酸泵

厂出&'

袁凡伸手挠了挠头皮" 说道$ %你们厂子的耐酸泵可用" 只不

过))'

周大海爽快地说道$ %老弟你有什么担心只管讲&'

袁凡一指周仓说道$ %叫他当我干儿子" 不知道老哥你舍不舍得+'

周大海一听这点小事" 自然满口答应#

袁凡高兴地给周大海倒满了一杯酒" 喝完酒" 他压低了嗓音"

对周大海说道$ %大哥" 我也有一件烦心的事啊&'

龙翔化工厂的技术绝对是世界一流的" 生产的聚四氟乙烯自然

不会比国外的质量差# 可是南国轴承集团公司却不肯用他们提供的

产品# 今天看来" 责任不在对方" 而是他自己和南国公司老总的交

流还不到位啊&

周大海听完也是愁得直皱眉头" 卖耐酸泵还成" 卖聚四氟乙烯

他也帮不上忙啊&

袁凡看了周仓一眼" 说道$ %别看你现在是我的干儿子" 可我

今天还是得开除你" 明天你不要到龙翔上班来了&' 看着周仓一脸

狐疑的神色" 周大海笑了" 他已经猜出了袁凡的目的# 他会找路子

把周仓安排到南国轴承集团的高层工作一段时间" 凭着周仓的聪

明" 相信他一定会创造出一个机会" 令他和南国的老总单独见上一

面" 只要有了见面的机会" 他就有信心把聚四氟乙烯卖到南国轴承
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集团去&

周大海和袁凡同时对着对方竖起了大拇指" 这可是男人对男人

的欣赏啊# 随即欢快的笑声在包厢里响了起来&
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