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序 

这是一本披露温州人如何发财致富、向穷人传授发财秘笈的自传体小说。 

我叫富贵，27 岁，温州洞头县一个穷苦渔民的孩子，因为家里没钱、没关

系，初中毕业后就出海打渔，一个偶然的机会，成为了城里人家的上门女婿。 

上门女婿不好当，尽管家务活全包，每天陪着笑脸，但是仍然时不时遭到丈

母娘的白眼。在我把工作弄丢后，开始每天在家煮饭带孩子，彻底当起了家庭“煮

夫”，从此丈母娘更是每天骂我，说我是个没用的男人、全温州最窝囊的废物！ 

后来，因为一次意外事件，我被逼舍妻别子，背井离乡到外地去挣钱！ 

初到陌生的城市，我先后在街头发过传单，到工地筛过沙子，还被骗去搞过

传销，但是，都没挣到钱。 

一个偶然的机会让我认识到——作为温州人，应该自己当老板！ 

于是，我开始认真分析自己的过去，努力规划自己的将来。我从摆地摊贩卖

小饰品做起，一步一步地发展，到有了自己的店面，再到有了自己的工厂。 

赚钱过程中，我经历了很多故事。我遇到过好人，也遇到坏人；我救过人，

也被人救过；我有男客户，也有女客户；我与别人有钱的纠纷，也有情的纠纷…… 

在这个过程中，我遇到了资金、货源、客户、信任、骗子、要账等一个又一

个困难。 

凭着自己的热情、勇气、真诚、吃苦、坚韧、认真、专注、爱心、团队、人

脉，我把这些困难一一摆平。 

借着骨子里的“温州人血脉”和自己的努力，2008 年，我终于成为了千万

富翁。 

在最常见的行业，用最普通的方式，最平庸的温州人——我找到了属于自己

的发财之路。 

现在的我有了钱，有车有房，有自己的工厂和店，和老婆孩子过着幸福的生
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活。 

我之所以把自己的发财故事写出来，是因为这个世界上仍然有无数人像我当

初一样——穷困潦倒、迷茫无助。 

我想告诉他们：我的成功，你也可以复制！ 

2008 年，奥运会之后，我走出国门与外国人做生意，在巴黎、迪拜、南美

等地拥有了自己的产业。 

《温州人发财日记 2》值得广大读者期待。 

富贵
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全温州最窝囊的男人 

2005 年 5 月 20 日  星期五  阴 

富贵。 

27 岁。 

温州人。 

上门女婿。 

全世界都知道温州男人精明能干，可任何地方都有例外。 

比如，富贵的丈母娘就认为，自己的女婿是个窝囊废，而且是全温州最窝囊

的男人。 

对于一个男人而言，窝囊是对他最大的羞辱！ 

她的话对别人无所谓，却让我很难过。 

因为，我就是富贵！ 

为了买到最新鲜的菜，每天早上 5 点多，我就起床去菜市场。 

等我从早市回来，粥已经熬的差不多了，我开始煎鸡蛋、烤面包。 

6 点半，我把全家人叫起来吃早饭。 

吃早饭时，丈母娘总会挑三拣四，不是说粥没熬好，就是说我煎的鸡蛋不够

香，又或者我买的油条不脆了。 

我曾经试图为自己辩护，结果招来了暴风骤雨般的“反击”。现在，我学会

了沉默。 

整个早饭时间，我都要忍受她不停的抱怨。 

到最后，她喜欢用一句话来总结：“你看看你，一个大男人，连这点小事儿

都干不好，真是个窝囊废！我闺女嫁给你，真是倒了八辈子的霉！” 

她每天都是如此。从早上起床那一刻起，她就给我脸色看，一直到晚上睡觉，

才会停止对我的刁难。 

每当她喋喋不休地指责我时，我都会有一种冲动，想把汤勺扔在她脸上的冲

动。 
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“富贵！冷静点！她是你丈母娘，别跟她一般见识！”每次我都在努力抑制

自己的冲动。 

吃完早餐，我把孩子送到幼儿园。 

孩子们去幼儿园了，老婆和岳父上班了，丈母娘去公园跳舞了，家里只剩下

我一个人。我开始收拾早餐的碗筷。 

我现在没有工作，家务活就是我的工作。 

收拾完厨房，我再把家人昨晚换下的衣服洗干净晾好，然后，我还要把家里

的地墩干净，把房间收拾干净。 

干完这些家务，我就躺在客厅的地上看天花板上的红色吊灯。 

吊灯是结婚时我老婆小莉买的，当时她对我说：咱们要把日子过得像吊灯一

样红红火火。 

转眼间，五年过去了，我们已经有了一双儿女，可是日子一直不温不火，并

没有当初想的那么红火。相反，丈母娘每天的言语刺激甚至让我在这个家里感到

不知所措。 

如果一个人无所事事，我会感觉时间过得很慢；如果一个人无所事事地发呆，

一个上午很快就会过去。 

午饭我一般不吃，但是我要做给丈母娘吃。 

为了不被挨骂，午饭做好我就出门。 

通常，我会去江心屿，坐着，发呆。 

下午 5 点，我要去幼儿园接孩子，回家还要做晚饭。 

吃完晚饭，全家人在客厅看电视，我在厨房刷碗。 

丈母娘一边嗑瓜子一边看电视，每当看到电视里有成功男人出现，她都会跟

小莉说：“你那个窝囊废要是能有人家一半，我这个‘刘’字就倒过来写。” 

我不知道自己该说些什么，只能默默地溜回自己的房间。 

这就是我近半年的生活，我是个没工作的男人，每天除了做家务，就是发呆。

很多时候，我都在绝望中生活，像行尸走肉般地存在。
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“倒插门”的女婿不好当 

2005 年 5 月 22 日  星期日  晴 

今天是周末，老婆不用上班，孩子们也不用上课，他们要睡到 9 点才会起床。 

这并不意味着我也可以睡懒觉。我的丈母娘可不会因为今天是周末而推迟跳

舞时间，我仍然要像往常那样，5 点多就起床去菜市场，买完菜回家为她一个人

准备早餐。 

没办法，谁让我是“倒插门”的女婿！ 

结婚很久我才明白，为什么那么多人宁愿打光棍，也不愿意去人家当“上门

女婿”，因为，“倒插门”的女婿难当！ 

全世界都知道温州人有钱，可任何地方都有穷人。 

温州市下辖鹿城、龙湾、瓯海 3 区和瑞安、乐清 2 市及永嘉、平阳、苍南、

文成、泰顺、洞头 6 县。市区的眼镜、打火机、饰品、不锈钢；苍南人的标牌、

商标、印刷；平阳人的礼品；永嘉人的纽扣、玩具、皮具；乐清人的电器；文成、

泰顺人的餐饮宾馆…… 

每个地方都有值得当地人夸耀的产品，唯独洞头没有。 

洞头绝大多数是渔民，终日靠打渔维生。所以，在温州，洞头是“穷”的代

名词，其他地方的人如果听说你来自洞头，都会露出鄙夷的神情。 

而我，就是洞头人。 

虽然是温州人，但是我家很穷，不然我也不会给小莉家当“上门女婿”。 

我爸爸是渔民，我爷爷是渔民，我爷爷的爷爷也是渔民。如果不是遇到小莉，

我想，我也会跟大哥一样，继续做一个渔民。 

第一次遇见小莉是 1999 年的夏天。 

当时，初中毕业的我已经跟着大哥出海捕鱼好几年了，如果不出意外，再干

上几年，爸爸就会给我买个渔船，然后再给我娶个媳妇。 

那天傍晚，我去市区给鱼贩子送鱼，回来的时候看见两个小伙子正拿着刀跟

一个姑娘比划着什么。 
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打劫！我的脑海里迅速地蹦出这么个词。 

见此情形，我二话没说就冲了上去。我虽然穷，也没什么文化，但我知道见

义勇为。 

我让那个姑娘先跑，然后自己跟那两个小子打成一团。我们从路边打到路中

间，又从路中间打到路边，一会我追着他们打，一会他们追着我打。 

仗着自己每天出海打渔练就的好身体，我一个人勉强跟他们打了个平手。但

是他们有刀，我没有。 

很快，他们的刀就把我的胳膊扎伤，可是他们也没占到什么便宜，被我夺过

刀分别捅了一下。 

等那个姑娘打电话把警察叫来时，我们已经足足扭打了半个多小时，他们迅

速被制伏，然后我们仨一起被送去了医院。 

我很幸运，皮肉伤而已，有个小子可倒霉了，居然被我刺中了静脉血管，差

点就死翘翘。后来才知道，这两个小子曾经被骗进传销组织，逃出来时身上没钱

了，于是捡了一把水果刀准备劫点钱回老家。法不容情，他们后来都被判了刑。 

而我却因祸得福。住院那几天，被我救下的那个姑娘每天都来看我。 

于是，我知道了她叫小莉，还知道了她刚刚从温州大学毕业。等我出院的时

候，小莉已经成了我的女朋友，交往了半年后，小莉要跟我结婚。 

小莉的想法遭到了她妈的极力反对：“你一个大学生，在政府部门工作，怎

么能找一个没文化的渔民呢？洞头那地方穷得很，我绝不能让自己的女儿嫁给一

个穷光蛋。” 

小莉对她妈说：“穷怎么了？只要他人好就行。没钱可以挣，品行好是最重

要的。富贵能为了我跟坏人拼命，换了别的男人，行么？” 

她妈说：“我不管，反正我不许你嫁给他。” 

小莉说：“我不管，反正我就是要嫁给他。” 

最后，她们各退一步，小莉可以跟我结婚，但不是嫁给我，而是我到她家当

“上门女婿”。 

我爸爸和大哥都不同意，他们知道很多“倒插门”的女婿会受欺负，但是他

们也没有办法，谁让咱家穷呢，何况我还有个弟弟，家里还要攒钱给他娶媳妇。 

对于这门婚姻，很多人用门不当户不对来形容：小莉家在市区，我家在洞头

需要全本请访问 www.ertongbook.com
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南策岛的小渔村；她爸在医院工作，她妈刚从文化馆退休，我全家都是渔民；他

们家在锦绣路有套三室一厅，我们家只有一条旧渔船、几间老房子；小莉是大学

毕业，在政府部门工作，我是初中毕业，靠打渔为生。 

虽然丈母娘和很多小莉的朋友不看好我们的婚姻，但是，我们还是结婚了。 

就这样，我进了刘家，做了“上门女婿”。 

结婚后，小莉先是让我去学了驾驶，然后找关系把我弄进一家单位当司机。

虽然我挣钱不太多，但是我每天回家都主动帮忙做家务，丈母娘倒也没有怎么太

为难我，所以，我对自己的生活很满意。 

第二年，小莉生了一对龙凤胎。 

起名字的时候，我的丈母娘说：“你过来我们家，没让你改姓就已经不错了。

所以，儿子一定要跟我们老刘家姓，闺女可以跟你姓富。” 

我能说什么呢？谁让我是个上门女婿！ 

孩子的名字是我起的，儿子叫刘一诺，女儿叫富千金。“一诺千金”！ 

我是个很容易知足的人，所以我除了干好工作，就是回家帮忙带孩子，多做

点家务。 

我也是个很能忍耐的人，所以每次丈母娘看我不顺眼时，我都忍着，毕竟她

是长辈。 

自从丢了工作，不能给家里挣钱的那天起，丈母娘对我的态度就恶劣多了。

尽管我很努力地做家务，但是她依然会隔三差五地找我的麻烦，骂我窝囊废。 

比如今天早上，她又发飙了，说我煮的鸡蛋太难剥。 

她对我说：“煮完鸡蛋，把它捞出来放在凉水里，就好剥了。” 

说完，她又用那句话来总结：“你看看你，一个大男人，连这点小事儿都干

不好，真是个窝囊废，我闺女嫁给你，真是倒了八辈子的霉！” 

自己算不算窝囊废，我不知道。但我知道，“倒插门”女婿难当！
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借钱？你拿什么来还 

2005 年 5 月 26 日  星期四  晴 

今天送一诺和千金去幼儿园，在幼儿园门口，女儿对我说：“爸爸，我想要

一个芭比娃娃，我们班好多同学都有。” 

我对她说：“好女儿，等你生日的时候，爸爸就送你一个芭比娃娃。” 

儿子也兴奋地说：“爸爸，我想要一个变形金刚！” 

得到我的应允后，儿子和女儿高兴地进了幼儿园大门，而我却在门口发了好

久的呆。再过半个多月就是孩子们的生日了，我上哪儿弄钱给他们买礼物。 

别说芭比娃娃和变形金刚，就是普通的布娃娃，我也买不起。 

以前我有工作时，每个月有两千来块钱的工资。虽然每个月工资都要上交（这

个家庭丈母娘管钱，不管是谁的工资都要交给她），丈母娘一天只给我 10 块钱零

花钱（上下班坐公交 2 元，午餐 8 元），但是，平时上班，我经常吃工作餐，这

样每天的午餐钱就能省下来，隔三差五地可以给爸妈和孩子们买点东西。 

后来，我的工作丢了，丈母娘连一天 10 元的零花钱也取消了。 

不仅零花钱没了，丈母娘对我的态度也更加恶劣，因为我不能为家里挣钱了。

虽然我很辛苦地做家务，但是她对此却视而不见。 

她常常会骂我：“你个没用的男人，别人家男人都是给家里挣钱，你倒好，

光吃不挣钱！” 

我的现状被很多人知晓。我知道，在很多人眼里，我是个没用的男人：“倒

插门”、靠老婆找工作、干家务、工资上缴、零花钱被管制、丈母娘痛斥…… 

我从来不认为自己没用，我不过是想让这个家安稳些罢了。 

最近半年来，不知是经济压力大了，还是怎么搞的。小莉的性格变化很大，

以前温柔体贴，现在有点泼辣蛮横。以前，她妈说我的时候，她总会帮我说话，

最近不但不帮我说话了，反而还经常跟着一块数落我。 

我想，这可能是受丈母娘的影响。 

丈母娘鸡蛋里挑骨头，老婆更年期提前，有时候想想就很烦，真想大吵一架



13 

 

或者甩手离开，从此不再受气。但是，一想到不谙世事的孩子们，我就得必须让

自己平静下来，面对现实。 

现在的现实是，我连工作都没有，要怎样才能有钱给孩子们买礼物？ 

我已经答应他们了，如果做不到，怎么对得起他们的名字？ 

看来只有跟丈母娘要了。 

做完午饭，我没有像往常那样溜出家门，而是待在家里等丈母娘回来。 

开口跟丈母娘要钱，意味着我可能又要被她骂，但是没办法，为了孩子们的

礼物，我只好如此了。 

在别人眼里，我是个没用的男人，已经没有了尊严，但是我要在孩子心中尽

量维护自己好爸爸的形象，这是我目前仅存的一点尊严。 

为了讨好丈母娘，我中午特意给她多做了一道菜。 

丈母娘回来后，看到我在家，很吃惊地问：“你不出去闲逛，在家做什么？” 

我贱兮兮地笑了一下，然后赶紧把饭菜给她端出来。 

丈母娘吃着饭菜，见我待在一旁，随口问道：“今天干嘛多做一个菜？你不

知道现在菜价贵嘛！一个大男人，不挣钱还这么花钱！” 

我去！我多做一个菜也是给你吃的呀，我又没自己吃。算了，只要她能给我

钱，多挨几句骂也不算什么。 

鼓足了勇气，我张口说道：“妈，过几天是一诺和千金的生日，早上他们跟

我说想要芭比娃娃和变形金刚。我想让你给我点钱，好给他们买礼物。” 

她头都没抬，冷冷地说：“不给！” 

我为难地说：“可是我已经答应他们了。” 

“你自己又不挣钱，胡乱答应给他们买什么礼物？你自己答应的，自己想办

法。” 

“那算我借你的，行不行？” 

为了让她给我钱，我特意说了“借”。 

没想到她居然说：“借？你拿什么还？你连个工作都没有。难道你去给别人

家做家务挣钱来还我么？” 

她的话像巴掌扇向我的脸，我没想到她会如此绝情。 

先不说这 5 年来我挣的工资全给了她，单是我每天像保姆一样地干家务，每
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天把她当亲妈一样侍候，她也不能这么说呀！就是养条狗，你也得摸摸它，给它

点好处呀！ 

我灰溜溜地走了，家里的钱都是丈母娘管着，所以我跟小莉要钱的意义不大，

看来只能靠自己了。 

不管怎样，我不能让自己的孩子认为他们的爸爸说话不算数。
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人要是倒霉，放屁都能砸伤脚后跟 

2005 年 5 月 27 日  星期五  晴 

伺候全家吃完早饭，把孩子送到幼儿园后，我开始想办法，琢磨怎样才能挣

到给孩子买礼物的钱。 

没有了工作，我还能靠什么挣钱？ 

除了打渔和驾驶，我也没别的本事了。打渔是不可能了，我现在是在市里，

又不是在洞头老家，看来只能靠驾驶了！ 

于是，走投无路的我只好蹲在人才市场门口，手里拿了张 A4 纸，上面写着

“小车驾驶，5 年驾龄”。 

等了半天，也没人理我。 

我的驾照是 C 照，只能驾驶 7 座以下的小车，现在最吃香的是大货、大客的

司机，像我这种小车司机通常只有单位才要，那可不是谁都能进去的。 

所以，被单位开除后，我一直没找到合适的工作。 

下午，我去火车站找老三帮忙，看能不能帮我找个活儿，挣点钱。 

老三和我是一个村的，我们从小一起长大，关系很好。他初中没读完就跑来

市里打工，在火车站一带开车载客。 

以前我给单位开车时，他经常找我的车帮他接送客人。每次拉完活，他都会

给我几十块钱辛苦费。 

我干了 4 年的工作之所以丢了，跟他有很大的关系。有一回，领导用车时，

我正在外面帮老三拉活，赶巧那天其他的车都不在，结果领导没车坐了。 

最后经过调查，单位以“公车私用”的罪名把我开除了。 

听了我的请求，老三打包票说没问题。他对我说：“今天有点儿晚了，明天

上午我就介绍你去租车公司当司机。” 

老三最近正跟他老婆闹离婚，今儿我来找他，赶上他自己也没什么活，索性

就拉我到南浦路的一家小馆子喝酒。 

我们一边喝酒一边聊天，从小时候的趣事聊到现在的状况，从单身的快乐聊
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到婚后的烦恼。 

老三有他的烦恼，我有我的苦闷。很多女人说男人坚强，什么事情都要扛得

住，可是，男人也是血肉之躯，也有自己软弱的一面，男人也需要发泄。既然他

们不能像女人那样痛哭流涕，那么最好的方式就是喝酒。 

伴着烦恼和苦闷，我俩每人喝了 3 瓶啤酒。老三酒量不行，摇摇晃晃地结完

账，就彻底不行了。 

我没什么问题，把他扶上车，然后开着他的车送他回家。 

老三家在国大广场附近，我开着他的车经过市府路时，两个交警伸手把车拦

下。 

他们敲了敲车窗玻璃，我把车窗摁下来：“什么事？” 

“同志，我们今天查酒驾，请您配合我们工作。” 

酒、酒驾？ 

不过年不过节的查什么酒驾呀？ 

呼吸仪显示，我是醉酒驾车，不仅要罚款 200 元，扣完分驾照还被吊销了。

老三帮我把罚款交了，但是驾照就没办法了，只能我自己以后重考。 

本来是去找工作的，因为酒驾，连驾照也吊销了。 

我怎么这么倒霉呀，本来还指着驾照找工作，好挣点钱给孩子买礼物呢！现

在没戏了。这人要是倒霉呀，放屁都能砸到自己的脚后跟。
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