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t孙老板

    刚刚把收盘的功课做好，就听到轻轻的敲门声。皱了一下眉头，

看看电脑右下角的时间，原来已经4点了，正是“法定”的“放风

时间”。像我这种骨灰级的市场投资者，往往在股市搏杀中沉迷不

已，经常会忘记时间，忽视休息，结果导致身体状况下降。为了改

善我的身体状况，公司的孙老板特意在一次干部会议上提议，将每

天下午4点之后规定为我的“可骚扰时间”，允许公司员工在这个时

候敲我的门，向我 “请教投资问题”。于是，每到4点，总有个别女

孩子不自觉，假装遇到问题来请教我。后来我才知道，原来是孙老

板体谅我，特意安排的。所以，慢慢地，我倒有点喜欢这个时候被

打扰了。

    “请进!”我把目光从电脑前收起，投向办公室的安全门。顺便

说一下，我的房屋像堡垒一样，安装了防盗门，房门厚重而安全。

这也是孙老板特别设计的，理由是老扬的办公室是公司最高机密，

严禁他人踏进半步。尤其为了保证我随意堆放的书籍和资料可以不

被挪动，公司阿姨被严禁帮我收拾房间。除了每天清晨许可阿姨换

一下垃圾箱里的塑料袋之外，公司上下没有任何人能动我房间里的

东西。

    安全门轻轻推开了，一个小巧玲珑的女孩子面带笑容走了进来。

她，就是我的老板:孙宝芝。嗯，这个名字有点俗，因为孙老板的

父亲是浙江的一个很精明的商人，文化程度据说不高，起这个名字

的目的是要孩子将来能赚钱而又有女人味。这位浙江商人眼光很锐

利，女儿大学刚毕业，就给她投入5000万资金，开设了这间实业公

司，专职经营对外贸易。由于我帮助他炒股票赚过大钱(他原始投入

了1000万，我用两年时间帮他赚回了这家公司的注册资金)，他特
别在公司内成立了投资部，请我在这里专职炒股票，而且特别给我

提供了2500万元资金。另外的钱，要求只能做贸易，绝对禁止进入

①
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股市，据说这叫防火墙，说白了，其实是怕我亏损而己。一年来，

这个2500万又己经乘3了，所以，老扬在公司里才能享受如此待遇

啊。

    孙老板一进门，就笑眯眯地对我说:“扬老师，今天又赚了吧，

您好厉害哦!”“呵呵”，我笑笑， “孙老板，能不能换点新词，你

前天说的就是这句话啊。”的确，是前天。赚钱满多的时候，老板就

会进来鼓励我一下。亏损了嘛，像昨天，就免了，是她安排的其他

女孩子进来向我请教什么是权证的问题，顺便给我带了一大杯酸奶。

所以我同时就想，明天收盘后，希望还能看到孙老板啊。

    孙老板显然没有意识到我的想法，笑眯眯地在我办公桌前的椅

子上坐下，一股淡淡的香水味飘了过来，很好闻，是那种叫什么

“紫毒”的香水么?据说在女孩子中很流行。我不知道，老扬只觉得

有一首歌唱得很好，“香水有毒”。尽管曲调悲凉了点，不过比较适

合我这种老男人。伴随香水味飘过来的，是老板甜甜的柔柔的声音，

“扬老师，有一件相当重要的事情要跟您老人家商量呢。”

    “哦，老板有何贵干?是不是要给我安排一个秘书啊?”我问道。

因为上周的时候，考虑到我现在写的东西比较多，我跟老板提出，

希望增加一个助理，也许为这事?

    “是这样的，扬老师，我给您物色了几个助理人选。”孙老板道。

果然嘛!“几个?” “不多，8个人，不过需要您面试一下。”

    “老板，太夸张了吧，招一个助理，要8个人来面试啊，我不是

人事部经理吧?”我有点诧异，“咱的一个小时要赚10万元钱的，

帮你面试，能赚这么多吗?”

    “嘻嘻，不是这个意思啦。”孙老板笑道，“我从上海最好的凡

所大学的金融系找了40多个人，人事部面试了3次，淘汰掉大

多数，现在的8个人，是最最优秀的，请您老人家把一下关，如

果能行的话，我准备全留下来做您老人家的助理。”

    嗯?我的耳朵没坏吧?我捏了一下左耳，身子前倾，定定地

看着孙老板的小脸蛋，“小妹妹，你没搞错吧，我当时跟你老爹

说过不带徒弟的，你的小心眼，别以为我不知道。”

    “不是啦，扬叔叔，我留下这8个人，不是要设立一个投资

部门，而是要设立一个研究部门，帮助您老人家省点时间做研究

霎
馨
靡
炭
霎
出
师

投
资
家
培
训
班
日
记

②

这全是为了您好的。我跟老头子说过了，老头子很赞成的



瀑
犷
|
藻
一孙老板

还说让您把关一定没问题啦。”小孙老板依然笑嘻嘻地看着我，抬出

她的老爹做挡箭牌。

    晕。当初请我过来的时候，有约定的，我只做股票，不带学生

和徒弟，所以，我这个部门就没有正式编制，办公室的门上也没挂

牌子，我只对老头一个人负责，不过小孙老板这里，我要照顾面子，

才跟她说两句话。没有想到，这孩子过了一年，居然想派生一个部

门出来，打着给我做助理的旗号，要设立研究部。笑话啊，老扬纵

横江湖几十年，什么鬼花招没有看穿过，这明明是想曲线救国让我

带徒弟嘛士

    不干。我开始跟老板捣a糊。“孙老板，我不需要研究部的，

不必设立这个部门啦，我原来要求增加助理的报告，我撤回来，好

吗?”

    老板春风依然，不依不饶，“扬老师，您别这样嘛，我真的是

为您好的。您想想看，我们人事部的徐总花了5天时间，一个一个

面试，一个一个筛选，最后留下的这8个大学生真的都很优秀，全

是复旦、交大、同济、华东师大这些顶尖大学金融系里最好的学生，

他们在这里是要做研究的，而且每个人都在外面发表过文章，有的

还上过电视，都至少做股票做了一年多。这些人如果来，岂不是会

大大节省您做研究的时间，让您更有精力赚钱，您的奖金不也是可

以更高吗?’，

    哦。这个有点说到点子上了。老扬找助理的心思也是这样。但

是，由于有前车之鉴，老扬是坚决不肯再收徒弟了，不想把自己的

投资理论灌输给传授给一些无知的大学生还惹来一身操。所以，这

几年，好几拨要当学生的人都被老扬挡回去了。这次到公司来，也

是有约在先不收徒弟的。可是，这个浙江商人的后代看来不只想让

我给她赚钱，还想让我把脑子留下来变成她公司的。这个小妮子的

弯弯肠子，扬韬是清楚的。不过，一个人做股票、做研究，真的好

辛苦，连上厕所的时间都没有呢。如果真的有人能学到我的一点皮

毛，那么，也许我真的可以省一点力气呢··。⋯

    打住!过往的历史让我一想起就不寒而栗。善良的愿望，常常

被无清的事实砸得粉碎啊。万一⋯⋯

    “老板，这个事情，还是要再重新计较的，我要好好想想。”经

③
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“没事的，扬老师，这是8个人的资料，要不您先看看?”孙宝

芝小姐一点也不恼，笑眯眯地把一个文件夹双手递过来。我接住，

  “好，先看看。”

孙宝芝老板款款站起来 “扬老师，您先忙着，8860”她理一

出
师

下衣裙，飘飘然走出去，安全门被轻轻地带上。

    我看了一下文件夹的封面，上面写着 “投资家档案”五个龙飞

凤舞的钢笔字，一看就知道是人事部徐总的字体。可是，我的心情

很糟糕，随手就扔在一边。晚上还有一个饭局呢，闪之。

④
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4.学习班?

    2007年9月6日，星期四。

    刚刚收盘，还没来得及做功课，就响起了敲门声。尽管今天赚

钱了，我还是不高兴在此时被打扰，不想开门。继续看我的杭钢股

份，尾市为什么就涨上去了呢?“膨澎澎 11，还是有人在敲门。烦死

了，你就算是老板也要遵守制度吧，凭什么这个时候来呢?我有点

生气了。

    可是，敲门声还是在有耐心地持续。我傻眼了，看来不是孙老

板?如果是她，看我不开门，肯定走了。我倒要看看是哪个家伙敢这

么做。于是，我怒气冲冲地站起来，绕过大办公桌，快速走了十几

步，把安全门打开，嘴边一句话准备喷出来，‘一你为什么不守制度?

    “韬哥哥，不好意思打扰你啦，”是满脸堆笑的徐总站在门口，

我的话到嘴边又咽回去了。徐总是孙老板的妹妹，当然不是亲生的，

谁知道她们女孩子怎么偏偏要称呼姐妹啊什么的，好肉麻。但是，

徐总在公司是“嘴甜第一”，见了我总是喊我韬哥哥，而且话音酸酸

的，麻麻的，让我不由自主就放松了警惕，不好发火了。

    “小徐，这个时候找我，要发奖金啊?”我一边甩出一句话，一

边往回走。徐总在公司里负责人事和办公室工作，算工资奖金的事

情都是她管。平时找我，肯定是发奖金，没坏事。

    “哎呀，韬哥哥，你怎么这么会算啊，真的是关于给你加奖金的

⑤

事清啦。”徐总关了门，轻轻盈盈飘到我的办公桌前，拿起我的杯子

就跑到饮水机前给我倒水，小屁股高高地翘着，很性感。这小家伙

今年还不到24岁，却已经有6年社会经验了，据说以前在一家洗浴

中心里做美容，也有传说是做妈咪的。我最早听到此种传说很愤怒，

因为徐总身材窈窕，看起来只有90多斤，身高却有一米六多，怎么

也不像生过孩子的样子。后来才知道，原来妈咪是个不好听的词

我这种书呆子，很少有机会接触什么妈咪的。

黔砂~遮彝

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com



“呵呵，是不是我选的股票让老板赚钱了，她要加我奖金，多少

钱啊?”我一边盯着电脑复盘，一边愉快地问道。鬃
馨
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    “不是啦，韬哥哥。”徐总把热水端过来，绕过桌子，站在我的

身后，开始很自如地给我按摩肩部。“孙总今天出差美国啦，临走

的时候让我过来给你按摩一下，顺便给你汇报一下8个投资家的事

情。”

    嗯?我愣了一下，很快从享受中清醒过来。这俩小女孩，原来

没安好心啊，又要让我收徒弟?对了，昨天给我的人事档案我还没

看呢，那个档案的封面是写着 “投资家档案”几个字，不是说搞研

究吗?怎么成了投资家的档案了?

    我抖了一下肩膀，甩脱徐总的小手，“别啦，徐总大人，请你

对面坐，说说你的意思。”

    “嘻嘻，韬哥哥，我的手艺有长进吧?最近找师傅又学了两招，

你没觉得我现在按摩的手法有变化?’’徐总一边笑嘻嘻地走到我对面

坐下，一边炫耀似的挥动着她的一双小手，那手指纤细，指甲上涂

着花花绿绿的东西。女孩子的爱好就是杂，指甲上还搞这种东东。

    “别扯开话题。”我正色道，“当时我跟你们大老板说过的，不

收徒弟，怎么小老板不听大老板的啦，是不是翅膀硬了?”

    “韬哥哥，不是那个意思，我悄悄告诉你啊。”徐总把身体向前

倾了倾，想凑近说话。我赶快把眼光挪开。这孩子，穿的职业装也

很暴露啊。“孙总有一笔小金库，400万哪，不过你别问怎么来的，

她决定找4个投资高手帮着做做股票。我嘛，就帮她选了8个顶级

高手，想让你给随便指导一下。孙总说啦，她的钱每个人分50万，

如果亏了算她的，如果赚了，20%给这些高手，80%给韬哥哥做奖金

啊。”

    啊，还有这种事情?大老板当时说过的，孙宝芝在大学里学的

是国际贸易，所以开一个贸易公司，是名正言顺的，让她只做服装

和玩具的进出口生意，当时特别叮嘱不要让她做股票。现在才一年，

这孩子就不听话了?而且，这8个人原来说是面试给我当助理的，

搞了半天，她们几个私下里早就算计好我了，想不花钱就给我找一

堆徒弟啊 哼!

我冷笑一声， “徐总，我以前带徒弟的时候，100万资金全部

赔光了，上哪里去赚钱啊?你们还想让这些小学生给孙总赚钱，真

熬舔一‘撇
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是痴心妄想。到时候，他们赚不到钱，我拿不到奖金，还要归罪于

我，是不是?”

    “哈，韬哥哥你好厉害。孙总说了你会不同意的，所以她才让我

来跟你商量啊。这些大学生(她把大学生三个字念得很重)交给你调

教，可以3个月，也可以半年，也可以一个星期。孙总说了，如果

你觉得他们不行，不管什么理由，都可以让他们走。但是，一”徐

总顿了一下，犹豫了一会儿才说，“孙总说了，如果这些大学生调

教结束，不管是不是留下来，都会给你这个数字的奖金，按人头

算。”她举起了右手，手掌向着我，五根手指立起来。

    “哦，单位是什么?用什么货币支付，美元还是日元?”我漫不

经心地问。

    “嘻嘻，韬哥哥，你是中国人，爱国一点好不好?咱们用中国元

支付，单位是万元。”

    我迅速在心里判断一下。让我带8个学生，假如3个月出师，

合计70个工作日，每个工作日不到6000元，少点了。不过，我原

来计划年底之前援建两所希望小学，有了这笔钱，承诺可以兑现了。

    “那学生们赚的钱呢?”我盯着她，再问。

    “韬哥哥，孙总说，大学生们赚的钱的8Mo依然给你，请你放

心。”徐总婉转的声音很好听啊。我心里盘算，这小家伙，一开始不

跟我提这个固定奖金的事情，是想试试我啊，如果我答应了，她们

岂不是可以省下这笔钱?心计不小嘛，她们的意思，我岂能不知!

花这么大代价，想干啥呢?

    “那好吧，咱们说定了吧，我明天上岗做老师，给你培养凡个研

究员出来。”我身子一仰，靠在沙发上，抬头看看窗外的中国第一高

楼正在封顶，略微想了一下，继续说，“每天下午3点半到4点半，

我给他们上课一个小时，3个月之内出师。好的留下，不好的走人。

但是，不管徒弟质量如何，淘汰与否，奖金不能少。”

    “嘻嘻，韬哥哥好爽快，那么就这样定了啊。”徐总站起来，眯

起她的小眼睛，“不过，孙总说了，不是研究员，是投资家，她建

议你搞一个扬韬投资家培训班，整体规划一下。”

    “培训班，扬韬需要接受再教育啊，”我不满地看了她一眼，

“你们的心思我知道，想培养几个小扬韬，对不对?”

    “哈哈，韬哥哥好棒哦，孙总的意思你也猜到啦。”她故作欢欣

⑦
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状，假假地拍着掌，

我的功课还没做完。

又要过来给我按摩，被我挥手制止了。可不能，

!    “培训班也别起名字了，我明天就开始做事情吧。”我恢复坐姿，准备工作了。对谁有意见，也不能对钱有意见吧。只要两所小学能

建起来，我花费点精力也是值得的。

    徐总一看这个样子，知趣地开始向门口移动，还一边环顾办公

室四周一边说，“韬哥哥，那上课地点就选在你这间办公室啦，别

的房间太小了，没地方啊。”

    “哼”，我鼻子出气，她们算计得好周到啊。
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    正在写收盘小结，办公室里己经安静下来了。一群衣冠楚楚的

大学生等着我开课，而我实在不情愿。于是，徐总又W9地叫了一

声，“扬老师，我给你按摩一下吧，放松放松。”边说边走过来要按

摩我的肩部。不好意思，当着这么多新人的面，怎么能这样呢?赶

快把写好的东西发到博客上，起身来到圆桌旁，第一次正式打量我

的未来的学生们。

    真的是一群精英分子啊。4个男生清一色的西装革履，4个女生

清一色的白色上衣蓝色短裙，每个人规规矩矩地坐在椅子上，笔记

本放在圆桌上，目光炯炯地盯着我。看着他们神采飞扬意气风发的

样子，我一阵激动，唉，俱往矣，属于老扬的年轻时代，未来的天

下是他4门的。

    坐定，清清嗓子，我再把这8个人一一扫视，想把他们的长相

记住。但是我很快放弃了这个努力。每个人都很帅气、漂亮，清一

色的帅哥靓妹，好像这不是投资家的培训班，而是艺术学院的表演

课似的。估计徐总选人的时候，照着孙老板的样子选女生，照着孙

大老板的样子选男生，所以长得都差不多啊。而且，我对记人的长

相很外行，见面10次的人，下次还可能当面不认识。

    “大家好。”我轻声说道，准备开讲。

    “扬老师好!’’8个学生突然响亮应答，而且 “I1”的一声，同

时站起来立正，给我行注目礼。

    “吓了我一大跳。”我笑起来，“你们徐总交待的礼节啊什么的，

可以收收啦，都请坐，下次不要这样子了，老师心脏受不了的。”

    大家呵呵笑起来，参差坐下，每个人开始拿笔准备往本子上记。

    “我先宣布一下规矩吧。”我说，“从下周一开始的课程，都是

下午4点到5点，你们不允许带任何笔和纸，只带脑子，而且，从

⑨
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那太好了。”大家嚷嚷起来，然后又都把目光盯向徐总。
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徐总很遵守自己制订的规则，一直是穿工装上班的，今天也不例外。

看到大家都盯着她，她也笑起来，“那好，听扬老师的，不过，公

司每个月的月度会议，你们得穿正装。”

    “谢谢徐总!’，大家鼓起掌来。年轻就是好，这么容易感动。

    “好了，言归正传吧。”我把大家的注意力收回来，“今夫第一
课，我们学习有效市场理论。哪位同学给我讲一下什么是有效市场

理论?”

    一片沉默。我估计他们没有想到，我连开场白都没有说，人员

也没有介绍，事实上，我连他们叫什么名字都不知道，档案也根本

没看过。但是，我喜欢直奔主题，不喜欢客套，我想他们将来会明

白的。

    沉默了十几秒，一个扎着马尾辫的女生站起来了，“老师，我

学过，所谓有效市场理论⋯⋯”

    她把经典教材上的理论一一复述出来，很精确，很到位，大家

边听边频频点头。

    “很好，你的声音很好听。”我示意她坐下，“你叫什么名字，

哪里毕业的?’’

    “我叫张宁宁，”女孩子鼻尖微微渗出点汗珠，面色有点红润，

可能是第一次发言，很激动吧，“本科是华东师大数学系的，研究

生在复旦金融系。”

    “难怪，据说华东师大的女孩都很漂亮，是真的吧?”我微笑着

问她。

    “轰”的一声，大家又笑起来了。七言八语开始谈论哪个学校的

女生更漂亮。

    “张宁宁，你人长得很漂亮，声音也很好听，我很高兴认识你。”

我夸奖道。大家又笑起来。“不过，你刚才说的理论，我听不懂

啊。”

我能感觉到大家的意外，每个人的眼光都盯着我了。

我扭头问坐在旁边的徐总，“徐总，刚才你听懂了没有?”

“扬老师，我学中文的啦，听不懂。”徐总半笑着，看看我，又

看看张宁宁

张宁宁的脸更红了。
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    “你们跟扬老师学投资，要切记一点，不要 “掉书包”，要用最

简洁的话说最深奥的道理，而且，一定要让初中毕业的人能听懂，

那才行。”

    “不太可能吧?”一个留着 “和尚头”、戴着很厚的眼镜片的小伙

子疑惑地看着我，“有效市场理论是本科和研究生课程的理论，投

资学也是如此 怎么可能让初中生听懂呢?”

    “哦，你叫什么名字，哪个学校毕业的?”

    “我叫周明清，本科是北大物理系的，研究生在复旦数学系毕业

的。”他顿了一下，“不过，我的投资学理论是自己自学的，我觉得

一般人看不懂。”

    “周明清，很好，你的名字很好听。”我翻了一下旁边的档案袋，

抽出他的资料，扫了几眼，真的是名牌大学毕业的，不知道孙老板

给他们多少工资啊。“不过，周明清，我要提醒你，学问可以深，

话要说得浅。你不能因为是名牌大学生，就瞧不起乡下人。”我看到

资料显示，他来自安徽的一个县级城镇，“你回家跟父母说话，就

不能满口投资理论，要说让他们能听懂的话，对不对?”

    “是的，可是— ”

    “没有可是，你们要跟扬老师学习，就必须把最深奥的理论用最

简单的话总结出来。现在开始，大家讨论一下，什么是有效市场?

用一句通俗的话表述给我。”

    大家开始交头接耳商量起来。借机，我喝了几口水，跟徐总说

了一会话，问她为什么要参加这个培训班呢?她说是孙老板安排的，

让她借机考察一下到底哪个人水平更高一些，到时候可以做做思想

工作，防止人才流失。我笑了，我倒不是担心她偷学，而是觉得她

这样做纯粹浪费时间嘛。

    不久，结论出来了。周明清站起来，“扬老师，我们的结论是:

所谓有效市场，就是说没有聪明人的市场，无论是谁，都没有办法

赚更多的钱。也就是说，任何人都只能赚取与他所承担的风险相适
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应的收益率，而不能⋯⋯”

    “打住，打住，”我制止了他，

面怎么又 “掉书包”了?继续吧。”

“你前面说得很好，很通俗，后

周明清挠了挠他那光秃秃的脑壳，尴尬地笑了笑，“有效市

分为三类，一个叫弱有效市场，就是说技术分析是无用的;另一

黔扮“咧廓
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