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最富的乞丐

下雨了，三个乞丐来到同一棵树下，为争一片干燥的地

皮，打了起来。由于各有绝招，谁都没有占到那块不漏雨的

地方。最后他们达成协议，谁最富，谁就坐在那片不漏雨的

地方。

第一个乞丐端着一只大海碗说：“我有十二只碗，我每天

换一只。心情好时，我用一只好碗；心情坏时，我用一只坏

碗。我每天都用不同的碗吃饭，难道我不富吗？”

第二个乞丐放下背上扛着的一卷草席，说：“这算什么富

有？我才是真正的富人。我有十二张草席，我每晚想铺几张

就铺几张，难道我不像个富人吗？”

第三个乞丐腿有点瘸，他颤巍巍地挪动了一下屁股，说：

“我不像你们那样富有，但我有一条断了一截的腿。普天之

下，谁能比一个断了腿的乞丐更富有？”

他话音未落，一个打着伞的妇人从这儿经过，很怜悯地

在他的断腿旁丢了一枚硬币。其他两位乞丐面面相觑，最

后，断了腿的乞丐坐在了那片不漏雨的地方。
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半! 碗! 水

有两个行走在沙漠中的旅客，已经走了多日，在他们口

渴难忍的时候，碰见一个赶骆驼的老人，老人给了他们每人

半碗水。

两个人面对同样的半碗水，一个抱怨水太少了，怎足以

消解自己身体的饥渴，边抱怨边将那半碗水泼掉。

另一个也知道这半碗水不能完全解除身体的饥渴，但他

却拥有一种发自心底的感恩，并怀着这份感恩的心情，喝下

了这半碗水。

结果，前面把水泼掉的人死在了沙漠之中，后面的人因

为喝了这半碗水终于走出了沙漠。

有时，人们除了需要物质的救助外，更需要精神的救助。
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精! ! 明

弗兰克·珀杜现为珀杜饲养集团公司董事会执行委员

会主席，该公司为美国第四大家禽公司，年销售额达十亿美

元。他说：我刚十岁就开始干活了，在马里兰州索乐斯堡经

营家禽饲养场的父亲，这年给了我五十只鸡，并要我自营售

蛋业务。

父亲给我的鸡都是些被剔除的蹩脚货，但在我的精心照

料下，它们日见改观，茁壮成长。不久，我这些鸡的产蛋率超

过了父亲的。我的部分成功奥秘是观察鸡及其行为特征。

比如，我注意到，当在一个鸡笼里关的小鸡较少时，小鸡便得

到更好的发育条件。因此我在每个笼里只关五十只，这样我

饲养的小鸡长得比笼中拥挤的快得多。

养鸡这一份工作使我懂得，节约开支、成本预算和详细

记账十分重要；我还懂得了参加管理和专注于生意的每一环

节都能学到许多东西。我一直尽最大努力地去工作，我发现

努力工作是成功不可或缺的条件，没有一个登上顶峰的人抱

怨所走的道路。"#$% 年父亲将家禽饲养场整个儿交付给我，
而后，它不断壮大，最终成为一家大型企业。在饲养管理五

十只鸡时学会的许多经验教训，却一直被我运用至今。
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以退为进

一位印度商人带着三幅名家画作到美国出售。印度商

人开价 !"# 美元，少一元也不卖。美国商人也不是商场上的
平庸之辈，他一美元也不想多出，便和印度商人讨价还价起

来，一时间谈判陷入僵局。

忽然，印度商人怒气冲冲地拿起一幅画就往外走，二话

不说就点火把画烧掉。美国画商看着一幅画被烧非常心痛。

他问印度商人剩下的两幅画卖多少钱。想不到印度商人这

回要价口气更是强硬，声明少于 !"# 美元不卖。少了一幅
画，还要 !"# 美元，美国商人觉得太委屈，便要求降低价钱。
但印度商人不理会这一套，又怒冲冲拿起一幅画点火烧掉。

这一回美国画商大惊失色，只好乞求印度商人不要把最后一

幅画烧掉，因为自己实在太爱这幅画了。接着，他又问这最

后一幅画多少钱。想不到印度商人张口竟要 "## 美元。印
度商人接着说：“如今，只剩下一幅了，这可以说是绝世之宝，

它的价值已大大超过了三幅画都在的时候。因此，现在我告

诉你，如果你真想要买这幅画，最低得出价 "## 美元。”
美国画商一脸苦相，没办法，最后只好成交。
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超级思维

一个刚退休的老人在学校附近买了一间简陋的房子。

住下的前几个星期还很安静，不久有三个年轻人开始在附近

踢垃圾桶闹着玩。

老人受不了这些噪音，出去跟年轻人谈判。“你们玩得

真开心。”他说，“我喜欢看你们玩得这样高兴。如果你们每

天都来踢垃圾桶，我给你们每人一块钱。”

三个年轻人很高兴，更加使劲地表演“足下功夫”。过了

一天，老人忧愁地说：“通货膨胀减少了我的收入，从明天起，

只能给你们每人五毛钱了。”

年轻人显得不大开心，但还是接受了老人的钱。每天下

午，继续去踢垃圾桶。一个星期后，老人又对他们说：“最近

没有收到养老金支票，对不起，每天只能给两毛了。”

“两毛钱？”一个年轻人脸色发青，“我们才不会为了区

区两毛钱浪费宝贵的时间在这里撒野呢，不干了！”

从此以后，老人又过上了安静的日子。
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分币方案

狮子大王高薪招聘一名军师，熊、狐狸和牛闻讯后，立刻

赶来应聘。

狮子按照事先策划好的计谋，拿出一打金币对熊、牛和

狐狸说：“这十二块金币，是专门赏给你们三位的。但分配方

案必须做到少数服从多数，而且不许使用武力或以武力相威

胁。”

素以憨厚著称的牛首先提议说：“我看最公平的办法是

平分，各拿四块。”贪心的熊很想多拿一点，就对牛说：“不如

我俩分算了，我得七块，你得五块，这样你就可以比三个一起

分要多拿一块。”听罢熊的话，狐狸不动声色地对牛说：“如果

你愿意同我一起分配，那么你将得到九块金币，我宁肯少分

一点拿三块金币算了。”

熊一听慌了神，赶忙对狐狸说：“那么，还是我俩来分配

吧！你得五块，不仅将比你和牛在一起时要分得多，我也不

想再多拿了，继续维持原来的七块不变。”狐狸对牛说：“如果

我同意熊的分配方案，那么你将一块金币都分不到。假如你

想得到金币并报复一下熊的话，就和我合作，我保证你拿到

二块金币。”

狐狸的这一提议，立刻得到了牛的响应，于是，凭着机智
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狡黠，狐狸不仅得到了绝大多数金币，还因此作了狮子的军

师。
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无价的金币

生在犹太家庭里的孩子在他们的成长过程中，负责启蒙

教育的母亲们几乎都要求他们回答一个问题：“假如有一天

你的房子被烧了，你的财产就要被抢光，那么你将带着什么

东西逃命？”孩子们自然会想到钱这个好东西，也有孩子说要

带着家中价值连城的钻石出逃，可这些显然不是母亲们所要

的答案。她们会进一步问：“有一种没有形状、没有气味的宝

贝，你知道是什么吗？”要是孩子们回答不出来，母亲就会说：

“孩子，你要带走的不是钱，也不是钻石，而是智慧。因为智

慧是任何人都抢不走的。你只要活着，智慧就永远跟着你。”

在聪颖、精明的犹太人眼里，任何东西都是有价的，都能

失而复得，只有智慧才是人生无价的金币。

生活在名利场中的一些人，梦寐以求得到更多的金

币———那种可以带给他们香车、美女、豪宅甚至是官位的金

钱。他们在功利的驱使下，或不择手段，或疲于淘金，或干脆

做着天上掉下馅饼的白日梦，全然不知智慧为何物。也许他

们的欲望一时得以满足，有朝一日身陷逆境，便只好听任自

己无奈地往下沉沦，到那时他们失去的会是整个世界。
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