




订购 2009年《生意通》

如何订阅 2009年《 生意通》
亲爱的读者，您好！ 《生意通》原是一本专为中小城镇生意人量身定做的致富小杂志，

因发展需要，明年将全新改版为丛书，由原来的小 32开 88页改版为大 32开 128页（以本
期为样本）。 因改版后页码的增加所带来的印刷成本的增加，给《生意通》发展形成了难以
承受的压力。 经我们再三考虑，丛书定价 3.9元，全年订阅 12本，每本优惠为 3.4元（免邮
资），订费共计 40.8元。

订阅方式：读者到邮局直接汇款至南昌市蓼洲街 2号附 1号农村百事通读者服务部即
可，不再通过“邮发代号”征订。

汇款地址：南昌市蓼洲街 2号附 1号农村百事通读者服务部
邮编：330009 订阅电话：0791-6616743 6635947

附：如何填写汇款单 中国邮政储蓄银行 汇款单

汇票号码： 汇款金额： 汇费： 手续费：
汇入账号： 商户号： 商户名称：

收款人姓名： 邮编 ／地址：
汇款人姓名： 邮编 ／地址 ／电话：
附加业务： 汇款入账 ／卡号：

附言

本人已认真阅读 “客户须知 ” ， 确认以上打印内容无误 ， 客户签名 ： 您的姓名

业务流水号： 汇款日期：

操作员工号： 授权人工号：

收款人姓名： 汇款方式： □现金
□帐户扣款 汇款金额

十 万 千 百 十 元 角 分
￥ 4 0 8 0

请按汇款种类填写：

□按址汇款 ： 收款人地址 ： 江西省南昌市蓼洲街 2 号附 1 号《农村百事通》读者
服务部 收款人邮编 □ □ □ □ □ □

可选附加服务 ： □投单回执 □短信回音 汇款人手机号码

□密 码 汇 款 ： 可 选 附 加 服 务 ： □短 信 回 音 汇 款 人 手 机 号 码

汇款人姓名 汇出账 ／卡号 证件种类 证件号码

代理人姓名 证件种类 证件号码

□附言

读者服务部

□商 务 汇 款 ： 商 户 客 户 号
□入账汇款 ： 汇入账 户

汇款人地址 ／电话 汇款人邮编 □ □ □ □ □ □

您的姓名

您的详细地址 ／电话

√

√
3 3 0 0 0 9

√

× × × × × ×

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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4/金好银好不如身体好 戴金戴银不如戴健康
6/万能水龙头净水宝
7/连锁加盟新行业：电动车维修保养有大市场
9/浪漫生意：“爱情证书”年赚 20万
10/新点子：出租家庭用品 本小利大
11/宝宝商机：你想不到的赚钱花招
13/开果蔬涂膜保鲜加工厂年利 25万
14/开间纸艺坊 让你赚“新潮”钱
16/仅投 2千元 开家电话清洗店
18/小茶壶“煮”出大生意
19/香型夜光礼品充物店效益分析
20/开家财务公司市场前景广
21/用石粉生产塑料塑化剂 市场前景无限
22/格子铺引领时尚 月盈利过万元
23/手工艺品市场火 自制与批发皆有钱赚

生意星人

25/努力打造百年健康产业 天王拨罐引
领行业先锋
30/自动定时落料复合气化炉批量投产
31/孩子的钱最好赚，“放牧山庄”大赚时尚钱
34/开美鞋吧的打工妹：我要赚天下穿
鞋人的钱

打工天地

37/打工女情感走私留下伤痛
40/打工难保长久 处心回乡致富
41/都是打工的/农民工打工留个心眼

网络创富

42/网络营销助您创业成功
44/两名退伍军人网络创业获成功

生意执点

45/在希望的田野上

生意动态

51/金融危机下的五大创业机遇
52/适合青年人的特色创业项目

53/超级适合女性“捞钱”的项目
54/市场动态 55/批发市场
56/就业信息/展会信息

生意论坛

57/开一家小产品代理公司

生意经典

59/挽留顾客，留住财富
60/请把失败卖给我
61/“骨里香”肉骨头店巧创富
62/“精品动态”的启示
63/机遇需要灵感发现和成功创造
64/想进鱼缸还是想入湖泊
65/培植名牌畅销路
66/寻找财富/跑得快不如走的稳

生意方略

67/大学生创业金点子完美集合
68/批发商如何在终端商处提高
商品的销售率
70/一边打工一边创业
71/赠品促销有技巧
72/创业应该从四方面开始

投资理财

74/古钱币收藏如何巧辨作伪手法
75/投资理财分段走
76/教你读懂理财产品说明书

生意与法

78/借钱后玩失踪，虽有借据也构
成合同诈骗罪
80/宾馆将寄存物丢失应否赔偿
/擅自扣留债务人物品合法吗

生意警戒

81/网络防骗有经验
83/经典的“放长线钓大鱼”
85/加盟中小美容院需谨慎
86/盲目扩张换来的快速萎缩



生意特技

89/奶啤饮料的营养价值及其工艺
90/多种春联的制作技术
92/膜分离技术中反渗透和超滤在食品生产
中的应用
94/豪华水晶工艺壁画
96/米糠油生产技术
97/稻草饲料的调制全套技术
99/枸杞滋补饮料的加工方法

新奇产品

121/桑拿排毒美腿仪/韩国产黄瓜美容切片
器/数码智能节电装置
122/青蛙王子 USB暖手鼠标垫/天元牌防爆
热袋/无线电动扫地机/加菲猫卡通电话机
123/活化制水器/微电脑车辆报警器/红外
磁化节油器/玻璃防雾剂/节能应急灯

项目推荐

100/丰科伟业六项绝技助你发家致富
101/致富机械 厂家直销
102/新奇小产品 春节前后巧赚钱
104/经济不景气 钞票更珍贵
105/掘金女性市场之女人酒坊
106/黄山飞出金凤凰 方氏提银一鸣惊人
107/发明奇才传授绝技 创业路宽技高一筹
108/构建和谐社会 爱迪“三宝 ”不能少
110/昔日样品免费 今日产品热销
111/真正的致富好项目 让投资者少走弯路
112/小产品带来亿万商机 家用快速磨刀
器火爆市场
114/你真的想赚钱吗?
115/缘何成为 “百万富翁批发机器”？ /“生
命灯”项目投资价值几何？
116/台湾爆喜鸟 黄金薯塔 小吃接力让你
一富到底

编读互动
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你不能不相信！ 只要戴上，几分钟就
能迅速消除疲劳，缓解疼痛，永远保持充
沛的活力， 即使一天一夜不睡觉都不会
感觉到累！这不是神话！来自香港金正抗
疲劳能量手链给您强大的能量体验！

近日， 一种神奇的金正抗疲劳能量
手链，一上市就风靡了全球，在我国各省
市也引发极大轰动。 这种集时尚和健康
为一体的神奇能量养生手链，面市至今，
热购如潮。 男男女女，老的少的，有子女
送老人，有婆婆送媳妇，只要戴过，没有
不说好的。 靠着口口相传，香港金正抗疲
劳能量手链已成为当前最流行的养生饰

品的代名词，销量一直供不应求！
香港金正抗疲劳能量手链为什么能

引发这么大的轰动？
原来， 香港金正抗疲劳能量手链不

是普通的纯钛或者纯锗的功能链， 更含
有高磁和千足金箔。 其中含 99.9%的高

纯锗， 能有效净化血液、 改善循环；含

99.89％的高纯钛，能有效分流电磁辐射；
镶嵌高能养生磁石， 这天然能量石能有
效调理人体磁场，疏通经络，活化细胞；
同时独含 99.9％的千足金箔， 经意大利
名师设计， 从而具备其他钛锗制品所无
法达到的品质和功效。 既尊贵奢华，又时
尚美观，而且还能升值保值，在中国香港
及欧美热销也就不足为奇了！

大量事实和实验证明： 佩戴金正抗
疲劳能量手链，起效很快，戴上它，15 分
钟缓解酸痛，身体感觉明显轻松，浑身通
畅；同时，感觉效果持久，旧疲劳被赶走，
新疲劳不堆积，一身轻松，许多人把它当
成时尚的首饰和护身符来佩戴。

据相关人员透露， 这款产自中国香
港，集时尚、尊贵、养生、保值于一体的抗
疲劳能量养生手链，早已风靡欧美，从各
界名流、富豪、体育健将到影视明星，几

金好银好不如身体好
戴金戴银不如戴健康

□潘 佳

小本生意：介绍投资少、见效快、利润大、风险小、具有新颖性、实用性、推广性的优秀项目。
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乎人手一条。 目前在中国香港、北京、上
海认可金正抗疲劳能量手链的市民越来

越多。 尤其是烟酒过度的亚健康人士、工
作压力重的商业人士、 经常受电磁辐射
的 IT 人士、体弱多病的老人购买的特别
多。

15 分钟，酸痛疲劳一扫而空！
如果你工作劳累，疲劳酸痛，现在就

戴抗疲劳养生链！
如果你经常打球运动，肌肉酸痛，现

在就戴抗疲劳养生链！
如果你经常抽烟喝酒， 现在就戴抗

疲劳养生链！
如果你经常用手机、 打电脑、 看电

视， 那就一定要戴香港金镇抗疲劳养生
链！

明星名流，商界巨子，运动健将，他
们都在戴抗疲劳养生链！

和普通手链比， 它有不可思议的养
生功能！

和市面上单一的钛链和锗链比 ，它

是钛锗金磁的完美结合！
和其他养生首饰比，它有千足黄金，

设计时尚！
和传统的养生方法相比， 它使用更

简单，随时赶走酸痛，随时抗疲劳！

2009 年运动年， 它是最流行的养生
时尚！

注： 香港金正抗疲劳能量手链此次
进入《生意通》，为了让广大读者能体验
到抗疲劳能量手链的神奇效果， 特举办
上市体验活动，原价 888 元，现全国上市
体验价和代理价只有 498 元 （每套含男
女手链 2 条、吊坠 2 个、皮绳项链 2 条，
调节器一个）, 如果您现在凭此文章购买
还可得到现全国热卖的价值 398 元的水
利生微电解制水杯一个。 活动期间前 30
名购买者还可得到价值 188 元的最新高
科技产品———防辐射多功能卡一盒。 由
于此次体验活动让利幅度大， 限量 100
套。

抢购热线：0791-6613547。

生生生生生生生生生生生生生生生生生生生生生生生生生生生生生生生生意意意意意意意意意意意意意意意意意意意意意意意意意意意意意意意意通通通通通通通通通通通通通通通通通通通通通通通通通通通通通通通通系系系系系系系系系系系系系系系系系系系系系系系系系系系系系系系系列列列列列列列列列列列列列列列列列列列列列列列列列列列列列列列列技技技技技技技技技技技技技技技技技技技技技技技技技技技技技技技技术术术术术术术术术术术术术术术术术术术术术术术术术术术术术术术术培培培培培培培培培培培培培培培培培培培培培培培培培培培培培培培培训训训训训训训训训训训训训训训训训训训训训训训训训训训训训训训训项项项项项项项项项项项项项项项项项项项项项项项项项项项项项项项项目目目目目目目目目目目目目目目目目目目目目目目目目目目目目目目目
“水果烧烤”技术培训

（面授 330 元，函接 260 元）

“蜂蜜葡萄”制作技术培训

（面授 600 元，函授 480 元）

“电热手把套”制作技术培训

（面授 800 元，函授 600 元）

“霹雳小蝌蚪”制作技术培训

（面授 500 元，函授 380 元）

“蜜汁桂花藕”技术培训

（面授 400 元，函接 300 元）

“玉米制香糖”技术培训

（面授 1500 元，赠机器，不函授）

“香酥果”技术培训

（面授 1500 元，赠机器，不函授）

“营养粉条”技术培训

（面授 600 元，函授 480 元）

“旧棉复新”技术培训

（面授 600 元，函接 480 元）

“巧克力喷泉”制作技术培训

（面授 480 元，函授 360 元）

“多味螺旋薯塔”制作技术培训

（面授 480 元，函授 360 元）

各种地方特色小吃

（十里香卤考王、丑哥牛骨头等） ……………
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沟通是管理的浓缩。
———沃尔玛公司总裁 萨姆·沃尔顿
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连锁加盟新行业:电动车维修保养有大市场
□梁建红

电动车成了当今人们普通的出行工

具, 继而诞生出电动车维修保养新行业,并
以连锁加盟的专业形式发展开来.

在我国的很多城市， 电动自行车数量
越来越多， 普通老百姓在享受电动自行车
给生活带来诸多方便的同时， 也开始为电
动车发生的各种故障所烦恼。 由于电动自
行车走进平常百姓家已经有几年的历史，
电动自行车维护已经开始进入一个高峰

期。不过自从电动自行车产品问世以来，对
于这种产品一直存在着争议， 伴随着这种
争议，电动自行车也快速走向家庭消费者。

在沿海一些地区， 电动自行车的销售
已经有好几年的历史。业内人士分析指出，
电动自行车一些部件因寿命原因已经开始

出现问题，是到了修理换件的时候了，而由
于这些地区的电动车销售往往是延续了日

渐攀升的局面， 因此电动车修理业一旦开
始， 其后续市场更加惊人———好戏还在后

头。所以，电动自行车的维修应该是小行业
大市场。

所谓电动自行车的修理， 其核心就是
其电机、电池、充电器等电路部分。 对于电
动自行车来说， 机械部分的维修是传统常
规修理部分， 一般的自行车修理店都可以
处理， 而且这些机械部分远不如电路部分
故障复杂、故障率高，因此这是一项专门的
技术系统。

个人创业者介入这个行业， 首先要过
的就是技术关， 需要在专业的培训机构接

受理论培训并进行技术实践。表面来看，电
动自行车的电路并不算十分复杂， 一般来
说，三天时间可以做全部拆装，基本掌握，
但是由于故障情况较多，一般来说，要较长
时间实习操作才可初步具备开店能力，真
正的成熟修理工肯定需要更长的市场锤

炼。由于修理是实践性很强的技术，但是电
动自行车的维修又没有几年时间， 因此目
前好的专业技术人员可谓市场奇缺。

理论上说， 一个电动车修理店应该需
要很强的后续支持， 这种支持包括技术上
的支持，也就是相关技术人员的即时帮助，
尤其是最初介入行业的新的从业者， 没有
技术的后续支持会遇到很大的经营难度。

除了技术的支持之外， 一个电动车修
理店还应得到可靠的设备、配件的支持。所
以，根据这些情况分析，电动自行车修理如
果有好的连锁经营系统， 应该可以解决这
些问题。所以从可行性上看，连锁经营应该
是电动车修理的比较理想的经营形式。

从连锁总部的经营赢利分析看， 连锁
经营可以解决网店辐射的问题。 因为电动
自行车的维修原则是就近维修， 只有提供
更方便、 更多的修理店才可以实施更有效
率的经营活动， 也利于整体经营规划。 比
如， 有的公司在经营中采用了亲情服务卡
的形式， 使得电动自行车持卡者可在公司
的任意网点进行维修， 提高了市场号召力
与品牌形象。

另外， 电动自行车修理连锁经营还可

管理者的最基本能力：有效沟通。
———英国管理学家 L·威尔德
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以降低采购成本，提升赢利空间。统一店面
形象、统一配件，统一服装等设计也使得店
面的专业感觉体现得淋漓尽致。

行业修理： 暴利滋生的温床电动自行
车修理行业之所以引走很多投资者关注的

个重要原因在于， 这个行业目前还处于启
动期，这一时期的最大特点就是行业暴利。

电动自行车市场最初的暴利在于卖电

动自行车， 而现在这个暴利已经转移到了
电动自行车修理上。其内在原因并不复杂，
在此前的修理市场上没有可参考的标准，
因此电动自行车修理一起手就给人以漫天

要价的感觉。经常可以看到的情况是，顾客
到修理店修车， 维修人员张嘴就要 80 元、

100 元， 消费者也并不清楚这个价格到底
意味着什么。 这种修理市场的不透明将随
着行业的逐步发展和规范被克服， 但是可
以预见，在未来的两三年内，暴利仍将持续
很长的一段时间。 介入电动自行车修理这

一行业的，一般来说，首先包括电动自行车
销售者，他们最有可能介入这个行业，也最
有可能成为最大赢家。

电动车概念是：电池驱动的车辆。电动
自行车、 电动三轮车是目前市场上普及的
车辆，国家提倡环保节能，国际油价有增无
减， 电动汽车在各大城市已经有厂投资生
产，它将是发展的趋势。

2 万元左右可以开店，除此之外，如果
要开设一个 15~25 平方米左右的标准店，
把电动维修作为一个事业来经营。

市场前景

水质情况直接关乎每个人的健康 ，
这个想必已经众所周知， 现阶段我们的
自来水皆采用江水、湖水作为取水源。 由
于现在化工业及民用污染， 其水质情况
令人担忧，其中含有汞、铬等重金属将导
致脏器疾病。 氯仿、四氯化铁、苯、酚及各
类有机物将导致细胞突变。 自来水在经
过漫长的管道， 水中就含有大量的铁锈
和其他有机化合物杂质， 长期饮用必将

导致各种疾病，影响您和家人的健康。 如
何才能饮用到安全、 健康且经济的饮用
水呢？

一般来说， 家用的净水器活化过程
有四道工序： 第一道双向无纺布祛除泥
沙，铁锈等；第二道天然椰壳活性炭祛除
水中的残氯，有机物如农药、杀虫剂、漂
白粉、碳酸和水中氨气；第三道天然离子
石提供人体所需的多种矿物质， 使水变
得更加甘甜； 第四道双向无纺布彻底过
滤杂质让水更加纯净。

万能水龙头净水宝
□李 红

不善于倾听不同的声音，是管理者最大的疏忽。
———美国女企业家 玛丽·凯
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产品介绍

本产品和您见到的任何一款家用水

龙头净水器都完全不同， 五层超净过滤
并可更换滤芯，来自日本最新技术，已经
风靡日本的新一代家用净水宝———净水

卫士。

产品特点

1.五重超净过滤，媲美专业净水器。
不要拿混合过滤来比， 分层过滤和混合
过滤效果完全不同， 更高级更复杂的工
艺，两道双向无纺布，一道无纺布滤片，
（普通的只有一层无纺布）过滤效果更出
众。 天然离子石，净化矿化水的同时产生
负离子 ,更加健康。 超大容量的滤芯（高

37mm，直径 35mm），普通的只有 25mm
高，滤料更多，效果更好，使用时间更长，
是普通净水器没有的高配置。

2.经济实惠。它的价格是家用净水器
的几十分之一，更有优质可更换滤芯，更
经济环保。 普通净水器不可更换滤芯，您
是不是看着白白丢掉的外壳而可惜呢？
过滤一吨净水只需要 0.6 元，这么好的净
水器，您还等什么！

3. 日本最新工艺的 ABS 镀铬外壳，
不锈钢的质感， 和您家里的精美水龙头
匹配，相得益彰，更显美观大方。 和普通
净水龙头塑料外观比起,更显档次。

4.安装方便。 EVA 万能蛇口适合各
种常用水龙头， 不管您家里是老式水龙
头，还是新型的鹅颈龙头，都能完全融合
且牢固，EVA 防水胶圈， 防漏防溅更周
到，并能减缓水流，节约用水。

5. 爱美的女士都知道自来水里含氯
等对人体有害的物质，会让皮肤干涩、老
化， 而又有多少人能用纯净水洗脸刷牙
呢？ 五重超净过滤得新一代家用水龙头
净水宝，帮您做到水管一开，纯净矿泉水
自然来，贴心呵护爱美的您。

6.使用新一代家用龙头净水宝，洗菜
做饭，味道更香，洗脸刷牙，保护口腔 ,预
防疾病，方便携带。无论您是居家用,还是
外出旅游， 新一代家用净水宝是您最贴
心的水卫士，随时呵护您的健康。

注： 现本刊已开展该产品的邮购业
务，零售价 20 元。

邮购地址： 江西省南昌市蓼洲街 2
号附 1 号科技出版大厦《生意通》杂志社

330009
咨询电话：0791-6613547。

企业管理过去是沟通，现在是沟通，未来还是沟通。
———日本经营之神 松下幸之助
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爱情是人类最浪漫美好的情感 ，爱
情经济更是辐射在方方面面。 文中主人
公专门制作漂亮精美的“爱情证书”而成
就了财富梦。

空白“荣誉证书”变身

店老刘小姐板向笔者述说了制作
“爱情证书”的全过程：

先去文具批发市场买了一些封面和
内页都没字的证书， 然后找到一家制作
名片和宣传单的印刷烫金店， 让师傅在
红色封面和内页都烫上“爱情证书”四个
金色大字。 接着，到街边的雕刻店刻了一
枚“天长地久爱情协会”的印章，再去打
字店输入顾客提供的情话。 这样一改装，
“爱情证书”就真有点像模像样了。 刘小
姐还用一些漂亮的情侣卡通贴图， 将证
书内页装点得十分温馨浪漫， 而顾客只
需填上姓名和时间即可。

8 平方米小店即可起步
刚创业时， 刘小姐得知一个大学女

同学开了一间情侣饰品店， 但生意不是
很好，于是她提出合作，那个女同学立即
答应了。 那间情侣饰品店只有 8 平方米，
月租 1200 元，两人合租后，刘小姐在店
内摆了张桌子， 配上电脑和打印机就开
始“营业”了。

没想到， 刘小姐的小生意很快就做
起来了，平均每天能卖出 20 多本“爱情
证书”，每本销售价格在 5 至 20 元不等，

每本纯利润在 2 至 8 元之间， 这样她一
个月可以赚 3000 元左右，除去 600 元店
租以及其他杂费，她至少有 2000 元的纯
利润！

起初月收入近 5000
为了迎战几大情侣消费的旺季 ，刘

小姐费尽了心思。 首先，她直接找了一家
印刷烫金小厂， 专门订制了一批 4K、8K
和 12K 等不同规格和款式的 “爱情证
书 ”，不仅封面上印有 “爱情证书 ”四个
字，而且内页也印上了“天长地久爱情协
会”的印章和“×年×月×日”等字样。 这样
一来，她的“爱情证书”不仅样式精美，而
且制作成本也减少了许多， 利润空间自
然增大了。 然后，她和一些繁华地段的鲜
花店、情侣店、文具店、饰品店和纸艺店
等采取联合营销的方式， 让他们代销自
己精心制作的“爱情证书”。 结果，第一季
度刘小姐每个月都有将近 5000 元的收
入！

积累了一定的资金和经验后， 刘小
姐决定自己再单独开一家店铺。 “五一”
节前夕， 她在继续与同学合伙经营的基
础上，又单独新开了一间“最 Q 最炫情侣
礼品店”。 为了突出自己的特色，她在店
门口打出广告招牌 :“最新时尚———本店
为天下有情人颁发‘爱情证书’！ ”刘小姐
在新开的店里主要经营为顾客制作 “爱
情证书”的业务，同时也兼卖一些其他的

浪漫生意:
“爱情证书”年赚 20万

□孙文姬

好像理念是挺不值钱的东西，真正值钱的整合的东西，就是你创造的价值，这世界上没有优秀的理念，
只有脚踏实地的结果。

———佚名
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情侣小礼品。

设计上注重个性化

在男友的建议下， 刘小姐开始想办
法将“爱情证书”做得更加美观、独特。 一
次， 她在淘宝网上看到有人在卖一种名
叫“深深相印”的纪念手印泥。 于是她立
即联系该卖家，进了一批手印泥。 让情侣
顾客在“爱情证书”上留下各自的手印，
由于印泥有粉红、 粉蓝和橙色等多种颜
色， 顾客留下手印迹后既可使 “爱情证
书”变得鲜艳独特，又更能增进情侣们心
理上的亲密感，因此十分受欢迎。

渐渐地，刘小姐在“爱情证书”的设
计上越来越个性化。 有许多爱酷的小情
侣不喜欢那种 “荣誉证书” 式的红色本
子，觉得太死板、千篇一律，刘小姐便根
据他们的要求制作了各类卡通贺卡式的
彩色封面，内页的文字也风格不一，或直
白或含蓄，署名可用原名、昵称或绰号。
还有的情侣觉得证书内页的内容太少

了， 许靖虹就又推出了一种小画册式的
“豪华版爱情证书”，里面有多张内页，不
仅有文字和手印， 还可以配情侣照片和
卡通贴图等。

与婚恋机构合作

接下来，她与情侣俱乐部合作，对外
宣布了“天长地久爱情协会”的成立，并
免费吸收了数百名会员， 经常举办一些
派对活动。

在经过两个多月的调查和合作谈判
后， 她先后与 30 多家情侣娱乐场所、单
身俱乐部、交友中心和酒吧这样的“情侣
行业单位”建立了长期密切的合作关系。
后来， 她与一家婚恋交友公司就举行了
一场声势浩大的“同城相会”活动;又与一
家单身俱乐部共同策划了多次 “同楼觅
爱”的新潮交友活动。 而每次活动都必然
有单身男女配对成功,在他们确定开始恋
爱的时候就颁发一本精美的 “爱情证
书”。

新点子:出租家庭用品 本小利大
□孙 灿

在我国大、中城市都有大量的流动
人口 ，他们需要诸如被褥 、炊具 、电视
机、收录机一类的东西，所以家庭用品
出租有着很大的潜在市场。

在美国， 从大学生到公司的职员，
上百万的人只是短期的租用附有家具
的公寓，但大部分所谓附有家具的公寓
并不包括桌巾、盘碗或其他的餐具。 这
一点就构成了一个可赚钱的机会，这就
是家庭用品出租服务业。

只要有小投资就可以经营次业了。
刚开始只要有 10~20 套基本家庭用品，

等生意做稳后，可另外增加家庭电器产
品如吸尘器、电视机、音响等出租服务。
但这些电器最好易于携带，只有这样才
能便于顾客搬运及储存。

并不一定认为一定要找风险投资，能够自己走出来再找风险投资也不错，不一定一开始就要找。

———佚名
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现代妈妈们希望自己的宝宝漂亮可
爱，吸引别人羡慕的目光，但由于兼顾工
作与家庭， 无暇一针一线亲手给宝宝衣
服缝上名字条,新的商机就此诞生。

小朋友要上幼儿园了， 母亲们会在
每件衣服上绣上宝宝的名字。 你可能没
有想到， 这些宝宝名字条当中也大有商
机。

在广州白云区，外号糖果、熊猫和小
丫这三个不到 25 岁的女孩，在淘宝网上
开设了一间网店，专门销售特别名字条。
糖果告诉记者， 现代妈妈们希望自己的
宝宝漂亮可爱，吸引别人艳羡的目光，但
由于兼顾工作与家庭， 无暇一针一线亲
手给宝宝衣服缝上名字条：“因此我们的
经营特色是卡通图案免缝型名字条。 ”从
刚开始的无人问津， 到现时平均每日卖
出数十套名字条，三个女孩的“淘时尚”
名字条网店创业半年已经获得了市场认
可。

市场前景
宝宝名字条需求大

糖果、熊猫和小丫三个女孩，是一家
服装小店的合作伙伴。糖果告诉记者，当
初开设网店的想法很简单， 就是为了与
别人比一比网店的信任度。 “另外一个朋
友，他在淘宝网上开店卖衣服，我就说你

这个店卖的衣服不行。 朋友很不忿，反唇
相讥说要不你也开一家， 咱们比一比信
任度。 ”糖果禁不起朋友的激将法，于是
就答应了接受挑战。

可是，究竟开什么样的网店呢？ 擅长
缝纫的熊猫就建议， 不如做小朋友上幼
儿园用的名字条吧。

不少妈妈会遇到这样的情况， 孩子
在幼儿园寄宿， 衣服由学校、 幼儿园代
洗，如果没有名字条，放假回来时可能就
不知穿着哪个小朋友的衣服回来了，现
在老师都要求家长在每件衣服上绣上宝
宝名字。 糖果说：“试想一下，每个小朋友

宝宝商机:你想不到的赚钱花招
□舒 畅

短暂的激情是不值钱的，只有持久的激情才是赚钱的，而激情是不能受伤害的。尤其你的员工下班非常
累的情况下，再要读三个小时的书或者学习，你会把他们消耗掉，学习是无处不在，学习不一定坐下来，而是
去听、去看，从客户中学习。 ———佚名

11



…

本
小

意
生

上幼儿园都需要有名字条， 而且现在的
小朋友衣服这么多，商机多大啊！ ”

于是大半年前， 这三个女孩抱着玩
一玩的心态， 在淘宝网上开设了一家名
为“淘时尚”的名字条网店。

卡通图案与免缝制
要做就做出自己的特色。 传统的名

字条设计简单，一般为红白色，糖果说这
显然不能适应现代妈妈们的要求了。 “妈
妈们都会有一点点的虚荣心， 希望别人
夸赞自己的宝宝漂亮可爱， 希望其他孩
子羡慕自己的宝宝， 希望自己的宝宝在
幼儿园与众不同， 也希望名字条能更好
地配搭衣服。 ”于是，三个女孩决定，制作
维尼熊、小企鹅、吉尼兔、哆拉 A 梦等各
种卡通图案的名字条。

另一方面， 由于既要工作又要照顾
家庭， 现代妈妈对于宝宝用品的一个要
求是方便好用， 于是她们又引入了一种
免缝制技术， 让时间紧张的懒妈妈们用
熨斗把名字条烫在衣服上。

坚持薄利多销
记者发现，淘时尚网店中，卡通图案

名字条每套价格大多为 20~29 元， 当中
一般有 78 张或是 108 张名字条，每张名
字条可以用在一件衣服上。糖果说，维尼
熊名字条比较受欢迎， 价格为 25 元 58
张。

即便是有卡通图案以及免缝制的优
势，三个女孩依然坚持薄利多销。 “我们
的价格算起来，其实和传统的差不多。目
前市内 100 张的名字条， 大概是 10~15
元左右。 因此我们的利润其实很低。 ”糖
果说。

开店初期，小店几乎无人问津。 他们
的经营策略是在小区网站上多做宣传，
如今一些大型小区论坛上均有淘时尚小
店的宣传帖子。

靠质量与价格获得口碑后， 现在几
乎每天都有数十套的订单。 有一个白领
妈妈还一次订下了十多套卡通图案名字
条，让三个女孩激动不已。

投资分析
前期投入少但有风险

糖果告诉记者，开设这样一家网店，
其实并不需要什么前期投入。 “我们已经
有一台笔记本电脑， 平常在看店没客人
的时候就上网聊天。 在淘宝网上注册了
账户开网店后， 一般是客人下订单后再
买材料进行缝制。 ”

糖果认为，三个女孩的分工很重要。
“擅长女红的熊猫负责产品制作，小丫负
责财务以及网页设计， 现在网店上很漂
亮的动画都是由小丫搞掂。 ”擅长交际的
糖果则负责外务， 比如与客人进行沟通
以及发货等。 糖果说，与客人的交流技巧
很重要 ，“结婚后的女人与女孩不一样
了，比较精打细算有时候会较为苛刻，样
样事情都问得清清楚楚， 一定要保持良
好的服务态度。 ”

你是一个讲义气讲感情，但做生意有时候不是光靠义气感情。
———佚名
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保鲜膜是生活中常用的消耗

品 , 新鲜涂膜保鲜加工技术打破
了传统保鲜膜的弊端 , 保鲜效果
更优 ,且成本更低 ,适合于小本创
业办厂经营。

市场分析

近年来， 随着果蔬种类的增

加，产量的扩大，对果蔬的保鲜技

术提出了更高的要求。另外，随着

人们生活水平的提高， 消费者对

果蔬鲜度及食用安全性的要求也越来越

高。为此，一种常温下果蔬保鲜技术开发

成功。 此技术具有抑菌、抗氧化、保鲜护

色等功能， 可完全克服冷藏法果蔬的各

种弊端， 极易推广实施。 选择一个好项

目，事半功倍，搞常温下果蔬保鲜加工投

资小、成本低、利润高、竞争力强，有着广

阔的市场前景。
技术特点

1.无需设备投资。 果蔬涂膜保鲜是

在常温下进行，不需购置制冷设备，只需

具备相应容积的空房或地窖即可。

2.原料易购，安全可靠。 保鲜膜成分

都为无毒可直接食用的食品添加剂，各

地易购，价格低廉。

3.操作简单，保鲜期长。 将已用水清

洗干净的新鲜果蔬放入事先配制好的保

鲜剂中浸泡 3~5 分钟，取出后自然晾干，
果蔬表面即可形成一层半透气性、 透明

质保鲜膜。 成膜后的果蔬放入阴凉的房

屋或窖中，即可长期保鲜。 普通品种果蔬

保鲜期长达 5 个月以上， 即使难保鲜品

种（如荔枝、草莓等）保鲜期也达 2 个月
以上。

4.保鲜范围广，成本低廉。 此法适用

于各种果蔬产品的保鲜贮藏， 每公斤果

蔬保鲜成本仅为 3 分钱左右。
效益分析

以保鲜青椒为例： 夏秋季节每公斤

青椒购入价仅为 1 元， 而保鲜到春节前

后市场售价可达 6~7 元， 除去水分损失

及保鲜费用每公斤净利润为 5 元。 如建

一个年贮 5 万公斤的保鲜加工厂， 年利

润可达 25 万元。

开果蔬涂膜保鲜加工厂年利 25万
□王宝森
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他的多元化经营，它永远有一个到两个的永远赚钱，才开始进第三个。

———李嘉诚
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市场前景
随着人们生活水平的提高， 人们对

装饰品、艺术品的需求越来越大，越来越
高，对品种、工艺及绿色环保的要求越来
越明显。 具有个性化、创造性、造型新颖
独特的工艺品越来越受到关注。因此，利
用纸藤工艺技术加工纸藤品， 市场前途
无量。同时，如今人们的娱乐休闲时更讲
究情调， 投资办纸吧适合现代人特别是
年轻人的需要。 纸吧作为市场上一个全
新的更有创意的行业， 他会让你赚更多
的“新潮”钱。

产品特点
1.取材容易，变废为宝。 原材料可利

用过期的日历纸、广告纸及宣纸等纸张。
2.造型繁多，中西结合。 纸工艺品在

造型上可融入华夏五千年的古老神秘文
化， 也可采用西方现代夸张、 大胆的手
法。

3.人性化。 纸工艺品全手工操作，每
件都是独一无二， 同时凭个人的灵感及
意念可随意创造造型、花色等系列产品。

4.新颖性。 常见工艺品有玻璃式、陶
瓷式、水晶式、木纹式、石头式等硬性材
料做成， 而用纸做的工艺品在国内尚属
首次，其用材款式新、奇、特。

5.它具有环保（可利用废弃纸张）、不
易破碎、 陈设独特 （半圆花瓶可挂在墙
上、四分之一圆花瓶可放挂墙角阴处）等

开间纸艺坊 让你赚“新潮”钱
□於振南
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我希望每一个人，都来用我的产品和服务，那是不可能的。定位一定要准确，你才能做好。所以我给所有
的创业者，包括你一个建议，少做就是多做，不要贪多，把它做精、做透很重要。

———佚名
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特点。

投资分析
纸工艺品是一种投资少的项目。 在

生产加工过程中， 主要是纸张和生产者
的双手， 并不需要大量的资金来购买原
材料和机械设备等配套设施。

1.设备投资：无需专门专业设备，只
需一些少量的工具。如：剪刀、胶水、裁纸
刀等，投资几十元即可。

2.材料投资：纸张一个月 500 张（含
白纸 、彩纸 ）左右 ，每张 0.2 元左右 ，计
0.2×500=100 元。

3.场地投资 ：前期可不作场地的专
门投资， 使用自家的客厅和房间即可加
工生产。

利润分析
1.生产制作：以半圆挂壁花瓶为例，

每人每天可制作 4 个， 每个在市场的售
价为 30~50 元，即产值 120~140 元，每个
月用纸 20~25 元， 共 80~100 张， 成本
0.2×（80-100），即 16～20 元。

2.从中国香港和中国澳门三家休闲
吧经营实例来看，其纯收入在 3 万元/月
以上。当然两地消费水平高于内地，以此
类推，每月收 8000～1 万元左右。 其满足
现代人在快节奏、高压力情况下放松自我、
实现自我。在休闲娱乐的同时自己动手、动
脑完成的作品，油然而生一种成就感。

风险分析
1.设备只须投资几十元。
2.原材料纸张只有几十元。
3.纸工艺品市场空白 ，市场的容量

较大，而工艺品市场是一个成熟的市场，

其发展前途可观。

营销市场
1.加工制作：面对各礼品店、工艺品

店、花店、手工艺品批发市场及各商场超
市礼品工艺品专柜。

2.自助吧（纸吧）：可满足“新新人类”
及休闲娱乐派（金领、白领及其他中高收
的群体）。

3.老年人市场：中国逐步步入老年人
化， 老年人的生活和娱乐逐渐引起世人
的关注， 纸工艺品可以让他们在休闲之
余体会到更大的乐趣， 也可以制作的同
时陶冶情操，充实其生活的分分秒秒。

4.学生市场：随着教育的多元化，社
会对学生的要求从动脑转化到动手能
力，对学生的操作能力日益加强，因而对
手工制作课的要求也相应加强， 纸工艺
品是一种新颖且环保型的手工制作项
目，在学校有很大的发展前景。

综合评定
工艺品是一种新型环保的工艺品，

其市场空间大、投资少、无风险、高回报
的项目。不管是作为创业还是休闲，都是
一个极具有发展潜力的项目。 你可以在
创业中锻炼自己， 也可以在休闲中提高
自我。
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碰上一个强大的对手，我觉得你应该做的是，不去挑战它，而是去弥补它。 做它做不到的，去服务好它，
先求生存再求战，这是所有商场的基本规律。 你还没站稳脚就跟人挑战，你一定要输。 永远是先生存，再求
战。 这样可能赢的机会就越来越大。 ———佚名
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