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开篇之初，请允许我向选择此书的各位读

者表达最衷心的感谢。你对本书的投资表明你

相信我能够帮助你创建惊人的回报和无比成

功的网络业务。

与此同时，你也对自己做出了一个承诺。

对于你的这一承诺及信任，我倍加重视。我希

望本书能够帮助你实现自己的承诺，并为你带

来更多的收获。实际上，我相信本书中的信息

将为你提供现有最清楚、最全面的网络营销

及业务蓝图。

使用本书有窍门

在阅读第一部分并从中获得知识的时候，

你要明白该书所要讲述的不仅仅是一个男人的

成功故事，它也蕴藏着你未来的传奇故事。我

的自传是为了向各位说明，我是一个普普通通

的人，但这并非本书的宗旨。你会读到我在成

功之路上的起起落落，还有———好吧———我有

点自吹自擂了。不管怎样，我不希望各位认为

本书中所谈到的业务原则仅对我适用。这些都

是最核心的原则及系统，对任何人均适用。我

的故事只是为了强调一个事实：如果我能够取

得成功，那么各位同样也可以。

本书第二部分则是一幅百万美元蓝图分解

图，教你如何抓住互联网上恭候多时的致富盈

利机遇。不论你是一个毫无经验的新手，希望

导 航
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白手起家，还是经验老到的行家，希望得到巨额利润，本书都将引领你学会创业

的基本原则，创造自己的互联网业务利润。

一口气读懂何谓互联网业务

本质上，互联网业务即一切在互联网上提供商品或服务的业务。潜在客户访

问你的页面，并在线购买产品，省却了访问实体店的麻烦。同时，互联网也是一

种市场媒介。几乎所有公认的线下商务及市场原则都适用于在线交易。线下及在

线营销仅有的区别在于，在线业务的交易过程更加迅速，成本更低，操作更为简

易。对一般人而言，网络营销极为简易迅速，高效低廉。

同时，你还需要了解网络是一条信息高速通道，这也是人们上网的主要原因

之一。人们希望能够找到帮助他们解决问题的信息。基于信息的业务同其他业务

基本相同，但信息商家要关注无形商品，例如，在线书籍、软件、会员或者服务

网站等。换句话说，相比实物而言，我们更关注的是数字市场。但是不论怎样，

起决定性作用的并非你在线出售的商品，而是你出售商品的这个媒体平台———互

联网。不论你是想出售电子图书还是网球鞋，长远来看这都不重要。重要的是，

你需要明白网络营销是由信息所驱动的。基本营销原则在此适用，但是这些原则

实施起来略有不同。在接下来的几章中我们将详细探讨信息的方方面面。

网络业务的两种核心模式

网络业务有多种模式，但是在线业务交易仅有两种核心模式。

1）直接所有者，即我们所知的商家或产品所有者。
2）第三方所有者，也就是联盟销售。
换句话说，如果你出售的是自己的产品，并一手处理一切支付程序、客户服

务、递送服务等，那么你就是一位业主。如果你是通过推荐出售其他人的产品，

即你推荐客户登陆商家的销售网页，但是并不参与支付或者产品递送，那么你就

是一位成员。我之所以指出这两种模式的区别是想告诉你，网络营销方式（及赚

2
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钱方式）有很多。你无须非得拥有自己的产品才能够涉足网络业务。但是，最终

你总会希望在这两种模式的基础上创建自己的业务，因为只有这样你的收入才会

飞速增长。从本书中你将学到适用于这两种模式的原则。

本书将教给你什么

每一位成功的企业家都接受过某种业务培训。这种培训可能来自曾经的工

作、教学课程、导师，或者仅仅从一开始便纵身跳入商海，一路成长———总有某

个时候，培训能够应用于实际。不论你是否打算开始创建自己的业务，或者已经

在这个领域有了很深的阅历，本书将教会你如何从信息营销的视角搜索与创造，

并从网络业务获利。以下是有关你将学到的一些知识的概要：

1）市场调研。
人们在网上寻找什么？他们想购买什么？

2）市场定位。
容易打入何种市场？哪种市场最有盈利潜力？

3）产品定位。
应该通过哪些产品来满足市场需求？

4）报价定位。
怎样在市场内合理报价？

5）访问量。
怎样才能让自己的报价走在市场前列？

6）创造优势及跟进。
怎样才能把我的市场前景（潜在客户）做成一张邮件清单？一旦引起他们的

注意，我该如何向他们报价？

7）后端。
如何创建额外报价“后端”系统，从而增加收入，有助于业务的长期盈利及

壮大？

3
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8）自动化。
怎样才能将大多数业务转化为自动化操作，这样不需过多的额外工作便可以

使其自行运作，为我赚钱？

9）复制。
上述知识表明了任何业务都必须面对的问题———线下或在线———但是我的百

万美元蓝图向你展示的是作为网络商家应该如何处理这些问题。

本书不会教给你什么

熟练应用网络业务需要你拥有额外的技巧。我能教给你基础知识，但是却无

法在以下方面为各位深入讲解：

1）如何创建吸引人的网站。
2）如何撰写全宇宙最棒的销售文案。
3）如何掌握点击支付广告引擎。
4）如何解决网络主机、自动回复等技术问题。
我十分乐意能够在此向各位解说有关信息。但问题在于，这里的任何一个话

题都复杂到足够单独写一本书。在本书背面你将找到一些好用的关键术语词

汇———对关键市场理念理解、对网络工具的了解、成功蓝图实施的一些所需术

语。你还将找到有关撰写博客和有效销售文案的额外章节。如果你发现自己还是

无法完全理解掌握的话，那么就下决心接受其他所需的培训吧。例如，如果你对

计算机的使用不是十分熟练，那么可能会希望补上几节计算机课程。如果你对自

己的电脑都感到害怕的话，那么你将无法成为网络业务的成功者。

如果你想要获得有关文案撰写、网站设计，或者建立支付广告账户的帮助，

你也需要在这些领域获得额外培训。网上有足够的免费信息教授相关方面的技

巧，这些信息都是世界第一流的，选择一个你可以信赖的培训产品。

即使你已经了解了这些基本知识，我敢说你尚不能在此道上轻车熟路。我也

一样。但是首先，在你开启自己的成功旅程之前，请让我强调你需要了解的最重

4
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要的一点———决胜心态。

赢在决胜心态

如果你长期以来都跟着我学习营销，那么你就会了解我总是谈到决胜心态。

当你踏足商海之时，拥有正确的心态是至关重要的。这一因素，能够决定你成功

与否。那么，什么才是正确的心态呢？那就是你要相信成功的愿景，永远不要让

失败的想法进入大脑。记住：如果你真的有志实现我在本书中描绘的蓝图，那一

旦时机成熟，你就会成功。

同其他业务一样，若想使你的网络业务繁荣起来必然会耗费你大量的时间和

资金。也许你赚取了第一个一百万之后就可以一觉睡到自然醒，穿着睡衣悠闲工

作了———但是现在，你得起床、穿衣服、忙起来。用一种职业的心态打理你的业

务。将这幅蓝图置于手中，你已经迈出了第一步。现在就对自己许下承诺，研究

本书，然后毫不犹豫地在真实世界中予以实践。你已经成功了一半，而我也做好

准备带你走完剩下的旅程。让我们起程吧！

5
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1 973年 6月 25日，我出生于新加坡一个中产阶级的四口之家。我的父
母辛勤工作，为这个家庭提供最好的保障，可是或许他们的结合本身就

是一种错误。遗憾的是他们并没能较好地调解彼此间的冲突，最终在我上小学的

时候分开了。

就是在那时，我决定开始我的第一份工作，并决定在课余时间做兼职。这种

经历为我注入了一种很强的工作责任心，并在很早便教会我如何正确理解金钱的

价值。虽然那时我有一点工作狂———现在也是如此。我希望自己能够享受工作，

与此同时，这份工作又能够使我变得富有。

当我考大学时，我选择了新加坡管理学院（Singapore Institute of Management），
就是在这所大学里，我获得了管理学学士学位。我估计自己会在某个大公司一路

打拼下去，就算不能立即富起来，至少也能够为我的家庭赢得一份还算不错的中

等收入。那时对于生活会把我带向何方，我没有任何概念……

第一章 创富之旅，风雨无阻
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屡战屡败，潦倒之极

记忆追溯到 1997 年：我刚从大学毕业，在索尼音乐新加坡分公司（Sony
Music Entertainment）谋到一份市场营销的工作。做了大概一年，我离开索尼去了
第一通信公司（Mobile One）———新加坡最顶尖的通信服务供应商。当时我刚刚结

婚，并且也十分乐意赚钱养活我的新家庭，我还在我的爱好上花费了大量的时间。

我是个痴迷于吉他演奏的人，并且还愿意写歌。所以我打算出售几首我写的歌。

在 1997年，互联网这一产业真正开始腾飞。对我而言，将音乐放在网络上
使其面对更广大的听众是个十分符合逻辑的想法。换句话说，我对互联网营销很

感兴趣，但是却压根没想到要开展网上业务。后来我开始访问一些不同的网站以

学习如何售卖我写的歌，直到那时，我才遇到一些潜在的赚钱资讯与机遇。

“这是否会成为我致富的机会？”我心中臆想着。但我从来不半途而废，于是

我义无反顾地开始了自己的创业之旅。从 1997年到 2002年，我花费工作以外的
一切时间学习如何在互联网上赚钱。这就意味着我要在 7∶00起床去做我的全职
工作，然后在晚上 11∶00到凌晨 3∶00将自己与世隔绝，尽一切可能让我的业
务运转起来。

不幸的是，头几年的网上业务并没能给我带来乞丐变富翁的奇迹，我曾经那

么逼真地梦想过那样的景象，可梦想一点也没能照进现实。实际上我对于从哪儿

开始没有任何概念，也不知道我到底想经营何种业务。

整整五年，我混沌地度过无数煎熬的白天和那些漫漫长夜，几乎没有时间和

我的家人在一起。我最开始参与的几个“业务冒险”诈骗了我几千美元。可是我

拒绝放弃，持续为不同的想法投入更多的资金。我买回了所有有关网上创业的书

和教程，希望有人最终能够告诉我在网上赚钱的秘诀。

各位想不想猜一下我在这上面花了多少钱呢？确保你坐稳了……我花了将近

5万美元试图寻找开启这扇大门的钥匙，我孤注一掷、绞尽脑汁地想要获得经济
上的自由……那 5万美元的大部分是我用信用卡支付的。我的妻子对此异常恼
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第 1部分 我的成功故事，也将是你的传奇

火，这还是说轻了。所有那些信用卡的账单利息迅速增长，我们的还款速度被远

远甩在了后面。当时的情况真的十分惨淡，难以用文字来表达。

我的自信心迅速消退，我迫切地想要证明给每一个人———特别是我自己———

这种“网络的东西”不仅仅只是一个梦。我独自度过了无数个不眠之夜，常常以

泪洗面，并且感觉自己被身边所有人孤立。我一遍又一遍地自问：“为什么？为

什么我就做不到？我错过了什么？”

专注的力量

往往在最最黑暗无光的时刻，我们能看清楚前进的路……

我的转折在 2002年的一个夜晚到来。我又一次熬夜点灯思考，并自问如何
才能走出我一手创造的这个烂摊子。我已经有点准备认输了，可是我过于执拗，

就是不肯放弃———就算在一场看上去彻头彻尾的灾难面前也是如此。我必须承认

那些耗费 5万美元，历时 5年的“教育”并非完全一文不值。实际上我学会了许
多宝贵的技能，并且明白了几乎一切有关网络业务的主要模式。

例如，我知道我需要确定一个可回报的目标市场，针对该市场的各种方案。

我明白我还需要驱动该市场访问量流向我的报价，并且需要前台产品和跟进系

统就位。

终于我想到了：我什么都不缺了！就在那一瞬间，我意识到自己应该做什

么，可是却没有去做。我没有努力工作将那些知识应用在实际中，而只是不断汲

取各种一夜致富的炒作故事。在某种程度上我仍旧相信自己所要做的就是创建一

个网站，放上几个按键，然后等待着客户在某种无形的、吸铁石一般的动力下源

源不断地到来。现在事实却是，当你已经有了成功的业务后，这种情况的产生可

以如此简单。一旦你付出辛勤的努力，创造一个现存的客户数据库，你便做到

了。但是，首先你必须像对待真实的生意那样对待网上业务。这便是我的问题。

我一直将生意当作一种爱好来经营。我没能够应用网络营销中最为基本的理

念———比如创立目标市场，制订清晰策略，最为重要的是，遵循一个已经被证实
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的体系。并不是这个体系令我失败；而自始至终遵循这个体系才是我的失败。

我缺乏的是专注。我认识到若想成功，我所需要的关键点就是专注，以及根

据我已经学到的知识采取行动。这些年来我所读过的那些价值上千美元的材料已

经向我展示了所有被检验过的业务模式。我所需要的只是选择其中的某一种，然

后专注于这种模式。发现了这一点，我重新调整了自己走向成功的方式。

我将联盟营销作为我所专注的业务模式，并开始将我的精力集中起来，全身

心地投入其中。没过多久形势便开始好转。我成功做成了第一笔网上营销。相信

我，一旦成功，你的第一笔生意将给你这个世界上最美妙的感觉，特别是这第一

笔生意已经酝酿了多年！然后生意便接踵而至。一开始接到生意的速度还比较

慢，但是最终我将生意做大做好了。没有人再质疑我的网络营销能力了———哪怕

是我自己也不能。

我的成功故事，也将是你的传奇

在经历了 2002年那一次茅塞顿开的经历后，我便开始勇往直前。通过专注
于这一经过验证的系统，并对其合理利用，我的收入开始急速增长，也开始得意

地回想那些欠债的日子究竟是多久以前的事了呢？

首先，在几乎所有我曾经推销过的网络联盟项目中，我已经成为最盈利的联

盟。我提供的许多信息产品极为畅销。现在我拥有并经营着超过十家盈利的网

站，包括以下几个，你也可以自己登陆查看：

荫 http：//www.MyFreeWebsiteBuilder.com
荫 http：//www.AutopilotProfits.com
荫 http：//www.SuperAffiliates.com
荫 http：//www.WorkingFromHome.com
每一个网站都在继续自动为我带来利润，差不多每个月的进账都是 5位数。

但是这种事情并非一夜之间就发生的。每一个网站都是我学习曲线上的一点，每

一个都是将想法转化为现实的结果。这些网站中，有些出售个人产品，有些则是
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会员网站，能够创造后续收入。我可以告诉大家一个秘密：在这些网站中，没有

一个能够单独创造我现在所拥有的财富。是长期以来所有这些网站的收入积累才

创造了如今每月 5位数的收入。
在 2006年新加坡举办的世界互联网营销峰会上，我被授予有史以来第一个世界

互联网挑战奖。在那场大会上，我在现场观众和上千名与会者面前，在没有准备的情

况下从零开始，完成一笔业务……并在接下来的 72个小时内创造了 5位数的销量！
接着在 2007年举办的新加坡世界互联网超级峰会上，我成了唯一一名来自

新加坡当地的演讲者。这是全世界有史以来最大的网络业务盛会，与会者超过了

3500人。在这次盛会中，我受到了热烈的欢迎，并被观众评为最受欢迎演讲人！
成功的一项好处是我和妻子可以畅游世界上几乎任何一个地方。去年夏天当

我去加利福尼亚参加一个营销研讨会的时候，我们终于有机会参观好莱坞的环球

影城（Universal Studio）了。每当想远离新加坡的那些日常事务，我们就可以去
一个不同气候、不同文化的地方度假。

但最为重要的是，我的家庭从此有了安全感，妻子和我也有更多的时间可以

和孩子们在一起。

我们所获得的财富远超过我们最大胆的梦想，我们将这一切归功于网络业务。

疯狂的是，在做到这一切的同时，我的主要市场是那些英语消费者，而英语

甚至不是我的母语。我已经向各位展示了我所做事情的冰山一角———我尚未说明

我是如何将第一个一百万美元的产品投放市场的。我们马上就会涉及那个话题，

现在我想让各位明白的是，你同样能够做到这一切。

或许一辆豪华车或者完美假日并不是你追逐的地位象征，但是我敢说总有什

么东西是你所向往的。一座新房子？一台新奇的平板电视机？按摩浴缸？或者其

他什么无形的东西，比如孩子们能够接受更好的教育？拥有足够的时间可供你追

逐运动或者艺术梦想？一个美好的提前退休计划？当你专注于创建强大的业务

时，这些事情都可以按时到来。在下一章里我将要向大家讲述的故事也可以成为

你将要创造的传奇。
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