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序  走进威客的世界 

你想过下面这样的工作方式没有？ 

平时在家里，早上睡到 10 点起床，刷牙洗脸，泡上一杯咖啡，然后打开笔记本电脑

开始工作。可以随时休息，也可以随时进入工作状态，工作地点和时间由你自己说了算，

只要一台笔记本电脑，便可从事任何你感兴趣的工作。这份工作可能是设计一本画册，帮

客户建一个网站，写一段程序，画一段动漫，甚至起个名字，只要你有兴趣并有这个能力，

都可以去参与。最后就是等着中标后收钱。 

对，这就是大家俗称的 SOHO（在家办公）一族，但在之前的 SOHO一族不够庞大，

最大的原因就是客户不够集中，单凭个人的力量很难在网上找到足够数量的客户，而威客

的出现则弥补了这一缺陷。 

威客是利用互联网进行知识管理的网络创新模式。威客英译为Witkey（智慧的钥匙），

这个词也是中国首创，最早是由中国科学院一位叫刘锋的研究生提出。2005年，刘锋开始

建立一个互联网网站，将中国科学院的专家资源、科技成果与企业的科技难题对接起来。

在建设网站的过程中，刘锋发现通过互联网解决问题并让解决者获得报酬是互联网一个全

新的领域，于是发明了威客这种模式。 

只要你有一技之长，比如你擅长编程、平面设计、网页美工，甚至起名、文案这样的

业务，都可以在威客网上找到相应的任务，选择你最有兴趣的去参与竞标，通过中标得到

赏金。现在国内已有威客超过 5000万人，这些人通过做威客、参与任务解决自己的就业；

也有越来越多的企业认识到服务外包的威力，把任务外包给分散在全国各地的威客来制作，

最终形成一个庞大的服务市场。 

威客的世界，不讲文凭，不讲辈分，只讲能力。如果你相信自己是一个勤奋的人，就

请成为我们中的一员吧，威客将会成为 21世纪最流行的词汇之一。 

任何环境，任何地点，任何时间，我们都能工作，这就是我们追求的威客生活。 

 

 

 

重庆猪八戒网络有限公司总裁 朱明跃 

2010年 4月 



 

 

前言  关于这本书 

这本书的策划花了我们前后大半年的时间，从第一次有这个念头，到今天各位读者拿

到这本书，一路走来，不易。 

作为国内威客的先驱，猪八戒网本身也经历了从个人网站，发展到一个成熟的商业网

站的过程。而威客这一群体，也从 5 年前的数十万人，发展到今年的 5000 多万人。这个速

度不可谓不快，发展的方向也远远超出了我们早期的预计。 

在我们经营威客网站的时候，经常接到一些热心会员给我们发来的电子邮件，里面讲

述的是他成为威客后，在猪八戒网站上赚到了两块钱，非常兴奋地与我们分享他的快乐。

还记得有位叫“重庆安妮”的会员曾讲到她在猪八戒网上，参加一家企业发布的计件类任

务，中了 2.5 元的赏金，激动得“一个夜晚没有睡好觉”。后来，“重庆安妮”给我们发邮

件，里面讲她从小到大的 22 年里，从来都是只知道从家里索取，不断地索取，所有的钱都

是家里人给，没有靠自己的能力在社会上挣过一分钱。现在有了猪八戒网这样的威客平台，

让所有人都可以同台竞技，她则通过一个任务的参与，赚到了人生中的第一笔钱，因此激

动万分。 

在收到这封邮件时，我的内心既为她高兴，也有些沉重。高兴的是因为有了威客这个

平台，让她的价值得到了实现，沉重的是还有更多的网民，因为现实环境的局限，就业、

打工都被学历、教育背景这样的名头束缚着，失去了更多发挥自己聪明才智的机会，还有

更多有能力的人，因为没有机会，默默地做着现在的工作。 

我们在经营威客网站的同时，每一天都在思考这个问题：如果中国有一技之长的网民，

都能投身来做威客，那么将是多么大一个就业市场，将让多少真正有能力的人脱颖而出啊！

特别是在经济危机的今天，我们需要更多的就业机会，为更多的企业节约开销。 

这是我们肩负的责任。但与之尴尬的是，虽然威客这个行业在中国发展了 5 年的时间，

但市面上仍然没有一本关于威客介绍的书籍。为了让更多的人了解威客，了解服务外包，

了解如何在网上凭借自己的一技之长真正实现工作梦想（不仅仅是赚钱，而是工作），最终

促使我们要出版这样一本书。 

而这本书的本身，也是一个威客故事，先后有 50 多位来自全国各地的威客参与，我

们通过外包的方式，把这本书的所有章节外包给大家，最终再统一汇总。因此，这本书产

生的过程，就是一个最佳的威客成功案例。 

这是中国第一本讲述威客入门的书，希望能有更多的朋友，有一技之长的朋友，加入

到威客的行列中来，真正改变我们的工作方式，真正让中国创意为全世界服务。 

 

 

重庆猪八戒网络有限公司副总裁 丁然 

2010 年 4 月 
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第 1 章 

成为威客会员 

猪八戒网是一个虚拟的世界，也是一个现实的社会，一个可以凭借自己能

力赚钱的社会。这个社会是依照现实生活、工作模式所构造的。本章主要介绍

如何注册猪八戒网，这是进入威客领域的第一步，其中包含了 7 个小节，除了

第 7 小节威客自述成长故事外，其余每个小节都详细讲述了成为威客会员需要

进行的步骤和注意的事项。希望阅读本章能为大家在猪八戒网之旅带来幸运钥

匙，打开通向成功的大门！ 
 
○ 成为猪八戒网会员 

○ 成为“诚付宝”会员 

○ 开通支付宝账号 

○ 开通网络银行账号 

○ 修改猪八戒网密码 

○ 修改猪八戒网账号 

○ 威客自述成长故事 
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1.1  成为猪八戒网会员 

我们可以把猪八戒网想象成一个工作平台，一个工作机会的大集市，在这里可以根据

自己的能力，接各种企业的订单和任务，这里有取之不尽的各种任务类型，只要你有一技

之长，只要你够勤奋和努力，就一定能在这里赚取到属于自己的一份工资。 

而进入这个超级工作平台的门槛，就是必须拥有会员身份，现在就让我们成为会员进

入猪八戒网“工作”，享受真正的在家工作带来的乐趣吧！ 

1.1.1  登录猪八戒网 

要成为猪八戒网会员，不需花一分钱，并且程序非常简单。 

（1）在浏览器里用键盘输入：http://www.zhubajie.com，登录猪八戒网。 

（2）在图 1-1 右上方单击“免费注册”，就进入了注册界面（如图 1-2 所示）。 

 

 
嘿嘿，看到没，就

是这个小小的链

接喔，进入威客世

界的大门 

 

图 1-1  猪八戒网注册页面 

 

图 1-2  会员注册页面 
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1.1.2  填写注册信息 

这里首先要输入登录名，就是你在猪八戒网上进行自由工作的姓名，这个名字最好用

你喜欢并能牢记的中文名，如图 1-3（a）所示。会员名由 4～15 个字符组成，一个汉字为

两个字符。取名一定要慎重，因为这个登录名一旦注册成功，就不能修改了。现在我们输

入会员名：威客新新人类，如图 1-3（b）所示。 

然后填写密码，就像每个地方都要有一个进入证一样，在猪八戒网上的进入证就是密

码，它是进入猪八戒网工作平台的唯一钥匙，注册会员就需要设定一个密码，如图 1-3（c）

所示。这个密码一定要设置好，不要过于简单，像什么“12345”或和用户名一样的就不行，

很容易被别人猜出，有安全危险，所以密码最好包括英文和字符串。 

接下来需要用户填写一个常用的邮箱，填写完后单击“注册”按钮即可，如图 1-3（d）

所示。注册成功界面如图 1-3（e）所示，现在威客征途就要启程了！ 

 
（a）填写登录名 

 
 

嘿嘿，暗自高兴一下，

这个名字还没有被注

册呢 
 

（b）登录名注册成功 

 
 

哇，好强大，我只设置了

几个简单的字符，网站就

能自动判断我的密码设置

得太弱，嗯，看来我要设

置复杂点才行呢，嘿嘿，

让你们都猜不到 
 

（c）设置密码 

   
    （d）单击“注册”按钮                （e）注册成功                      （f）设置分类 

图 1-3  填写注册信息 
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下面就是进行人才分类，可以根据自己的实际情况对自己进行分类，这样做的好处是

以后如果有客户要找这个行业里的人才，说不定就能直接找到你了，所以选择分类是很有

必要的！ 
 

温馨小提醒： 

（1）用户名尽可能用中文，很多朋友可能觉得英文很酷很时尚，但中文通俗易懂，更

容易记忆； 

（2）密码一定要设置得相对复杂，不易被人猜中，否则以后钱被盗就糟糕了。 

1.2  成为“诚付宝”会员 

注册成功了，怀着兴奋的心情，马上开始寻找我们的第一桶金吧。这时一个任务编号

为 22864 的 Logo 设计任务进入我的视线，细心查看了任务发布者的要求，并根据这些要

求展开了初步设计，按要求提交设计方案后，就吸引了任务发布者的兴趣。经过多次沟通

修改，终于满足任务发布者提出的要求，确定我中标，这成为我来到猪八戒威客网的第一

个中标的稿件。没想到我注册猪八戒网后提交的第一个任务，就得到了众威客们梦寐以求

的第一桶金，心情异常兴奋。中标并提交源文件后，任务发布者也在任务发布页面确定支

付赏金，高兴之余，也不免想到这些钱怎么拿到手呢？这时就需要依靠“诚付宝”了。 

1.2.1  什么是诚付宝 

诚付宝账户相当于用户托管在猪八戒网的个人存款账户，是连接服务交易双方的纽

带。猪八戒网诚付宝与支付宝、易宝、快钱等第三方中介平台合作，严守中立，使交易更

加诚信、安全。 

1.2.2  诚付宝有什么用 

对于威客，任务中标了，资金就会打入威客的诚付宝账户中；对于任务发布者，可以

将发布任务的资金通过银行或其他支付方式方便地打款到诚付宝账户中。 

1.2.3  如何注册诚付宝 

猪八戒将诚付宝进行了绑定，也就是说注册猪八戒网之后就已经同步开通了诚付宝，

如此方便，看来猪八戒的服务还是值得肯定的！如果没有注册猪八戒，能否注册诚付宝呢？

目前诚付宝只针对猪八戒网，因此，注册猪八戒是开通诚付宝的唯一方法。注册猪八戒方

法详见 1.1 节“成为猪八戒网会员”，在图 1-4 诚付宝首页也有注册链接，单击图 1-4 中的

1，2，3 处，即可注册猪八戒网会员。 
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图 1-4  诚付宝首页 

1.2.4  如何使用诚付宝 

1．诚付宝的使用方式 

诚付宝的首页地址为：http://pay.zhubajie.com/index.php，大家可以到这里查看。如果

已经登录了猪八戒，可以从“更多服务”中直接打开诚付宝，如图 1-5 所示。 

 

图 1-5 “我的猪八戒”页面 

图 1-6 所示是“诚付宝”首页，主要有 3 种功能：提现、付款和交易管理。下面通过

使用诚付宝的流程具体说说诚付宝的使用方法。 

注册好诚付宝就可以申请提现了，就是将诚付宝中的资金转账到你的银行账户，目前

支持支付宝提现，不过提现金额必须是 50 元（包括）以上，比如中标稿件是 100 元，扣除
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20%的网站佣金，剩余 80 元就可以提现了，当你成为金牌会员时只需要扣除 18%的网站       

佣金。 

 

图 1-6  诚付宝首页 

按照提示，向猪八戒网申请提现后，猪八戒网将在每周二、五统一进行转账，如果用

的是支付宝，当天就可以到账。其中招商银行、工商银行、建设银行、农业银行的账户会

在汇款当天晚一点到账，而中国银行、交通银行、光大银行、民生银行、中信银行、兴业

银行、华夏银行、上海浦东发展银行、中国邮政储蓄银行等账户会在汇款后的 3 个工作日

左右到账。 

若想成为金牌会员，则需要交一定的金额，这就要用到诚付宝的付款功能了。单击“我

要付款”，弹出如图 1-7 所示的页面，在充值金额内填入需要充值的资金数量，然后选择

使用的充值方法，单击“下一步”按钮（这里选择了支付宝支付）。 

 

图 1-7  诚付宝付款页面 

这时出现了支付宝支付确认页面，如图 1-8 所示。 

输入了支付宝密码，100 元立即进入我的诚付宝账户，我用诚付宝支付了半年的金牌

会员费用。有关金牌会员的详细情况将在第 6 章介绍。 
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