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前　　言

赢得财富，自古以来就是人类最热烈的梦想。

谁能想像，如果没有财富，人类的未来将会怎样？

未来就像伸向远方的不尽路，

路上有人类永无止息的渴望和理想。

要想满足我们的渴望，实现我们的理想，

我们就必须拥有财富。

财富是对勤劳和智慧的奖赏，

也是通向精神自由的桥梁。

财富是度量世俗成功的尺度。

财富使人能享受到世俗所能提供的最大快乐。

对于那些懂得致富法则的人来说，

财富从不匮乏。

也许你会说：“我也知道财富对生活很重要，我也在苦苦追寻着财

富，可到头来却总与财富无缘。”

那么是该翻开此书的时候了，因为要赚钱，学历高低不是问题、出

身贵贱不是问题、年龄大小不是问题、身材胖瘦不是问题、相貌美丑不

是问题……关键在于：你是否掌握了真正的 “钱道”。

我们知道，中国人和犹太人是世界上公认的最会赚钱的民族，而中

国人里会赚钱的又属温州人、广东人、山西人、安徽人、香港人、台湾

人。这些受世人瞩目的创富群体，获得了巨大的成功，是当之无愧的财

富代言人。他们的成功都可以归结为一点，就是创造或者掌握了世界上

最有价值的 “钱道”。
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所谓 “钱道”，既有赚钱的道理，也有赚钱的门道。它指导人们应

该如何理解财富，改变人们对金钱不正确的观念。它首先激发起人们追

求财富的雄心，然后再提供给这些雄心勃勃的人追求财富的方法，从而

到达财富的顶峰。

要想出类拔萃，你就一定不会平庸；要想创造财富，你就一定不会

贫穷；要想博学睿智，你就一定不会无知；要想拥抱成功，你就一定不

会落空。

你现在要做的就是：翻开此书，行动起来！

编　者
２００６年８月
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一、犹太人的钱道

“世界的钱，装在美国人的口袋里；而美国人的

钱，却装在犹太人口袋里。”犹太人为什么是世界上

公认的最会赚钱的人？犹太人为什么能赚钱？犹太人

又是怎样赚钱的？难道犹太人真的是上帝最宠爱的民

族吗？

本章不仅告诉你犹太人为什么能赚钱，还告诉你

犹太人是怎样赚钱的。想要成为一个成功的商人，就

要像犹太人那样，将赚钱的潜质充分挖掘出来；要像

犹太人那样，懂得充分利用各种合法的途径赚钱。



金钱是现实的上帝

金钱给人间以光明，金钱给众生以温暖。金钱让说坏

话的人舌头发硬，金钱让举起屠刀的人呆立发愣。金钱给

神购买了礼物，敲开了神那紧闭的门。

钱对犹太人来说，绝不仅止于财富的意义。钱居于生死之间，居于

他们生活的中心地位，是他们事业成功的标志。这样的钱必定已具有某

种 “神圣性”。钱本来就是为应付那些最好不要发生的事件而准备的，

钱的存在意味着这些事可以避免发生。所以赚钱、攒钱并不是为了满足

直接的需要，而是为了满足对安全的需要！至今在犹太人家庭中还有一

种习惯，留给子女的财产至少不应该比自己继承到的财产少。这种心愿

代表着犹太人对后辈的祝福。

犹太人的长期流散，使他们不可能鄙视金钱。因为每当形势紧张，

他们重新踏上出走之路时，钱是最便于他们携带的东西，也是他们保证

自己旅途中生存的最重要物品。

犹太人的宗教异端身份，也使他们不可能鄙视金钱。因为钱没有气

味没有色彩，是犹太人在同其他宗教教徒打交道时唯一不具异端色彩的

东西。

犹太人的寄居地位，也使他们不可能鄙视钱。因为他们原来就是用

钱才买下了在一个国家中生存的权利。犹太人缴纳的人头税和其他特别

税，名堂之多、税额之重，也是绝无仅有的。“犹太人若非自己在财政

方面的效用，早就被消灭殆尽了。”这是犹太人与非犹太人之间为数不

多的共识之一。犹太人在历史上数次惨遭灭国之祸，他们被迫流亡世界

各个国家。犹太人要想在当地生存就必须要缴纳各种高额的税金和说不
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清楚的捐税，甚至他们日常生活中的一举一动都要受制于他们所纳的捐

税。信奉同一宗教的人一起祈祷要纳税，结婚要纳税，生孩子要纳税，

连给死者举行葬礼也要纳税。假如他们少缴了什么税金，立即就会遭到

驱逐和屠杀。

犹太人的四散分布，也使他们不可能鄙视钱。因为钱是他们相互之

间彼此救济的最方便的形式。

犹太人的长期经商传统，也使他们不可能鄙视钱。因为尽管钱在别

人那里只是媒介和手段，但在商人那里，钱永远是每次商业活动的最终

争取目标，也是其成败的最终标准。

犹太人对金钱几乎到了顶礼膜拜的程度。在两千多年的流浪历史

中，他们没有自己的土地，也没有自己的国家。他们只能在异国他乡寄

居生存。他们唯一能掌握的便是通过商业经营赚来的钱。金钱对犹太人

来说无疑成了万能的上帝，它不但给犹太人生存的机会，而且能为犹太

人争得权力和地位。

他们流浪到各地，可以说没有权力、没有地位、没有尊严，但是他

们有钱。有了钱，他们就获得了统治者眼里的价值，也就获得了自己生

存的条件。只有金钱可以给他们提供一点保护，让他们感觉到安全。当

他们遭到各地统治者驱逐的时候，金钱可以换取别人的收留和保护；在

当地人发起反犹暴乱的时候，他们可以用金钱贿赂而求得一条生路；他

们外出做生意的时候遭到土匪的抢劫，钱可以赎回他们的性命。钱是必

不可少的东西。金钱对于犹太人来说，是他们能看得见的、摸得着的、

实实在在的 “上帝”，是可以永远保护自己，让自己平安的 “上帝”。金

钱，让世间的权势们都匍匐在他们的脚下，让犹太人能够真正地站立起

来，重新获得世人对他们的尊敬。

一位银行家的儿子获得博士学位后，改信了基督教。这件事深深地

伤了这位犹太教徒的心，尽管两个孙子经常来看他，他仍然闷闷不乐。

一天，银行家看到两个孙子在玩纸牌，便问他们在玩什么游戏。

“我们在玩银行家的钱。”孙子不假思索地说。

老头一听，喜形于色：“孙子身上仍然是我的血脉！”
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这个故事告诉我们，为了自己的发展，有些犹太人改信了基督教，

但是犹太人喜欢金钱、崇尚金钱的习惯却是丝毫也没有改变。

不论在古代还是现代，金钱在社会中的作用是不可低估的。犹太人

这样说：“富亲戚是近亲戚，穷亲戚是远亲戚。”犹太人的历史一再地验

证了这个事实。当他们没有金钱的时候，就处于社会的底层，人们都看

不起他们，说他们是 “犹太鬼”，他们走到哪里都会受到凌辱和压迫。

而等到他们有了钱，就可以和贵族平起平坐，让人们对他们钦慕和妒忌

不已。

犹太人终于认识到了：在社会中，没有钱的人注定是可怜的人，而

要获得尊严和尊敬就必须有钱。

在驻日本的联合国某司令部里，犹太士兵总是无端地受到多方的歧

视，根本没有尊严可谈。犹太士兵只要走过，白人士兵必然要满怀憎恨

而轻蔑地骂一声 “犹太鬼”，任何人都可以随便地挖苦犹太士兵一番，

而犹太士兵虽然恼火却无可奈何。

有个叫威尔逊的犹太人，由于他的军衔低微，因此更是受尽了白人

士兵和高级军官们的歧视。大家都看不起他，背地里经常议论他，他也

饱尝了人们对他的各种侮辱。但是他拥有犹太人智慧的头脑。一开始他

口袋里也没有钱，他就省吃俭用，积攒一小笔钱，然后把这笔钱借贷出

去。在白人士兵里花钱大手大脚的现象很普遍，他们总是等不到发薪水

的时候，就囊中羞涩了。他们看到威尔逊有钱，就迫不及待地向他借。

威尔逊就借钱给他们，同时还要求他们在一个月内还清，且附带高

额的利息，但是那些士兵们早就管不了那么多了。威尔逊收到这些利息

之后总是继续攒起来再借贷给那些士兵们。对于没有钱可还的人，威尔

逊就让他们把他们自己一些值钱的东西做抵押，然后再高价卖出去。这

样，过了不多久，威尔逊就过上了富裕的生活。他还买了两部车和别

墅，他变成了士兵里面的 “大款”。这些待遇即使是高级军官也未必可

以享受得到。那些经常过山穷水尽、灰头土脸日子的白人士兵，对威尔

逊趾高气扬的样子再也没有了。他们对威尔逊惊羡不已。

威尔逊用富有为自己赢得了尊严。
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金钱不仅仅可以购买尊严，还可以购买你所能想像得到的很多东

西，这些东西都和金钱有关系。有了金钱，你就拥有了大家仰慕的生活

方式；有了大家对你的恭维和羡慕；你还有了发言的权利，“富有的愚

人的话人们会洗耳恭听，而贫穷的智者的箴言却没有人去听”。在今天，

金钱已经是成功的标志和人生价值的重要衡量标准，在一些人的眼里甚

至已经成为唯一的衡量标准。

犹太人认为金钱是上帝给的礼物，是上帝给人以美好人生的祝福。

他们对金钱的热爱不仅仅局限于现实生存的需要，而是一种精神的寄

托，更是美好人生的必需的手段和工具。

简言之，金钱成为犹太人现实的上帝。

下面来看看金钱这位现实的上帝是如何一次又一次地救赎犹太

人的。

由于历史和宗教的原因，犹太人的命运始终处于风雨飘摇之中。在

遭受异族排挤时，在面临反犹分子的血腥杀戮时，他们不止一次地

“请”出了 “钱”———这位现实的上帝。这时，我们或许能明白犹太商

人不惜一切赚钱的真正原因了。赚钱于他们，却是为了生存。

在历史上，金钱曾多次充当了犹太人的 “保护神”。１７世纪的荷兰

是世界上第一个典型的资本主义国家。当时，荷兰已经一方面摆脱了西

班牙的军事政治统治，另一方面摆脱了宗教的干涉和纷争。工商业尤其

是商业发展很快，它的资本总额比当时欧洲其他所有国家的资本总额还

要多。

１６５４年９月，一艘名为 “五月花”的航船由巴西抵达荷属北美殖

民地的一个小行政区———新阿姆斯特丹。这里属于荷兰西印度公司的前

哨阵地。

“五月花”为北美带来了第一个犹太人团体———２３个祖籍为荷兰的

犹太人，他们是为了逃避异端审判而来到新阿姆斯特丹的。但当他们筋

疲力尽地抵达这里时，出于宗教偏见，当地的行政长官彼得·施托伊弗

桑特却不允许他们留在当地，而是要他们继续向前航行，并呈请荷兰西

印度公司批准驱逐这些犹太人。
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但是，施托伊弗桑特没有想到，当时的荷兰已不是中世纪的荷兰，

犹太人也不是毫无权力和任人宰割的。这些新来的犹太人一方面据理力

争，一方面设法与荷兰西印度公司中的犹太股东取得了联系。在犹太股

东，也就是施托伊弗桑特的 “雇主”的有力干预下 （荷兰西印度公司对

犹太股东的依赖远甚于对施托伊弗桑特的依赖），这个小行政区的行政

长官不得不收回成令，准许犹太人留下，但保留了一个条例：犹太人中

的穷人不得给行政区或公司增加负担，应由他们自己设法救济。这个条

件对犹太人来说毫无意义，因为自大流散以来，犹太人就没有向基督教

会乞讨过，他们有足够的能力照顾好自己。这些犹太人就此定居下来，

并且建立了北美洲第一个犹太社团。以后，这里发展成了北美洲最大的

犹太居住区。

犹太人用钱买生存的例子还有：

埃塞俄比亚犹太人是黑人犹太人，他们自称 “贝塔以色列”，意为

“以色列之家”。为了让这些埃塞俄比亚犹太人返回家园，以色列政府在

埃塞俄比亚政府不肯放犹太人出境的情况下，设法打通了同埃塞俄比亚

毗邻的苏丹的关系，让犹太人先通过边境到达苏丹，然后再由苏丹返回

以色列。

而苏丹政府当时是敌视以色列的，为了让其同意以色列接运埃塞俄

比亚犹太人，以色列政府采用了赎买的方式。以色列一方面请求美国向

苏丹提供高达数亿美元的财政援助，一方面也以差不多３０００美元一人

的费用，向苏丹支付了６０００万美元的赎金。资金来源于世界各地犹太

人的捐款。

这次行动被称为 “摩西行动”，共有１万多名犹太人被接回以色列。

由于行动是在苏丹政府默许的情况下进行的，不能做得过于公开。在这

个关健时刻，以色列政府得到了一个真正的犹太商人、比利时的百万富

翁乔治·米特尔曼的大力协助。

米特尔曼拥有一个航空公司———跨欧洲航空公司，其飞行员和机组

人员因为每年运送苏丹的穆斯林去麦加朝拜，所以对苏丹首都喀士穆的

机场情况非常了解。米特尔曼同意将公司的飞机交由以色列政府自由支
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配，并对此事保密。

后来，由于运送犹太移民的情报泄露，苏丹通道被关闭了。这样从

１９７９年起到１９８５年上半年为止，共有１万多名埃塞俄比亚犹太人回到

了以色列，另有１万名仍滞留在埃塞俄比亚，这意味着，以色列政府为

每一个犹太人由苏丹返回，支付了６０００美元。

以色列以政府名义赎回本国公民，这一行动得到许多犹太巨富的资

助和支持。可见，金钱这位现实的 “上帝”在犹太人观念中是多么根深

蒂固。

就这样，犹太人用金钱铸造了一根魔杖。然而，这根魔杖的无上法

力又指向何处呢？钱对于犹太人来说，绝不仅是财富的象征。在他们看

来，金钱保证了生存，指挥了政治，推进了慈善。

众所周知，经济是政治的基础，政治反作用于经济。精明的犹太商

人早已参透了金钱与权力之间的玄妙。他们以金钱为饵，换来了政治上

的发言权，又倚靠着政治资本，在商场上肆意驰骋。

“国会山之王”是美国政治活动家保罗·芬德利在其所著的 《美国

亲以色列势力内幕》一书第一章的标题，也是他对美国犹太人院外活动

组织 “美国以色列公共事务委员会” （简称美以委员会）的称呼，从这

一称呼，我们不难看出美国犹太人对美国政府的最高决策层的决定性影

响。用该书中的话来说：“美以委员会实际上已有效地控制了国会所有

的中东政策行动，这绝非夸大之词。参众两院的议员，几乎无一例外地

遵照其旨意行事，因为多数人把美以委员会视为一股政治势力在国会的

直接代表。一位议员能否连任，这股势力可以说是握有生杀予夺的

大权。”

毫无疑问，这股力量就是美国犹太人的力量。说得更明确些，就是

由美国犹太商人的经济权力衍生出来的 “政治权力”。美国犹太人虽然

占全世界犹太人的４０％，但以其６００万人口的数量，只占美国总人口

的３％，投票人的４％，凭什么 “予夺”议员的连任资格？他们凭的就

是手中掌握的大量金钱。

在犹太人的历史上，金钱一直都是他们赖以存活的根本。金钱可以
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在他们被异族追杀时买通别人以得到收留；金钱可以在他们被人看不起

时买回自己的尊严，得到尊敬……金钱对于犹太人来说是如此的重要，

犹太人将其视为现实生活中的上帝也就不难理解了。
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自强不息，锐意进取

自强不息精神是催人奋进和获取成功的法宝，是犹太

人的一种制胜术。因为有了自强不息的精神，就会产生信

心，有了成功的信心，就会设法发挥自己潜在的力量。这

种力量用于自己的奋斗目标上，就可以排除万难，敢于面

对现实，坚持下去，最终获得成功，这就是 “精诚所至，

金石为开”。

犹太人的一个优良传统，就是自强不息。困难和挫折吓不倒他们，

迫害和残杀阻挡不了他们前进的道路。从罗马帝国时起，犹太民族家园

被侵占，大部分犹太人被迫离开故土，流散天涯。在漫长的流亡漂泊岁

月中，犹太民族虽然灾难迭起，几乎遭到灭族之灾，但人们发现，今天

的犹太民族的特性、宗教、语言、文化、传统、历法、习俗和勤劳智慧

的资质没有因这１９００多年的悲惨民族史而分崩离析，他们始终保持自

己的特色和民族凝聚力。尽管他们长期以来遭受到大放逐、大迁移、大

捕杀，但他们仍做出种种惊天动地的伟业。千百年来，犹太民族人才辈

出，精英遍布世界。

不说别的行业，在商业这方面就可以列举出许许多多自强不息、艰

苦奋斗取得经营成功的犹太人。

美国玉米糊大王斯太雷，是一个美籍犹太人。他由于家庭经济不

佳，１５岁就走向社会打工。他在一家著名的百货公司当售货员，虽然

工薪十分微薄，但他为了保住这份工作而十分卖力工作。尽管他把工作

做得很完美，处处留心，从不迟到早退，但经理先生仍对他印象不好。

一天，他被经理唤去，挨了一顿莫名其妙的训斥后，经理对他说：“老

实说，你这种人根本不配做生意。你虽然有一身好体力，但却不够大胆
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灵活，我劝你还是到钢铁厂当工人吧。我这里用不着你了！”

斯太雷受了这番训斥和侮辱，既委屈又气愤。他想不到自己素来工

作努力、成绩不错，会得到这样的结果。虽然今天被辞退了，但他坚信

自己的为人和能力，坚信自己的前途还是光明的，因此，他忍不住回答

说：“经理先生，你当然有权将我辞退，你也有你的评判标准，但是你

不应该羞辱我，你也无法萎靡我的志气。你说我无用，当然，这也是你

的权利，但是这并没有减损我的勇气。看着吧，迟早我要开一家大你十

倍的公司！”

斯太雷愤而离开了这家公司。这次打击后，他重新反思了自己的工

作和奋斗目标，决心为自己提出的目标奋斗。他没有资本，还是从打工

开始，逐步积蓄自己的血汗钱。在打工生涯中，他边学习边观察市场，

掌握了大量的经商手法和市场信息。不久，他开始经营，开发出玉米糊

这种畅销商品，行销于全美国和世界各地。不到１０年时间，他成为拥

有超１０亿美元资产的巨富。

麦雅·罗斯柴尔德是一位犹太人，１８世纪出生在德国法兰克福市

的犹太区，自幼受尽了日尔曼人的歧视，他的家庭经济也不佳，仅靠他

的父亲经营杂货和古钱兑换店的微薄收入，只够一家人糊口。

麦雅·罗斯柴尔德虽然进学校读书时间不多，但肯努力自学。从他

１０岁时，双亲开始教他怎么做生意。从此，他逐步掌握了一些赚钱的

技巧，也从父亲的古钱兑换店那里学到了不少古钱和贵重金属的鉴别知

识。勤奋好学的麦雅·罗斯柴尔德在自学中慢慢对犹太民族自古流传下

来的诗篇和传说产生了极大兴趣。当他长到２０岁左右，他经过思考后

决定把自己对古钱和古诗、传说的嗜好与商业结合起来，使它成为一种

赚钱的手段。

经过一段时间的酝酿，他决心把中东、俄国和欧洲的旧钱币加以分

类整理，然后出售。但是，犹太居民对古钱并不看好，他们只想要目前

流通的货币。而在德国的非犹太人们多信奉基督教，他们也同样对古钱

没有兴趣。

麦雅遭到了当头的一瓢冷水，几天几夜吃不香睡不宁。但麦雅与其

—０１—此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com


