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前 　 　 言

随着经济、科技的发展，网络在人们的生活、工作中扮
演着越来越重要的角色，人们与网络的关系也越来越密切，
网络给人们带来了种种的方便。在信息技术高度发展的今
天，网络正潜移默化地改变着人类生存及生活的模式。今后
的道路都必将同电脑网络息息相关，只有掌握并充分利用电
脑网络，才不至于被时代的潮流所淘汰。谁掌握了信息、控
制了网络，谁就将拥有整个世界。网络已进人寻常百姓家，
越来越多的百姓从网络中探寻宝藏，寻找商机，投资理财。
网上购物、电子商务、建网站、开网店等等，人们利用各种
方式在网上寻求致富之路。

那么，对于当前的农民朋友们，应该如何充分运用互联
网———这一便利工具走上致富之路呢？本册书主要选编不同
地方的一些农民利用互联网致富的故事，为大家提供了一种
思路，希望能够带给读者尤其是农民朋友一些启发和益处。

由于作者水平有限，加之时间仓促，书中不足之处在所
难免，恳请广大读者批评指正。

编　 　 者
２００８ 年 １０ 月
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“网上种田” 体验时代新鲜

在都市的钢筋水泥丛林中，现代人不可避免地感受到工
作的压力，人们向往田园生活的放松与悠闲，于是都市人纷
纷涌向农村，开展乡村游、农家乐……满足心灵的放飞。

农家乐风光不再　 苦谋出路
２０００年的夏天，２０岁的唐文风第一次出门打工满心欢

喜，他以为自此可以离开江西的那个小山村，实现跳出农门
的希望。他兴致勃勃地跟随堂叔来到深圳，没想到，堂叔把
他带到深圳龙岗的一个山村，山脚就是一块块的菜田。唐文
风的低落情绪可想而知，来深圳并没有进工厂吹风扇，更别
奢想在写字楼吹空调，依然要在田间地头风吹日晒雨淋。堂
叔是个菜农，他也只能是个菜农。

转眼间３年多过去了，唐文风成了一个壮实的小伙子，
也成了一个熟练的菜农，他承包了３亩多菜地，一年侍弄土
地下来能挣上１万多元。
２００３年１０月的一个周末，一帮背行囊的年轻男女叽叽

喳喳地围在了唐文风简陋的棚屋前，他们是一帮来郊外探险
的驴友，走得累了，肚子也饿了。他们大嚷着：“兄弟，给
我们做顿饭吃，饿坏了……”有几个人甚至动起了手，捉
地上的鸡鸭，兴奋地大叫：“正宗的走地鸡呀，没有污染的
蔬菜啊，我们吃一顿原汁原味的农家大餐，幸福啊……”
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唐文风苦着脸说自己烧菜的手艺不行。那帮年轻人嚷叫着
说，没关系，就按你平时的做法给我们弄一餐。唐文风忙活
开了，一个多小时后，炖了一只鸡，做了一盘酸酒鸭，炒了
豆角干，煎了土鸡蛋，又烧了几个新鲜的蔬菜。就着大米
饭，一帮人狼吞虎咽，吃得兴高采烈。这帮驴友走的时候，
留下了３００元饭钱，并说以后会介绍一些同行的朋友来这个
落脚点吃饭。

望着这３００元，唐文风的心里活动开了，一顿饭成本只
有七八十元，这一下就得到了２００多元的利润，这可是自己
将近一个星期做菜农的纯收入。自己为什么不开个农家餐馆
呢？他所处的菜地位于园山风景区的山脚，山那边便是绵长
的海岸线，深圳的市民尤其是那些白领在周末时喜欢爬山下
海进行户外探险，他们就是自己的顾客啊！
２００３年底，唐文风很快把想法变成现实，把棚屋装修

成小木屋，四周用篱笆围成了院子，添置了炉具、桌椅，从
家乡聘来了几个人，既经营农家餐馆也还侍弄着那几亩菜
地。餐馆主打客家风味，家禽自己养，蔬菜自己种，米酒自
己酿……正宗的农家餐馆开业了，那些路经的驴友哪能不停
下脚步，在这里美餐一顿呢？

没多久，唐文风的“农家乐餐馆”就名声在外，那些
爬山下海的驴友只要经过这一区域都要到“农家乐”聚上
一次。渐渐地，一些深圳市民也开着车闻讯而来，或一家老
少或亲朋好友，呼吸山区的新鲜空气，吃上一顿特色的农家
菜，成了一种时尚的生活方式。到了周末，如果不提前预
定，还找不到就餐的位子呢，可以想象唐文风那段日子过得
有多快乐。
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任何生意都存在着竞争，唐文风的农家餐馆也不例外。
到了２００４下半年，有些菜农见农家餐馆生意红火，也纷纷
开起了各种特色的农家餐馆，开始大家都各自挣了些钱，很
快恶性竞争的后果就显现了，由于一些餐馆用市场购买的家
禽冒充土家禽，使得一些上当的食客再也不来了。２００４年
底，声誉倒了，农家餐馆一片萧条。

唐文风望着难以为继的局面，只能徒叹奈何，思谋着另
一条出路。

巧迎合都市白领　 惊喜一片
生意低迷，唐文风苦闷之余，每个晚上都往附近的工业

区里跑，年轻人嘛，自然迷上了网络。在ＱＱ上，他认识了
一大帮朋友，说开心的事也说郁闷的事。有的网友劝他既然
农家餐馆不赚钱了，干脆早停少损失；有的也劝他好好做菜
农，那才是他的老本行；还有的说，你手头不是有了一些资
金嘛，趁早转行做其他生意去……这些劝说都不合唐文风的
心思。
２００５年初的一天，—个网名叫“梦想：农妇、山泉、

有点田”的网友在ＱＱ上对唐文风诉说自己的苦闷：女朋友
的生日马上就要到了，送什么特别的礼物才能有意义呢？

唐文风盯着对方的网名在沉思，这是取自一句广告词
“农夫山泉有点甜”而来，然后问他：“你的网名有什么含
义呢？”对方答： “其实这是我一个不能实现的梦想而已。
像我们这种所谓的城市精英，现在是为了生存苦苦打拼，还
不是为了以后的生活，所以我特别向往陶渊明式‘采菊东
篱下，悠然见南山’的生活，可惜，这辈子都只能是个梦
想啊！”唐文风调侃地说：“农妇没办法满足你，山泉和有
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点田倒是可以为你办到。”对方不相信：“你说说看。”唐文
风笑说：“你来我这里上班不就得了，要山泉有山泉，要田
有田，不就是你们所说的庄园主？”对方哈哈笑过之后，忽
然说：“这倒是好想法，我到你那里上班就免了，不过可以
这样，你承包别人的土地做大庄园主，我从你那儿承包小块
地做小庄园主……”

一来二去，两人的想法越来越成熟：对方承包一块小土
地种植玫瑰花，一个月后玫瑰花盛开的时候带女朋友前来；
唐文风提议干脆把这块土地以他女朋友的名字命名，这就是
一个特别的生日礼物。对方大声叫好，第二天他便赶到唐文
风的菜地，当场落订。

唐文风把自己的蔬菜基地命名为“欢乐农庄”，农庄是
这样经营的：一块地３平方米，由顾客指定经营某种蔬菜、
瓜果或花草，基地方负责种子以及种植，每个星期向雇主汇
报生产过程，雇主也可亲临现场体验劳动，产品成熟后雇主
可选择自己采摘，也可委托卖掉。这样一块地每个月收费
１００元。网友“梦想：农妇、山泉、有点田”因为急着下个
月玫瑰花就要盛开，所以为“特急服务”，按理说要收加急
费，但这个念头有他的功劳，唐文风只收了他两个月的管理
费２００元。

唐文风给自己的这项业务命名为“网上种田”，在“深
圳之窗”论坛发布信息：吸一天清新空气，出一天劳动汗
水，吃一天新鲜果菜，玩一天农家娱乐，过一天休闲假期！
来“欢乐农庄”，满足你的庄园主梦———你可以亲自耕种，
也可以委托我们管理；你可以亲身体验，也可让我们操劳；
你可以亲临收获自己的劳动果实，也可让我们送上家门，还
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可以直接销售……接着他把自己的ＱＱ名也改为“网上种
田”，在个性签名、个人说明里都注明了“欢乐农庄”的服
务内容。此后，他活跃在各大网站的ＢＢＳ论坛，传播“网
上种田”的消息。

在网络遨游的年轻人尤其是那些白领族，对唐文风的
“网上种田”表示了极大的关注。很快，他的手机就成了咨
询的热线电话。

新地主网上种田　 时尚新鲜
２００５年３月，唐文风把自己承包的３亩多土地划分为

１００多个３平方米的地块，平得整整齐齐，每块地上矗立一
块木牌，以后有了顾客认领土地可以直接写上名字。他把土
地分为三个区：蔬菜区（专门种植各种时令蔬菜）、瓜果区
（季节性瓜果）、花草区（鲜花、观赏植物），适合不同人的
不同需求。当别的菜农看见唐文风把自己的土地平整，上面
什么东西也不种，说是等人上门来自己耕种，一个个都摇头
说他疯了，这世上还有人自己出汗劳动还要付钱的事？唐文
风也不解释，只是固执地做着自己分内的事。
３月初的第一个周末，唐文风迎来了真正意义上的第一

个顾客，应该不是一个而是一批，他们是一个公司的同事，
在网上和唐文风沟通后，现场实地考察。唐文风自然懂得第
一批顾客对自己事业的重要，因此他竭尽全力向他们解说
“网上种田”的种种好处，一个女孩子首先被说服，她兴奋
地说：“我要种玫瑰花，以后每天在办公室插自己种的花，
该多美啊！”另一个男孩却说：“五月份是母亲节，我想送
上自己亲手种植的康乃馨，一定有意义！”也有的人喜欢简
单的，说就种蔬菜，这样可以更直接地看到劳动成果。他们
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都签订了３个月的“网上种田”合同。玫瑰花可不是３个
月就能种出来的，但这难不倒唐文风，他直接移植已经长成
的玫瑰树苗，就满足了顾客的要求。

有了第一个顾客，就有了接踵而来的顾客。第一个月，
唐文风租出去３０多块土地，收入８０００多元，如此丰厚的收
益让他自己都有些不相信“网上种田”的魔力如此之大。
唐文风更用心了，他通过ＱＱ、电子邮件每个星期都向顾客
汇报一次生产进程，他还买了一部数码相机，拍上图片发过
去给雇主看，细致的服务拉拢了稳定的顾客。

仅仅两个多月，唐文风的１００多块土地就被租赁一空，
于是他大手笔地吃进了旁边的１０多亩土地，都开展成“网
上种田”的模式。唐文风并不盲目，从两个多月的经历中，
他感觉到现代竞争日益激烈，工作压力越来越大，白领们希
望寻求一种方式来摆脱压力，让自己疲惫的身心在大自然环
境中得到放松，因此“网上种田”这种半体力的劳动方式
最适合都市年轻一族，他要把“网上种田”做强做大。

除了缓解压力，“网上种田”还是传递感情的一种很好
的方式。大多数年轻人都把自己的这块地以情侣的名字命
名，种植的产品也作为送给对方的礼物。

别以为“网上种田”就是年轻人的专利，一些中年人
也趋之若鹜。一位４０多岁的公司老总感慨地说：“当年十
七八岁上山下乡时摸过锄头，如今２０多年了远离了土地，
多想有机会再体验那份种植的辛苦与收获的喜悦啊。如今这
种‘网上种田’的方式满足了我的这种愿望。”他的话也代
表了好多他这种年龄的中年人的心声。这些功成名就的老板
级人物一签就是一年的租地合同，成了“欢乐农庄”收益
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中最稳定的一部分。
“网上种田”更是教育孩子的一种良好途径。如今的孩

子都是独生子女，聪明的父母带孩子亲自劳动，让孩子明白
“锄禾日当午，汗滴禾下土，谁知盘中餐，粒粒皆辛苦”的
道理。到了周末，众多的一家老小忙碌在田间地头成了农庄
一道独特的风景线。

到了２００６年６月底，唐文风租出去近千块土地，每月
的收入突破万元大关。他手下已经聘了１２名员工打理农庄，
他在龙岗中心城月供了一套三房两厅的商品房，还买了一部
金杯中巴车接送顾客和送货，成了名副其实的有房有车族。

（选自《今日财富》２００７年第４期）
点评：唐文风的“网上种田”模式的成功在于他的大

胆想象，让自己的土地等人上门来自己耕种，而且他抓住了
城市白领工作压力大，希望寻求一种方式来摆脱压力，让自
己疲惫的身心在大自然环境中得到放松的心态。

山东铺就农村文化信息道路
信息网带领农民致富

　 　 “朱老师，我种植的茄子叶上出现了斑点，不知咋回
事儿？”
２００４年４月１１日下午，在山东省寿光市屯西村现代远

程教育站，村民小组长、党员葛孚村一边用话筒说着，一边
把几片茄子叶举到视频镜头前。百里之外，寿光市农业局高
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级农艺师朱振国坐在办公室里，通过视频作出了诊断：这是
茄子落叶斑枯病，就是常说的“鱼眼斑”病……

这是山东农民利用网络平台咨询专家的一幕。作为我国
首批农村党员干部现代远程教育试点省份，山东省率先完成
了数量最多、覆盖城乡的现代远程教育网络体系。现在，山
东每个村都设了站点，８５％的站点通了互联网，党员干部和
群众足不出村就能通过网络平台了解政策、学习技术、查询
信息、与专家互动交流。

“‘不花钱的老师’帮我家过上好日子”
葛孚东是屯西村肉鸭养殖的带头人。去年，他带领全村

７６户养鸭户，一年出栏了２００多万只肉鸭，户均收入４万
多元。而在２００４年以前却是另一番景象，全村从事肉鸭养
殖的只有３户，传统方式喂养，规模小、成本高，“有时还
要赔钱”。
２００４年村里开展现代远程教育后，身为党员的葛孚东

积极通过网络搜集、学习肉鸭养殖方面的资料，琢磨出了
“疫苗预防、精粗饲料混合喂养”的方法，一只鸭可以多挣
四五角。

村民葛茂叶夫妇已经６０多岁了，两个孩子都是先天性
残疾，需要家人照顾，葛茂叶年轻时四处打工，勉强支撑起
这个家。年过半百后，开始感觉力不从心，一家人生活陷入
困境。远程教育网络开通后，葛孚东主动帮助葛茂叶，手把
手教他上网、查询信息，传授他肉鸭养殖的方法，去年葛茂
叶养了２８００只肉鸭，卖了２ ５万元，一家人总算喜笑颜开
了。谈起这件事，葛茂叶开玩笑地说：“党员葛孚东和现代
远程教育网络都是我‘不花钱的老师’，他们帮我家过上好
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日子！”
“党支部用信息网带我们走上致富路”

菏泽成武县乔庄村原本种粮为主，村民吃穿不愁，但日
子过得紧巴巴的。村党支部调查发现，蔬菜种植是帮助农民
增收的好路子，村里的土壤也非常适合蔬菜生长，于是号召
大家种植大棚菜。但直到２００３年，全村种植户仅４０户，面
积不过１００亩。 “村民当时有所顾虑。”村支部书记乔玉
方说。
２００４年，村里建成了现代远程教育站点，这成了蔬菜

产业发展的“东风”。村支部组织群众反复收看靠蔬菜种植
富民强村的片子，组织大伙学习蔬菜种植管理的技术，并让
党员干部带头干，还积极利用现代远程教育网络去打开市
场。当年，全村蔬菜大棚一下子增加１０００多个，亩均收入
达６０００多元。

“老百姓心里有了底，认识‘慢半拍’的也加入进来
了。”乔玉方说。现在，全村发展蔬菜大棚１２６０多个，种植
蔬菜面积１９６０余亩，年人均收入超过万元的有２００余户。
村民乔建华说：“是党支部用信息网带我们走上致富路，日
子越过越红火了。”

乔玉方把现代远程教育称为中央政策方针的“直通
车”，“让我们基层干部很容易就把党的政策吃透了，这样
就可以甩开膀子带群众干了。”

“远程教育使我们的产业充满活力”
潍坊市是国内最早提出并实施农业产业化的地区，农业

产业化一直走在全国前列。该市青州黄楼镇的花卉产业曾在
发展中遭遇“瓶颈”问题：花农素质、技术跟不上，传统
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花卉市场竞争日益激烈、利润日益降低。
２００４年，现代远程教育网络开通后，该镇党委积极利

用这一平台对花卉产业协会成员进行培训，一批党员干部和
花农率先掌握了先进的实用技术，花卉品种不断换档升级，
高档、优质品种越来越多。现在黄楼镇花卉种植面积由
２００３年的６１００亩发展到１５０００亩，年交易额增至２ １亿元，
成为北方重要的花卉集散地。

（选自中国经济信息网）
点评：“通过现代远程教育网络体系，把不花钱的老师

请回家。”这是山东省寿光市屯西村农民说的一句话。山东
每个村都设了站点，８５％的站点通了互联网，党员干部和群
众足不出村就能通过网络平台了解政策、学习技术、查询信
息、与专家互动交流。“现代远程教育网络体系”的建立是
山东农民朋友致富的关键。

甘肃农民靠网络致富

２００１年夏天的一个中午，甘肃省金塔县金塔乡红光小
学六年级学生雷丽娇放学时，看到父母正给双层双株棉花打
顶尖，马上制止说：“这种棉花不能打顶尖，否则会减产。”
雷丽娇父母和附近的棉农立即停止了手中的活计。他们知道
雷丽娇的学问来自互联网，肯定没错！后来，没有打顶尖的
棉花果然增产了。
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同村的张建国今春收购１８吨玉米，看见价格急剧下跌，
准备赔本抛售，这时从网上获悉“玉米下半年将要涨价”
的消息，就半信半疑地开始等待。很快，玉米涨价了，他不
但没赔，还赚了一大笔。他高兴地说：“不是靠网络，我就
赔惨了。”

网络让闭塞的金塔县联通了世界。 “甘肃网络第一
县”———金塔县建立信息网络两年来，先后签订网上农业
订单５７个，辐射农户签订代销合同５万份，销售孜然、黑
瓜子、早酥梨等农产品１ ２亿元，有力地解决了产品卖难问
题。仅２００１年，全县就有３００多户农民依托互联网，外销
农产品５ ２５万吨。

因为有了网络，使地属典型大陆沙漠性气候的金塔县的
农民人均纯收入大幅攀升。２００１年，金塔县农民人均纯收
入３５６４元，比全省农民人均纯收入高出２０５５元！

“建网络，是缩短差距的捷径”
金塔县位于河西走廊中段北侧的巴丹吉林沙漠边缘，是

甘肃省重要的商品粮基地，盛产粮食、油料、棉花、豆类、
瓜果等９０多种农产品。在过去的年代里，这个人均３亩多
耕地的“绿色明珠”，日子挺好过的，但进入市场经济之
后，地处河西走廊最狭窄、人称３１２国道“盲肠”的金塔
县，就深受地域偏僻、信息封闭之苦：农产品丰收，农民却
卖不上价钱。农产品滞销和“卖难”成了制约当地农业发
展的极大障碍。
２００１年３月，金塔县委、县政府作出了以网络大建设

带动经济大发展的决定。
许多人对此不理解，信息化，ＩＴ产业，这都是上面的
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事，跟基层没有关系。大家连英语字母都不认识，又处在这
么偏远的地方，怎么搞信息化？再说，县里发工资都紧张，
要建网络，那得多少钱啊？

县委书记阎沛禄说： “当时我们认准了一个理，建网
络，是缩短与发达地区的差距的捷径。信息看着是虚的，但
会带来实实在在、几何级的增长效益。”

从２０００年３月起，金塔县成立了信息网络领导小组，
组建了信息网络中心，并多方筹资２００多万元，先后制作完
成了“金塔经济信息网”、“金塔文化旅游网”、“西域人才
网”，建成了联接国内外，贯通县、乡、村、组，集信息采
集与加工发送服务为一体的信息服务网络。

为了让信息真正送到千家万户，为农民所用，金塔县在
各村小学设立信息点，由老师负责将县网络中心搜集整理的
各类信息下载、印发给学生，学生放学后带给父母或邻居；
农民有什么意见和需求，再由学校用电子邮件反馈给县信息
中心，形成网络循环。

因为一个信息点只需配置一台电脑、打印机和速印机，
投资小，其他费用非常低，加上网络广告的补贴，经费政府
承担得起，农民就可以不增加负担，免费获得信息。

用这样的方法，金塔县突破了信息传输的“最后一千
米”，有效地沟通了农户。据统计，全县通过网络下载各类
信息２万余条，发布招商、产销信息８５００多条，使县内孜
然、黑瓜子、早酥梨等１０多类农副产品在网上实现了交易。

网络使过去的“泥腿子”脱胎换骨，开始遨游网上世
界。中东镇农民郭跃宏从网上搜集信息后，收购了５０００多
吨黑瓜子销往台湾等地。三合乡农民王殿华从网上得知泰国
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