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每个人都必须了解的骗局

当你走在大街上，忽然遇到一个做某项调查的人；忽然与别人一起拾到

一件贵重物品；忽然遇到一个人要卖给你一件赃物或紧俏货；忽然与别人相

撞并撞坏了人家的东西；忽然看到一个看似简单的象棋局；忽然遇到一个被

网友骗了或家贫辍学的跪乞女孩……

当你打开手机，发现了一个中奖的信息……

当你上网时，遇到了一个热情过度的网友……

当你卖货时，出现了一个想买大宗货物的商家……

当你交了一个新朋友，却不了解他身世背景的时候……

当你……

每一天，无论你是否走出家门，都可能有骗子找上你；无论你是否愿

意，都可能遇到 “忽悠”你的骗子。

骗子自古存在，已经形成一种职业，具有一定的规模和超凡的演技。他

们似乎无处不在，似乎防不胜防。

不敢说每个家庭都曾有被骗过或几乎被骗的事情，但可以肯定每个人都

曾遇到过骗子或听到过、看见过别人被骗。

那么，如何才能看出谁是骗子呢？

骗子是世上最会演戏的人，也是最会营造欺骗环境的人。若想识别他

们，主要有以下三个方面：

第一，骗子总想唤起你的信任感。

索马里谚语说：“请敌人要用鲜奶。”俄罗斯谚语说：“捕鸟要用糖。”

骗子首先要做的一件事，就是竭力博得被骗者的充分信任，他的手段

是：（１）编造谎言，打造一个崇高的目标；（２）用诚实正直的形象来表现自

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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己无可置疑的个人传奇；（３）用富有魅力的笑容恭维奉承别人的优点；（４）

用让人信任的语调叙述自己的艰辛，博取怜悯同情。

直白地说，骗子会让你以为在某些方面你在他之上，这样，他就找到了

通往你内心的可靠道路。他能毫不犹豫地让你明白：你在你们圈子里很重

要，并且是真诚地承认这一点。

这就是小狗为什么会让我们喜欢的原因，小狗看见我们，就会摇动尾

巴，尽其所能向我们表示它的心情，可以这样说，只要看见它那可爱热情的

样子，我们就高兴。

第二，骗子会装成一个老实人。

曾有哲人说：“看上去奸诈的人并不一定奸诈，而被你当做老实人的人

却不一定老实。”

骗子在行骗时，常用这种 “老实人原则”，他们用手段营造出一种被骗

者具有智能优势的感觉，与此同时，他还会有意自我贬低个人的智能，这就

使被骗者解除了警惕性，以为自己在跟一个老实人打交道，不再防备来自这

个 “老实人”的圈套。

中国有句俗话叫 “扮猪吃老虎”，意思就是说，不让别人发现自己的真

实意图，向对方示以愚笨。骗子开始时会表现出友好的笑容，像奴仆一样服

从，一旦有机会，奴仆就变成了刽子手。

总之，骗子会让被骗者陷入幻觉，让被骗者认为自己是个比对方更有学

问的人，事实上这时被骗者仅有的知识已经形同虚设，骗子已经得逞了。

在赌局里赢钱的人，往往都是一开始就让牌友觉得很笨而且玩得不好

的人。

第三，骗子会使用伪证诱导被骗者。

有人说：“当人们对什么都不相信时，他们就在准备相信一切了。”

一个人相信他自己头脑里的主意，胜过相信别人提供给他的想法。所

以，骗子一般不会直接对被骗者下手，而是想方设法影响被骗者的思维方

式。就像赵本山小品 《卖拐》和 《卖车》，骗子说对方有病，实际是想卖东

西给被骗者。整个过程中，骗子好像是在无意中夹带一些对被骗者有意义的

信息，让对方从这些信息中自己得出结论。

骗子的高明之处在于：他在提供思维方向时，被骗者必须会据此做出骗

子所希望得到的结论。骗子在抛出诱饵时，会把握好恰当的时机，绝不会引

起被骗者的疑心，好像非常偶然的、无关的、无意之中丢下的，丝毫不露
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痕迹。

骗子在诱导被骗者时，还善于使用第三者冒充证人，就是用 “托儿”，

骗子和适时出场的 “托儿”演一场戏，把被骗者引向骗子需要的方向。 “托

儿”一般会灵巧地扮演 “偶然路人”或者 “走运的人”，他们演戏的主要目

的是点燃被骗者的激情，更加使被骗者深信不疑。

第四，骗子会设置 “平行现实”蒙蔽被骗者的眼睛。

骗子在行骗时，有时会利用不起眼儿的、富有表现力的细节在被骗者周

围营造出一个虚假空间，来为他的表演增加说服力。

例如，１９世纪末，有一位俄罗斯商人曾经被骗购买了彼得堡警备部队的

马尔索沃练兵场。事情经过是这样：商人从外地赶到彼得堡想买一块地产，

骗子知道后就请商人到酒店喝酒，并建议他买下马尔索沃这块地产。骗子说

买下这块地产就像买下冬宫桥一样，但商人提出自己不懂彼得堡的古迹，骗

子使出 “平行现实”这一招，马上开办了一个假公证所，里面有骗子同伙扮

演的公证人员和顾客。商人相信以后，骗子又带他看了马尔索沃，然后回假

公证所起草合同，签好字，交了钱。骗子又在酒店举办了庆贺交易成功的活

动。第二天早晨酒后醒来，商人来到马尔索沃，那里正在进行骑兵操练，商

人拿出那份买卖合同，要求军官们马上离开属于他的地盘，回答他的却是一

片嘲笑声。

通过以上四个方面，我们基本知道什么样的人是骗子？那么，如何才能

识别骗局？也有四个方面：

第一，不做骗子所编剧本的奴隶。

要记住：一个交易当中，骗子早已连细节都考虑到了，任何一点 “乱

步”都会引起他们的某些惊慌，你必须注意观察。要挣脱对方对你思维方向

的掌控，要提出自己的交易方案，要去另一个公证处咨询，要到对方指给你

的地方看一看。

第二，牢记一句俄罗斯谚语：“再信任，但还是要去验证！”

对对方已经告知你的事实进行复查，你不要不好意思。你要再打电话，

再核实，再验证。

第三，任何时候你不要忘记你行动的最终目标。

如果你去买汽车，交了钱之后就要拿到汽车，而不是汽车钥匙或者汽车

的技术文件，更不要接受任何担保，哪怕这些担保物看似更贵重，甚至骗子

的女儿———可能她只是为了一支冰激凌而来演的角色。
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第四，去除轻信、贪心、愚蠢、虚荣、怯懦、好色的脾性。

在街头受骗的人，多数是因为轻信。过分轻信，紧跟其后的就是愚蠢，

而且必然要为此付出代价。除上述几种脾性之外，还有恐惧，骗子有时会将

不可测知的恐怖施加在被骗者身上，当其产生迷信心理后实施诈骗。

总而言之，若想不被骗，最根本的是要懂得骗子经常使用的各种骗局和

各类圈套，这就是我们编写这本书的目的。

我们从生活中发生的几百个案例中，精选出１００个典型骗局，如果每个

人都能读到它们，从中了解这些骗局的套路，即使骗子设计的圈套再花样儿

翻新，也不会轻易上当。

看破骗局惊破胆，撰写本书时，笔者回想以前的一些生活场景和遭遇，

真吓出了一身冷汗，才忽然醒悟自己有很多次几乎被骗，所以，希望读者通

过阅读本书能够深切了解和识破骗子、骗局和圈套，并让你的亲戚、朋友跟

你一样清楚。记住那句话：“你爱你的亲人，你就别让他们受骗！”
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假穷学生骗局

在通往商厦的步行街上，行人熙来攘往，脚步匆忙，但阶梯的拐角处则是
另一番景象。一块木牌、一行醒目的大字和一个埋头静坐的姑娘，周围是一群
围观的路人。
一张白纸上写着“我要上学”的请求，全文如下：

我是一名农村学生，去年以全县第一名的高考成绩考入大学，研修国
际贸易专业。本人学习成绩优秀，通晓三国语言，是德、智、体全面发展的
好学生。今年２月，父亲不幸遭遇车祸，肇事者逃逸。家母悲痛欲绝，患
脑中风一病不起。本人是父母膝下惟一的子女，丧父后服侍母亲床头，多
方求医，病情不见好转。由于请假时日过长，学院通知如不近期返校将按
自动辍学处理。本人酷爱读书，好学如命，学习是我的第一知己，学院是
我的第二家乡。如有好心人资助我重新就读，您将是我的再生父母，本人
将以毕生感激终生还报。请帮帮我吧！我要上学！

木牌前摆放着许多奖状和成绩单，姑娘一言不发，不回答任何问题，偶尔
擦一把额头上渗出的汗水，然后就静得像一尊雕像。

“这姑娘是个才女，考到北京来多不容易，辍学真是太可惜了。”一个文质
彬彬的年轻人率先掏出１００元塞给姑娘。姑娘仍不抬头，双膝着地磕了一个
头。随后递过一个小本子，请好心人留下姓名，年轻人摇着头走了。

“小妹，我们很同情你的处境，我们回去后会发动全校师生援助你。这是
我们三人的一点儿心意，请收下。”三个女学生共拿出１５０元。

“她会三个国家的语言，难得呀！我那孩子条件那么好，就是英语不过关，
姑娘我聘你做孩子的家教好不好？今后你的学费我全包了，行吗？”一个穿戴
华丽的餐馆女老板用友好、和缓的语调和她商量。
姑娘默默地将小本子递过去，意思是请她写下联系方式。妇女急忙照办，

并扔下１０００元说：“孩子，买套像样的干净衣服穿吧！明天我等你电话。”
姑娘抬头看了她一眼，目光中充满了无限感激之情。颤抖着双唇，说了声

“谢谢！”嘴角上一颗黑痣也随之上下抖动。
围观的人无不为她的遭遇而动容，同情与怜悯，使人们纷纷伸出援助之

手，小到三元五角，大到成百上千，姑娘的脸也随着钱数的增多而慢慢露出了
笑容。
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女老板今晚的心情特别好，因为她不仅做了一件大善事，帮助一位失学姑
娘重返校园，还将有一位会三国语言的家教来教自己的宝贝儿子。
她看着出入餐馆的客人们。他们大多数是有钱人，她不仅又想起了街头

那位失学的姑娘。
忽然，女老板呆住了，她不敢相信自己的眼睛。她看见一个文质彬彬的年

轻人挽着一位文雅秀气的时髦女郎从包房里有说有笑地走了出来。那个年轻
人正是在街头第一个捐钱给失学姑娘的人，而更让她吃惊的是那个时髦女郎
赫然就是那位失学姑娘，她笑得好开心，嘴角上一颗黑痣上下抖动着。

 专家支招
同情心是骗子们常常利用的工具。有些骗子常常以无助无辜的面孔

和悲惨的遭遇，来赢得人们的同情心和正义感，以达到他们行骗的目的。
有乐善好施、见义勇为的美好品质是值得称颂的。但在助人为乐之

前，要理智地做出判断，对方是否真的陷入困境，是否真的需要帮忙，不然
很容易上当受骗。
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假弱者骗局

“大姐呀！帮帮我吧！”
刚走出商场大门，小红就被一个推车的妇女拦住，把她吓了一跳。刚要发

火，却又硬生生地憋了回去。只见面前这个高个儿妇女，披散着头发，脸色暗
黄，泪水顺着消瘦的面颊往下流。见她一副可怜兮兮的样子，忙安慰她：

“别急！有事慢慢说，说不定我能帮你呢！”
“我是来这儿送毛线的，可钱包被偷了，地址找不到，货送不出去，丈夫还

等着钱做手术……”高个儿妇女哭得再也说不出话来。
小红一再安慰她，问她有多少斤毛线，打算什么价儿卖。她抽泣着说成本

３０元，按本钱卖赔不了就行。小红本打算帮她找买主，搭手一摸觉得是好毛
线，就有了想多买几斤的念头。

“真怪可怜的，都是为人之妻，都是女人，不如咱们帮她想想办法吧。”旁边
一个姑娘突然冲着小红说，看样子她一直都在这儿，而且听到了高个儿妇女的
遭遇。

“这毛线还真不错，我有个邻居是这家商场销售部的经理，不如咱们找她
去试试推销一下。”姑娘建议。

“太谢谢您啦！我给你们下跪磕头……”高个儿妇女被感动得要往地下
趴，被姑娘一把扶了起来。

“先别谢，还不知道能不能帮上忙呢！试试看吧！”姑娘给自己留了条
后路。
于是三人一起来到商场中门。小红跟着来的目的很简单，是想在双方谈

妥价钱时，趁机买几斤低价好毛线。这时姑娘停下来说：“你们先在门外等会
儿，我去找人。”
不一会儿，姑娘跟一个年龄比她大不了几岁的女人出来，介绍说她就是销

售部经理。
别看这女经理人不大，架子可不小，连声招呼也没打就急着看货。然后

说：“这毛线质量不错，现在货源很紧，收购价提到每公斤９０元，也就是每市斤

４５元，同意就成交，不行就算了！”
卖毛线的妇女连连点头，表示同意。“一共２０００斤，都给您送来行吗？”
女经理点点头，转身回办公室了。
看到此，小红真为这个经理担心，“怎么连价都不侃就要成交！要是换了
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我当经理，保证比她精明。”正寻思着，只听姑娘对卖毛线的妇女说：
“我们帮了你的忙，把毛线卖了，可中间的差价得归我们。这样吧，你那

２０００斤毛线，一共６００００元，把货送来，我们付钱。”
“真没看出这姑娘醉翁之意不在酒，原来她另有企图。”小红暗暗佩服姑娘

有心机，也没准儿那经理是跟她商量好的，中饱私囊也不一定！
卖毛线的女人一听赶紧点头：“当然，当然，咱们都是买卖人，明白道理。

另外，你要有这层关系，我们以后还有合作的机会。”
这桩买卖要是成交了，那么姑娘一下就净赚３００００元，钱来得太容易了，

难怪有些人一夜之间就成了暴发户。
小红有些嫉妒，从心里往外冒酸水，眼巴巴地看着她们。
姑娘好像是小红肚子里的蛔虫，仅瞥了她一眼，就看透了她的心思，“这位

大姐也是好心帮忙，不如咱们合作把这个生意做成。”
小红心里一阵狂喜。“怎么个合作法儿？”
“大姐，我现在没有现金，如果您方便能有钱先给她，那差价咱们一人一

半儿。”
就这么简单，机遇来了，这买卖做得过！小红不假思索，带着姑娘就去银

行取钱。
两张卡上的钱全都取出来才５００００元，又跑了两个同学家，这才凑够了

数。这时已经是下午２点半了，再赶去商场，那个卖毛线的女人也真够劲儿，
愣是等了三个多钟头。当着那妇女的面，小红和姑娘当场验完货，就交了钱。
那妇女掩饰不住内心的欢喜，嘴角一直挂着笑，千恩万谢地走了。
姑娘又把经理叫了出来，经理货都没验就叫工人把货拉走，给了姑娘一张

支票。姑娘一看支票，说什么也不肯收，执意要现金。经理说要现金的话得等
下班结算后才行。姑娘看了看小红，再征求她的意见。“反正也快下班了，再
急也不差个儿把钟头。”就点点头。
小红和姑娘在门外等了近两个小时，仍没见动静。小红有点儿沉不住气

了，就拉着姑娘一块进去找人。商场里人很多，一转身的工夫，那姑娘就不
见了。

 警钟长鸣
这是一个由卖毛线妇女、好心姑娘、经理三个女人设的骗局，使被骗

者的心理由同情渐渐转为贪心。在这个骗局中，先是叫被骗者居高临下
地帮助“弱者”，在心理上产生一种不设防的优越感，然后当被助者成功
“赚钱”后，这种优越感被羡慕和嫉妒替代。这时，好心姑娘揭开这种嫉妒
面纱，使被骗者的贪心明朗化，最后走进了“弱者”设好的骗局。
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捡钱换物骗局

沈女士下了班，接回了幼儿园的女儿。每次在回家的路上，沈女士都会放
慢自行车的车速，和女儿一同观赏路边的风景。让女儿说说在幼儿园的一天
都有什么新鲜事，沈女士是有意在锻炼女儿的语言表达能力和记忆力。
母女俩正有说有笑地聊着，女儿忽然一声惊叫：“妈妈你看，钱！”
沈女士顺着女儿手指的方向看去，一捆面值５０元的人民币躺在路边的草

坪里。沈女士停下车，正要去捡，一个小伙子抢先一步捡了起来。并对沈女士
打了个不要声张的手势，招手要她过来与他分“钱”。
正当他们准备分钱时，一个中年人急匆匆地跑了过来，对小伙子说：“请把

我的钱还我。”小伙子矢口否认。
中年人说前面有人看见你拾到钱了，并回头跑过去叫那证人来。趁这当

儿，小伙子把“钱”塞进沈女士的车筐里，对她说：“咱们来不及分了。这样吧，
你就把你的项链给我，这钱全归你了。”
沈女士犹豫了一下，想到那捆钱至少也有二三十张，也就是一万多块，就

迅速取下金项链给了小伙子。小伙子拿到金项链后，撒腿就跑，丢钱的中年人
这时回来了，他大声吆喝着，追了上去。刹那间，二人已跑得无影无踪。
沈女士这时才感觉不太对劲儿，她赶紧打开那捆钱一看，顿时傻了眼，除

了上下两张是真币，中间全部是白纸。

 防骗小贴士
这两个骗子事先策划好出场顺序，小伙子捡到钱以后，中年人马上出

场，只要被骗者看见了“钱捆”，心里有了贪念，中年人和小伙子的戏就开
始了，随即也把被骗者带入到紧张之中，让被骗者没时间多想，在两三分
钟之内就上当受骗。
只要被骗者不贪心，能够做到拾金不昧，并主动要求归还失主，此骗

局不攻自破。
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假金链骗局

临近春节，冯大妈到银行取了２０００元钱，打算办点儿年货。走出银行没
多远，一辆摩托车从她身边飞驰而过。“啪”的一声，掉下一物。冯大妈一愣，
等叫失主时，摩托车已没了踪影。
冯大妈正要弯腰去拾，却被另一只手抢先捡了起来。冯大妈抬头一看，是

个小伙子，正笑嘻嘻地看着她，说：“阿姨，见面分一半，你也有份儿。”
“什么分一半，看看里面是什么东西再说。”冯大妈责怪地说。
小伙子动作麻利地打开小袋子，里面是一条很粗的金项链，还有一张发

票，上面标价５０００元。
“噢，发财喽！”小伙子乐得蹦了起来。
“发什么财啊？这么贵的东西，人家丢了，不急死才怪呢！还是等等失

主吧！”
“唉，老太太，你以为是你呀！看人家那一身行头就是个大款，哪儿还在乎

这三五千的，干脆咱俩分了吧！”
没等冯大妈表态，又过来一个时髦女士。她开口就问：“捡到什么好东西

了？拿出来让我看看？”
“没捡着东西。”冯大妈和小伙子异口同声地说。
“骗谁呢？分我一份儿拉倒，不然我就报警，交公，咱谁也别想要。”
小伙子一听害怕了，他赶紧把金项链递过去让她看。那女士倒还讲理，

她说：
“谁让我是过路的呢，这样吧，我也不多要，一千块，剩下的归你们。”
最后讨价还价的结果是，小伙子给了时髦女士６００元。打发她走后，小伙

子又问冯大妈想怎么分？

“你也给我钱吧，金链子给你。”冯大妈建议。
“那我现在只有４００元了，行吗？”小伙子掏出４张百元票，在冯大妈的眼

前晃了晃。
“４００！太少了，最少你也得给我２５００！”冯大妈毫不客气地说。
“２５００！一棒子打死我也没那么多。再说我刚才还给那女的６００呢！”小

伙子不满地说。
“要不我给你１０００，链子归我？”冯大妈建议。
“老太太你可真会算，２５００，少了我也不干！”
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“可我没那么多呀！就有２０００，不信你看？刚从银行取出来的。”
“唉！就２０００吧！你可是赚大了，５０００块呀！算了算了，谁让我兜里没钱

呢！”说完接过钱，悻悻地走了。
冯大妈拿着金链子，满心欢喜地回家给老头看。冯大叔听了事情的经过，

什么也没说，就拉着冯大妈到银行去做鉴定，结果是假的。

 防骗方法
冯大妈被骗有两个原因：（１）轻信。首先轻信失主丢了财物，接着时

髦女士的加入，更增添了事件的真实性，使冯大妈深信不疑。最后，自愿
出钱买项链。（２）贪心。欺诈是否有效还要看如何利用被欺诈对象的个
人特性，骗子们正是看准了冯大妈的贪心，才诱使她上当。
俗话说：贪小便宜吃大亏。在红运当头时，如果把握不住自己，就会

丧失判断力，上了骗子的圈套。
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高档毛毯骗局

韩女士家买了新房，她打算把那套旧沙发也换掉。这天吃过早饭，韩女士
到银行取了４０００元钱，就往家具城赶去。
突然一辆轿车在她身边停下来，一位男青年下车后热情地打招呼：
“大姐，大姐，求你帮个忙。俺是外地过来的，厂里效益不太好，俺想送些

礼，买了这些东西，谁知道礼没送出去，事儿倒办了，这些东西我们带回去也没
用，就想把它处理掉。”
紧接着又从车上下来一个戴眼镜的中年人，来到近前，拉开包装的拉链，

让韩女士看。韩女士看了一眼，说：“不好意思，这东西我家用不上。”说完就准
备离开。
男青年一把拉住韩女士，说：“这毛毯是正品货，昨天从商场刚买的，不信

你看这儿还有发票。”边说边展开发票递给韩女士看。韩女士看了看日期的确
是昨天，单价３５００元，数量是３个。

“这回您相信是真的了吧？”男青年松了一口气。
“我啥时候说不相信了？不过我家刚装修完房子，没有闲钱买它，等以后

再说吧！”韩女士急忙辩解，说完要走。
男青年再次拦住她说：“大姐，这您就想错了，新房装新物吗，这毛毯的确

是货真价实的好东西，您就买两条吧，便宜卖给您。”
这时，一位时髦小姐凑过来问：“卖什么的，毛毯呀，我看看是什么牌子的，

哟！熊猫的，我去年就从广州买回两条，质量真挺好的。”
“小姐，你多少钱一条买的？”眼镜问。
“那你卖啥价？”
“如果你要真买的话，便宜点，３０００元一条。要是三条都拿的话，就８０００

元！便宜２５００元啊！上哪儿找这好事去呀，别犹豫了！”
“的确不贵，可我家已经有两条了，买的话也只能买一条给我儿子盖。”说

着把韩女士拉到一旁，问：“大姐，不瞒你说，我去年买的４０００元一条呢！”
“真的？”
“当然真的了，骗你干吗？”
“那你还买吗？”
“嗯，买一条就行。那两条你要，咱俩正好包了。”
“可我还是觉得贵，要是２０００元一条我就买，就怕他们不干！”
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“咱们再去讲讲价，他们急着卖，没准儿就干了呢！”
起初，两个人说啥也不干，但经不住那位小姐的伶牙俐齿，软磨硬泡，对方

终于答应了。
韩女士花４０００元买下了两条毛毯，心里总觉得不踏实，就到一家百货公

司去查看。在一处毛毯专柜面前，她停下了脚步。她看到了“熊猫”牌毛毯，规
格与自己买的一样，标价是６８０元。

 防骗小贴士
韩女士原本不想买毛毯，但骗子不失时机地向她展示了发票，证明了

毛毯的价值；时髦小姐的鼓吹又勾起了韩女士购买的欲望；巨大的差价坚
定了韩女士购买的决心，使她跟着时髦小姐掏了腰包。
遇到自己不懂的事情，不要轻信别人的看法，在没有专业人士鉴定物

品的真伪、评估物品的价值之前，千万不要冲动地掏腰包。
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假金元宝骗局

黄大叔有个晨练的习惯，每天都要打上两个钟头的太极拳。这天他正在
打拳时，来了个老太太，腋下夹着一个包，匆匆忙忙向他打听去旧货市场的路。
没等黄大叔说出市场所在的位置，老太太就捂着头，摇摇晃晃，要跌倒的样子。
黄大叔一边扶她到花坛边坐下，一边问她，感觉怎么样？不行的话，就叫救
护车。
老太太摆摆手，说：“不用了，我没啥大病，只是生了点儿气！”
“跟谁生气？”
“我儿子。”
接着老太太就吐露了心事：

２０年前，那时她老伴是个包工头。有一次打地基时，挖出了一坛子珠宝。
就偷偷留下六个金元宝。怕老了儿子不孝顺，也好有个养老钱。谁知老头儿
早早去了，丢下她一个人，好不容易盼到儿子娶了媳妇。可没想到还真让老头
子说中了，这个畜生儿子非但不孝顺，还整天缠着老娘要金元宝。

“我要是给了他，他们两口子就会把我撵出去。到那时，我一分钱没有，又
啥活儿也干不动，你说我还咋活呀！”说罢，老太太忍不住掉下了眼泪。
黄大叔哪儿见过这场面，被弄得手足无措。正在这时，不远处响起一阵摩

托车声。老太太大惊，急忙从怀里摸出一个小包递给黄大叔，说：“大兄弟，你
先给我拿着，我儿子撵上来了！”
黄大叔接过包走到一边，摩托车果然在老太太身边停下了。
“你撵我干啥？”老太太没好气地问。
“妈，说什么撵呢，这么难听，我是关心你吗？瞧，这一大早的，你穿这么少

就出来了，感冒了咋办？快跟我回家吧！”儿子阴阳怪气地责怪。
“我死也不用你管！”
“看你怎么说话呢？你是我妈呀，我不关心你关心谁！”
“说得比唱的都好听！你是关心我吗？你关心的是我的金元宝！”
“还不都一样，你说你都一大把年纪了，还留着金元宝干啥？早晚都是我

的，早给早省心！”
“你就别做梦了，平常我想找你要点钱，你像打发要饭似的，给个三块两

块；我有病起不来炕，你连药都不给我买，你这畜生，金元宝我就是扔了，也不
会给你的！”说完，又伤心地掉下了眼泪。
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