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第一计　　瞒天过海

备 ，常见则不疑。周则意怠

阴在阳之内，不在阳之对 。

太阳，太阴

《孙子 计篇》

【译文】

自以为军事防备极其周密时 其斗志就容易

松懈，麻痹轻敌；平时看惯了的，就不容易引起

怀疑。阴晦的计谋与公开的形式并不互相排斥，

相反，它往往深藏在张扬暴露的行为之中。这就

是易理中阴阳交互为用的原则。

【注释】

①瞒天过海：原意为瞒着皇帝，平稳地渡过大海。此处指人

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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为地造成对方的错觉，以达到取胜的目的。

②备周则意怠：备，防备。周，周密、周到。意，意志、思

想怠，懈怠、松懈。全句意为：防备十分周密，容易使自己有

恃无恐，意志松懈。

③阴在阳之内，不在阳之对：阴，这里指的是秘密谋略。

阳，这里指公开的行动。对，对立、相反的方面。全句意为：秘

密的谋略就隐藏在公开的行动之中，而不与公开行动相对立。

④太阳，太阴：阴阳在古代哲学思想中代表矛盾对立的双

方，最早见于《易经》一书。相传伏羲从阴阳组成八种图形，即

八卦。周文王又推演八卦为六十四卦。阴阳所涉及的范围十分广

泛，从风雨阴晴等天时气象、山泽湖川等地理形态，到攻防进退

的战术行动，都可以分为阴阳相对的关系。一般来说，柔、暗、

后、奇、虚等为阴，刚、明、先、正、实等为阳。此计中所讲的

阴，指机密、隐蔽，阳指公开、暴露。阴中寓着阳，阳中隐着

阴，阴阳又可互相转化。阴阳转化的条件就是阳的极端转变为

阴，阴的极端必然成阳。

【评析】

瞒天过海是三十六计的第一计。所谓“瞒”，即隐瞒“。天”，

即天子，也就是皇帝。“瞒天过海”原意是说瞒着皇帝，让他平

稳地过海，后来指把秘计隐藏在暴露的事物之中，巧妙利用人们

司空见惯的错觉，来达到自己想要达到的目的。

本计出自一个传说。相传唐贞观十七年（ 年），唐太宗

李世民率军 万亲征高丽国。这一日，太宗来到海边，但见白

浪滔天，汪洋一片，漫无涯际，便禁不住对怎样才能渡过大海发

起愁来了。前部总管张士贵见状，赶忙与众将商议对策，众将们

却面面相觑，一筹莫展，只有部将薛仁贵于情急之中，想出了一

个主意。他说：“皇上担心大海阻隔，难于征伐高丽，我今有一
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计，定叫大军平安渡过大海，取得东征的胜利。”张士贵听了这

话，十分高兴，连忙要薛仁贵把他的计策说了出来⋯⋯

几天后，张士贵领着薛仁贵一道拜见唐太宗，奏道：“今有

一位老人，精通干海之术，能将海水变干，可帮助我军东征成

功。”太宗听说有此神奇老人，龙颜大悦，立即命张、薛二人带

路，前去会见老人。于是君臣三人，在薛仁贵引领下，穿过一条

用帷幕遮蔽的通道，来到一个处所。只见这里绣幔锦彩，茵褥铺

地，百官迎候。太宗召见了老人，夸奖了他的法术，并且大张筵

席，召集群臣与老人一道饮宴作乐⋯⋯过了许久，忽闻风声四

起，涛声如雷，杯盏倾倒，周围一片摇晃。太宗询问缘由，近臣

便揭开帷幕让太宗看，只见大海茫茫，水天一色。太宗问道：

“这是什么地方？为何如此波涛汹涌？”这时，张士贵、薛仁贵才

万从实奏道：“这是为臣用的‘瞒天过海’之计，得一风势，

大军已经渡过大海，到达东岸了。”这就是传说中薛仁贵用的

“瞒天过海”之计。

最秘密的计谋往往隐藏在暴露的事物里，而非常公开的往往

蕴藏着非常机密的。半夜偷东西和在僻静的小巷里杀人，是愚蠢

的行动，不是谋士所应做的事情。这便是瞒天过海之计对后人的

启示。

瞒天过海的关键在于一个“瞒”字。瞒得过则大功告成，瞒

不过则弄巧成拙。但是，“瞒”不是最终目的，而是“过海”的

必要手段。此计中的“天”指对自己构成威胁的对象。只要善于

抓住“天”的弱点施谋设计，使“天”变成聋子和瞎子，用

“瞒”解除了“天”的弱点施谋设计，使“天”变成聋子和瞎子，

用“瞒”解除了“天”的威胁，“过海”也就不难了。

瞒天过海的情形很多，大而言之，可分为以下几种：

一、阳奉阴违。表面上顺从，暗地里不从。这样就使对方失

去警觉，为“过海”创造有利条件。
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二、制造假象。抓住对方弱点，制造假象迷雾，以假乱真，

从中取利。

三、转移视听。把对方的注意力转移到别处，使对方不知道

自己的真正意图。

四、隐迹潜踪。《孙子兵法》说：“形人而我无形”。即用欺

骗的手段使对方暴露企图，而自己却不露形迹。自己无形而对方

有形，当然会无往而不胜。

瞒天过海之计实际运用十分广泛。在军事斗争中，不少兵家

利用敌方思维定势造成的司空见惯，依靠伪装掩护来完成特别任

务。在政治外交舞台上，有人把不可告人的政治目的隐藏在冠冕

堂皇的政治主张之中，或把实质性的外交行动隐藏在闪烁其辞的

外交套话里面。在商战中，一些精明的商家，利用大众媒介和明

星效应，在激烈的市场斗争中，赢得自己的一席之地。

【例说】

“精工”兵败“卡西欧”

日本精工与卡西欧两家公司，曾是手表制造业的竞争对手。

瑞士人发明研制了石英电子表以后，精工公司预测到在未来

的一段时间内，市场将大量需要这种物美价廉的手表。于是，精

工公司便以仿造瑞士表为主，推陈出新，很快占据了国际市场。

卡西欧公司在这一竞争中成了败将。

然而，卡西欧公司并不气馁。经过分析，他们认为尾随精工

之后，难以取胜，因此，必须另谋出路。他们一方面装作若无其

事的样子，并放出风来，说准备转产；另一方面却在暗中以石英

晶体为振荡器的显示技术为目标，大力进行研制，经过反复实
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验，终于开发了精确度更高、造价更低的石英电子手表。这样，

精工公司不得不采取新的策略，以迎接卡西欧公司的挑战。

此后，卡西欧公司又以石英振荡器为中心，开发出了除电子

手表之外的一系列新的电子产品，如收录机、电子钟、文字处理

机、计时器和电视机等，公司效益日益提高。

卡西欧公司在与精工公司竞争中处于劣势时，故意放风说要

转产，实则是为了掩盖其研制廉价电子表的目的。从而它得以在

竞争对手不在意之时占领手表市场，成为精工公司的劲敌。

孙子兵法“兵势”篇中说：“凡战者，以正合，以奇胜。”

“虚实”篇中也说“：出其所不趋，趋其所不意。”这些都是“兵

不厌诈”的道理。

所以求胜的方法必须是把握机会和空隙，以司空见惯的行

动，出奇制胜。

神部成功靠奇想

第二次世界大战后，日本百废待兴，样样都离不开电。开山

铺路，建造水坝，修造电厂，都是开发电源必不可少的环节。所

以，日本的建筑业务陡然增加，并培养出大批著名的建筑公司。

当时日本公认的五大建设公司就有鹿岛、大成、清水、大林、竹

中等。

间组建设公司是一家专营隧道、大坝等土木工程的公司。神

部满之助董事长满怀希望地在外面进行业务活动，本以为会接到

许多业务，没想到却屡屡碰到软钉子。为什么间组公司揽不到业

务呢？原来间组建设公司在日本只是一家小型公司，相对日本五

大建设公司来说，间组建设公司不过是一个小小的建筑队。而建

设业务是百年大计，人们宁愿等待，也要等到大建筑公司来建，

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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不愿交给一些不知名的、让人不太放心的小建筑公司。

神部董事长碰了一鼻子灰，回到公司后大发脾气。可有什么

办法呢？神部终于认识到，间组不跻身一流的大公司，不仅自己

没有面子，同时更不利于公司业务的扩大。但怎样才能扩大自己

的公司，成为一流的公司呢？按常规一步步地积累资金、扩大规

模，按间组公司现有的实力，恐怕十年八年也办不到。那么，怎

么才能与那五大建设公司相媲美呢？

神部董事长打开了中国的《三十六计》一书。在阅读中，他

突发奇想：“好吧，我就采用‘瞒天过海’之计，他们不承认我

就搅他个天翻地覆！”

不久，日本各大报社都收到了间组公司一笔大额的广告费，

其要求新奇而简单：五大公司刊登广告时，落款要加上间组，间

组公司刊登广告时，也并列五大建设公司之名；在新闻、报道、

评论等一切见报的文章中，凡提及建设业的大公司时，把以前的

“五大建设公司”习惯用语改为“六大建设公司”。

拿着别人的钱，顺便做做无损于己的事，各报社哪有不同意

的？

广告登出后，神部每有社交活动，则常遭人明嘲暗讽，但他

一概置若罔闻。对于“这就是六大建设公司之一的间组公司的老

板神部先生”之类的话，他不认为是讥讽，相反慷然应之。

公司的部下却忧虑不安，因为毕竟间组公司与五大公司差距

太大，而且在间组之上的公司还多的是。像那样的广告，不仅会

被别人耻笑，还会被人误解为是“骗子公司”的。

神部理解他的部下，然而他有他的如意算盘，依然我行我

素。

尽管知情人嘲讽、厌恶他，建设界的舆论也被他搅乱了，但

神部没有失算。不知情者慕名而来，间组公司的业务扶摇直上，

规模越来越大，质量也越来越好，逐渐把一些原来在其之上的公
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司一个个抛在后面。

年后，神部的愿望实现了，间组公司终于成了日本名副其

实的第六大建设公司。

山下施谋一夜富

七八十年前，日本神户新开了一家经营煤炭的福松商社。经

理是一位刚从大学毕业的年轻人松永安左卫门。他少年得志，对

自己的经营情况极为满意，且以此自豪。

开张后不久的一天，商社里来了个饭店侍者模样的人，从服

饰上可以看出对方是来自当时神户最出名的西村豪华饭店。他送

来一封信，上款写着“松永老板敬启”，下款“山下龟三郎拜”，

内称：“鄙人是横滨的煤炭商，承蒙福泽桃介（松永的父执，借

了巨资给松永做商社的创业基金）先生的部下秋原君介绍，欣闻

您在神户经营煤炭，请多关照。为表敬意，今晚鄙人在西村饭店

聊备菲酌，恭候大驾。敬请光临，不胜荣幸。附上秋原先生介绍

信。” 岁的松永第一次受人如此尊重，又被称为“老板”，而

且首次以座上宾的身份被邀请去第一流的饭店，难免有些飘飘

然 。

当晚，松永一踏进西村饭店，就被训练有素的招待员带到楼

上贵宾室。刚进门 来岁的男子就递来一个紫色厚坐垫，，一个

请他坐下。然后该男子自己坐在门口的末席上，双手着地俯首

说“：在下山下龟三郎，今天有辱松永先生光临，感激之至。”松

永听了，不啻喝了一杯熏然醉人的美酒。

“安治川那儿有一家相当大的煤炭零售店，信誉很好。老板

阿部君是我的老顾客。”山下有意地稍作停顿，见松永注意倾听，

就接着说：“如果承蒙松永先生看得起我，信任我，顾意让我为
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您效劳，通过我将贵号的煤炭卖给阿部，他一定会乐于接受。贵

号肯定会从中获得利润，我只要一点佣金就行，不知先生意下如
”

何？请予考虑

松永听后，默默地在心里盘算着。还没等他回答，山下就把

女招待员叫来，对她说：“明天我还要赶到大阪炮兵工厂办事。

今晚没空陪松永先生了。请你马上帮我买一些神户的特产瓦形煎

万元（相当于现在饼来。”说着，他从怀里掏出一大叠 的万

元）的大额钞票，随手抽出两张交给女招待员。接着，他又抽出

一张 万元钞票放在女招待员手里，轻描淡写地说：“对了，这

是给你的小费。”这样少见的大数目小费使她吃惊地睁大眼睛，

高兴地倒退着出去了。

松永看 公分厚的钞票，也有些吃惊。眼前发生着那叠近

的这一切，使他一下子乱了方寸，稍微镇定下来后，便对山下

说“：山下先生，我可以考虑接受。”

“十分 ”山感谢。啊，对不起，我有一点小事，失礼了

下俯首行礼后，走出贵宾室，飞快地穿过走廊，下了楼，追上正

要出门的女招待员：“等等，明天我还有别的事要办，不去大阪

了。请小姐把刚才给你的 万元还给我 还有，那 万元小

费也请还给我。以后再说吧！”拿到钱后，山下若无其事地回到

楼上房间。稍作沟通后，松永便和他签订了他所希望的合约。

丰盛的晚宴后，松永一离开，山下便立即赶到车站，搭末班

车回横滨去了。西村饭店这样的高消费，还真不是山下花得起

的。

那一叠大额钞票，是他以横滨那间不景气的煤炭店做抵押，

临时向银行借来的；介绍信则是在了解了福泽、秋原与松永的关

系以后，借口向福松商社购买煤炭，请秋原写的。山下以这些为

道具，利用西村饭店这个堂皇的舞台，成功地演出了一场“瞒天

过海”的妙戏。
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从此以后，山下一文钱不花，从福松商社得到煤炭，再转卖

给阿部，从中大获其利。

业务介绍信、饭店里谈生意、给招待员小费，这些都是当时

日本商界司空见惯的商业技巧。山下就是利用了这些极其平凡的

小动作，隐藏自己缺乏资金做煤炭生意的事实，从而达到自己的

目的。试想，如果松永事先知道了山下真实的经济情况，会同意

他的提议吗？

若干年后，松永成了日本的电力巨子，山下成为汽船大王。

双方都跻身成为日本企业界的名人。每当松永为商场的险恶艰辛

感叹时，就会提起山下给他上的商场中的谋略第一课。

山下施用此计时，可以说还不带什么恶意，因此事后双方各

蒙其利。但是，如果施计者存心诈骗，那就是“笑里藏刀”了。

“东芝事件”震美日

年，日本东芝机械公司为了赚钱，不顾西方集团的禁

令，与原苏联秘密签订合同，向原苏联出售每台高达两层楼、重

吨、加工直径 米的巨 铣床四台。其计算机系型

统由挪威的康斯伯贸易公司提供。

为顺利办好出口手续，日本东芝机械公司采用了“瞒天过

海”之计。公司向日本有关部门申请出口的是 型铣

床，比真正卖给原苏联的 要简单得多，完全符合西方

贸易统治集团巴黎统筹委员会的规定。装船时，又耍了“瞒天过

海”的掉包伎俩，巨大的集装箱外标明“ ”字样，而

里面的零件却全是 的部件，从而骗过了日本的海关检

查。

自 年以来，日本东芝机械公司、挪威康斯伯贸易公司

此为试读,需要完整PDF请访问: www.ertongbook.com
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的技术人员多次秘密去原苏联列宁格勒安装调试机床，来去无

踪。美日的政府官员完全被蒙骗。因此，原苏联迅速地利用这种

最先进的铣床加工改装了核潜艇的螺旋桨，使其噪音降低到原来

的 至 ，性 级核潜艇相当。美国再能与美国最先进的

海里之外监听也无法在 原苏联潜艇，而必须靠近到 海里

之内才能发现，乃至发生美国潜艇与原苏联潜艇相撞的事件。

年，美日两国发现“东芝事件”后，大为震怒。

“白云山”真假难辨

年 月，广州三种新股票“白云山”“、浪奇”“、东方

宾馆”相继在深圳证券交易所挂牌交易。时逢深圳股市的不景气

阶段，故新股价格亦处于低位，比发行价 元多高不了多少。特

别是“白云山”股票，由于它的利润分配根据新老股东入股时间

的不同而有所区别，再加之它上市后即有财务状况不好、“三角

债”较多等小道消息传出，令许多股民大失所望， 元至在

元时大量出货，至 元时更是出现了大量的空仓盘。但实际上

这些抛盘无论流出多少都被全部吸纳，使人有掉进无底洞的感

觉。

但是，当利空消息的传播近四周后，市场上却有了一系列关

于“白云山”的利好消息。如 年将会回股回利，老股东愿

意让利给新股东，而且白云山公司已拿出近亿元资金收买自己的

股票，目标是将其炒到 元以上。不管这些消息是真是假，反

正“白云山”股价迅速地升到 元，甚至超过了老资格的

“宝安”股。与此同时，其他新股如“浪奇”“、东方宾馆”等也

都大幅上涨。至此，原先已经抛出“白云山”股票的人大呼上

当，指责白云山公司是个大骗子，利用内幕消息做市，“瞒天过
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海”，牟取暴利，因此应该依据“三公”原则对其进行应有的处

罚。

股票市场也是一个战场。股票投资中的转账交易方式，其中

也包含着“瞒天过海”计谋的战略战术思想。所谓转账交易，就

是交易双方共同约定一个价格，同时作买进或卖出相当数量股票

的委托，通过转账而成交的一种交易方式。它有如下几种具体情

况：

第一，有的股市大户拟购进或转让大批的股票，或是公司的

董、监事调换，但又怕直接到市场上进行买卖会影响股价，给自

己造成不必要的损失，因而与其他大户商量，共同做转账交易。

例 世纪如在 年代末，李嘉诚与包玉刚密谋夺取九龙仓的控

股权而获得成功。他们之间进行的巨额股票转让，就是利用了转

账交易这一秘密武器。

第二，有的上市公司为了维持股票（如冷门股）的市场流通

性，或希望借助市场主力的操作来调整其股票的价格，也可用这

种对冲方式不断地作交易，以活跃市场。

第三，有的股票投资者通过转账交易，以图逃避纳税或减轻

税负。当然，这种做法是违法的，不应提倡。

第四，有的股票投机者利用两个或两个以上的银行账户，以

互相冲销转账的方式反复做价，造成表面上的、虚假的供求关

系。这样只须付出少量的手续费和交易税，就可将股价压低或抬

高，然后他们再趁机低进高出，牟取高额差价。

股票转账交易利用表面上的欺骗手段来掩盖其买卖股票的真

实动向，是在股票市场上运用“瞒天过海”计谋的典型例子。
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，敌阳不如敌共敌 不如分敌 阴

《史记 孙子吴起列传》

【译文

与其攻打集中的正面强敌 不如迫使敌人分

散兵力以后再打，迎击敌人的正面攻势，不如迂

回到敌人虚弱的后方，伺机消灭敌人。

【注释】

年，魏国攻打赵国，魏军围①围魏救赵：公元前 困了赵

的京城邯郸（今河北省邯郸市），赵国向齐国求救，齐王派田忌

为将军援赵，孙膑为军师。田忌想直去邯郸解围，孙膑建议避开

围赵的魏国精锐部队，而去捣已经空虚的魏国国内。于是田忌引

兵直奔魏国的大梁（今河南开封）。魏军被迫回救，走到桂陵

（今山东菏泽东北），陷入齐军的埋伏圈，齐军以逸待劳，打败魏

第二计　　围魏救赵
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军。魏军几乎全军覆没。

共敌：兵力集中、实力较强的敌人。

③分敌：采用人为办法，把兵力集中、实力较强的敌人分散

开来，使之每部分兵力薄弱。

④敌阳不如敌阴：敌阳，指敌人精锐强盛之方面；敌阴，指

敌人必然存在的空虚薄弱的环节。以魏国来说，他的精锐部队前

去围赵，必然形成国内的兵力薄弱与空虚。这是不以人的意志为

转移的客观规律。卓越的军事统帅，善于发现与利用这一点。

评 析

围魏救赵的精义就是“攻其所必救”：攻击敌人没有防备的

虚弱部位来间接地牵制敌人，以达到最终的目的。

本计出自《史记》记载的齐魏桂陵之战。计名则见于明朝罗

贯中《三国演义》第 回“：此孙膑围魏救赵之计也。”

公元前 年，魏惠王派兵攻打赵国都城邯郸。赵国向位于

万今山东的齐国求救。齐王招募 军队，任命田忌为统帅，孙膑

为军师，前往援救赵国。田忌原想率兵直奔赵都邯郸，与魏军决

一死战。军师孙膑建议说：“魏国出动全部精锐部队攻打赵国，

国内空虚，无重兵把守，因此，我们应攻打魏国都城大梁（今河

南开封）。这样，魏军必定会停止对邯郸的包围，回兵救援本

土。”田忌听从了孙膑的建议，带领齐兵向魏都大梁进军。消息

一经传开，魏将庞涓慌忙从赵国退兵，火速赶回魏国。这时，齐

军在魏军回国必经之地桂陵一带（今山东菏泽东北）设下伏兵，

以逸待劳，作好充分准备。魏军长途跋涉，精疲力尽，遭到齐军

的突然伏击，大败，赵国之围也很快化解了。

这就是历史上有名的围魏救赵的战例。后人把这次战例的经

验加以升华、概括，列为三十六计的第二计。可见，此计主要是

用于解围的。
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在此计中，“围魏”是“救赵”的前提条件，不论是真围还

是假围，不论是明围还是暗围，“围魏”必然能够引出“救赵”

这个后果。也就是说，“围魏”与“救赵”之间具有直接的因果

关系。否则“，围魏救赵”只能是一厢情愿的美好打算。

古人云：“治兵如治水”。面对来势凶猛的强敌，一味硬碰，

无异于以卵击石。所以应当避其锋芒，采用分导引流的办法：或

者攻击敌人的薄弱之处牵制它，或者袭击敌人的要害部位威胁

它，或者绕到敌人背后打击它。如此一来，敌人就不得不放弃原

来的目标。这是一种转化敌我双方地位的迂回策略。

对敌作战如同治水，对来势凶猛的强敌，要避开其正面冲

击，像治理洪水一样，因势利导，使其疏散成为分流；对待弱小

之敌，则必须抓住其弱点，采取筑堤截流的办法，将其一举围

歼。所以，当齐国去营救赵国的时候，孙子对田忌劝说道：要解

开纠结杂乱的绳结，不能掌拍拳打；要阻止打架，不能自己参加

进去动拳头。平息纠纷要抓住要害，乘虚取势。打仗要攻击敌人

的要害和空虚部位，使对方受到形势的阻碍和限制，不能继续进

行军事行动。这样，战争就自然而然地解决了。这也就是孙子兵

法“虚实”篇里所说：“夫兵形象水，水之行，避高而趋下；兵

之行，避实而击虚。水因地而制流；兵因敌而制胜。故兵无常

势，水无常形，能因敌变化而取胜者，谓之神。故五行无常胜，

四时无常位，日有长短，月有死生。”

水能因为容器而任意改变其形状。孙子说：“兵形象水”也

就是用兵亦须如此。老子也曾说过“：上善如水。”所以说中国人

在兵法上或处世上，似乎都以水的特性为其至高理想。

围魏救赵有三种含义：

一、避实击虚。《孙子兵法 虚实篇》认为，水的流动规律是

避开高处而流向低处，同样道理，用兵的规律是避开敌人的坚实

之处而攻击其薄弱之处。避实击虚是克敌制胜的法宝。
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二、以攻为守。进攻是最积极的防御。在敌兵压境的情况

下，如果一味防御，就会愈来愈被动。应当利用一切机会发动进

攻，打乱敌人的阵脚，从而变被动为主动。

三、以迂为直。在几何学中，两点之间的直线是最短的。但

在战争中，最直接的方式不一定有效。这就好比上山一样，如果

从山下直接向上攀登，路途虽近但危险颇大。假如绕山盘旋而

上，虽然多走了一段路，却能够平安地到达山顶。

围魏救赵，不但是军事上的一个成功策略，而且反映了事物

的一个普遍规律：事物矛盾双方的转化，并不是简单的双方对

峙，互相克减，而是通过了双方各自的内部矛盾性。在我方内部

与敌方内部，都存在着这种矛盾性。只有我方内部的矛盾不是尖

锐化、激烈化的状态，而是主要方面真正起着支配内部的矛盾次

要方面的作用，才能更好地与敌方对峙。在这种情况下，如果我

方攻击敌方的内部矛盾主要方面，其次要方面一定表现为使其增

强。只有攻击敌方内部矛盾的非主要方面，才能迅速从量变上减

消敌方的主要方面，并且发生连锁反应，最后消灭全敌。

这一军事策略，提高到哲学高度分析以后，就可看到，这是

事物发展普遍存在的一条辩证规律。因而，人对之掌握与运用，

就是一种方法论。不但古代战争可用，现代战争也可用。各行各

业运用它，都会获得奇迹般的成功！

【例说】

洛克菲勒创奇迹

年，美国爆发了空前的采油大战，盛产石油的宾夕法

尼亚州在短时间内便人满为患。年仅 岁的洛克菲勒也加入了
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